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ປື້ມລາຍງານນີ້ເກີດຂຶ້ນໄດ້ດ້ວຍການສະໜັບສະໜູນຈາກຊາວອາເມລິກາໂດຍຜ່ານ
ອົງການພັດທະນາສາກົນຂອງປະເທດສະຫະລັດອາເມລິກາ (ຢູເຊດ). ເນື້ອໃນຂອງປື້ມເເມ່ນຄວາມຮັບຜິດຊອບ

ຂອງອົງການ ເອຊີດີໄອໂວກາ (ACDIVOCA) ເເລະ ບໍ່ຈຳເປັນຕ້ອງສະທ້ອນເຖິງມຸມມອງຂອງ ຢູເຊດ
 ຫຼື ລັດຖະບານສະຫະລັດອາເມລິກາ ຫຼື ລັດຖະບານລາວ
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ໃນໄລຍະເລີ່ມຕົ້ນຂອງໂຄງການ, ເສດຖະກິດລາວ ມີການເຕີບໂຕຢ່າງເຂັ້ມແຂງໃນ
ໄລຍະທົດສະວັດທີ່ຜ່ານມາ ໂດຍອັດຕາການເຕີບໂຕຂອງ GDP ສະເລ່ຍ 7,8% ຕໍ່
ປີ, ເປັນຕົ້ນແມ່ນ ລາຍຮັບຈາກບັນດາໂຄງການພັດທະນາເຂື່ອນໄຟຟ້າ ແລະ ໂຄງການ
ຂຸດຄົ້ນບໍ່ແຮ່ຂະໜາດໃຫຍ່. ສິ່ງທ້າທາຍໜຶ່ງທີ່ມີຜົນກະທົບຕໍ່ການພັດທະນາເສດຖະ
ກິດເເມ່ນພາກເອກະຊົນຍັງບໍ່ມີຄວາມເຂັ້ມເເຂງ ເເລະ ການຂາດການພັດທະນາຂອງ
ພາກເອກະຊົນທີ່ຫຼາກຫຼາຍ ເເລະ ເປີດກວ້າງ. ຍຸດທະສາດຂອງລັດຖະບານລາວ ເເຕ່
ປີ 2021 – 2025 ສ່ວນໜຶ່ງແມ່ນ ສຸມໃສ່ການພັດທະນາຈຸນລະວິສາຫະກິດ ເເລະ 
ວິສາຫະກິດຂະໜາດນ້ອຍ ໂດຍສະເພາະໃນຂະແໜງກະສິກຳ. ວິສາຫະກິດກະສິກຳ
ຂະໜາດນ້ອຍເຫຼົ່ານີ້ແມ່ນ ຍັງມີຄວາມຈຳກັດດ້ານຄວາມສາມາດ, ການຂາດເເຄນ
ຊັບພະຍາກອນ, ຂາດການເຊື່ອມຕໍ່ ແລະ ບໍ່ທັນເຂົ້າເຖິງຂໍ້ມູນວ່າ ພວກເຂົາເປັນສ່ວນ
ໜຶ່ງທີ່ສຳຄັນໃນຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງຂອງຕະຫຼາດໃນລະດັບຊາດ ແລະ ບາງຄັ້ງໃນ
ລະດັບພາກພື້ນ.

ແຕ່ຫນ້າເສຍດາຍ ຫຼັງຈາກການແຜ່ລະບາດຂອງພະຍາດໂຄວິດ-19 ເຮັດໃຫ້ເປີເຊັນ
ການເຕີບໂຕຂອງ GDP ຫຼຸດລົງ ເຊິ່ງມີອັດຕາການເຕີບໂຕພຽງແຕ່ 3,7% ໃນ

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ຢູ່ ສປປ ລາວ ໄດ້ຮັບທຶນສະໜັບສະໜູນຈາກອົງການ ພັດທະນາສາກົນຂອງປະເທດສະຫະລັດອາເມລິກາ 
(USAID) ແລະ ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດໂດຍອົງກການ ACDI/VOCA ໃນໄລຍະ 6 ປີ, ແຕ່ປີ 2018 ຫາ 2024 ຢູ່ ສາທາລະນະລັດ ປະຊາທິປະໄຕ ປະຊາຊົນ
ລາວ. ງ ົບປະມານໂຄງການທັງໝົດຈຳນວນ $6.937.158 ໂດລາ. ໂຄງການໄດ້ຖືກຈັດຕັ້ງປະຕິບັດຮ່ວມກັບກະຊວງກະສິກຳ ແລະ ປ່າໄມ້ ຂັ້ນສູນກາງ, 
ຂັ້ນແຂວງ ແລະ ຂັ້ນເມືອງ ພ້ອມດ້ວຍຄູ່ຮ່ວມຂອງໂຄງການປະກອບມີ: WOCCU, Applied Methodology ແລະ HELVETAS.

ໄລຍະເວລາໂຄງການ ກັນຍາ 2018 – ມິຖຸນາ 2024

ງົບປະມານໂຄງການ $6.937.158 ໂດລາ

ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດໂດຍ ACDI/VOCA

ຄູ່ຮ່ວມງານໂຄງການ AME, WOCCU, ແລະ 
HELVELTAS

ຄູ່ຮ່ວມງານລັດ ກົມສົ່ງເສີມກະສິກຳ ເເລະ ສະຫະກອນ
ກະຊວງກະສິກຳ ເເລະ ປ່າໄມ້, ພະເເນກກະສິກຳ ເເລະ ປ່າ
ໄມ້ເເຂວງ, ເເລະ ຫ້ອງການກະສິກຳ ເເລະ ປ່າໄມ້ເມືອງ

ທີ່ຕັ້ງໂຄງການ ເເຂວງຊຽງຂວາງ

ຕິດຕ່ໍ USAIDUSAID
ນາງ ສົມສະຫງວນ ເເກ້ວວິໄລ,
ຜູ້ຕາງໜ້າອົງການ ຢູເຊດ
skeovilay@usaid.gov

ຕິດຕ່ໍ ACDI/VOCAACDI/VOCA
ນາງ ໂຊຟີ ວອກເກີ,
ຫົວຫນ້າໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
Swalker@acdivoca.org

ໂຄງການສ່ົງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ຢູ່ ສປປ ລາວ
ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ

ປີ 2023. ອັດຕາເງິນເຟີ້ໃນປັດຈຸບັນ ແມ່ນສູງກວ່າ 30% ຕໍ່ປີ ເຮັດໃຫ້ສະພາບ
ແວດລ້ອມໃນການດໍາເນີນທຸລະກິດມີຄວາມທ້າທາຍຫຼາຍຂຶ້ນ.

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ສ້າງການປ່ຽນແປງທີ່ດີໃຫ້ເເກ່ຊຸມຊົນ
ເຂດຊົນນະບົດ ແລະ ສ້າງຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໃຫ້
ສາມາດແຂ່ງຂັນກັບພາຍນອກໄດ້ ໂດຍການພັດທະນາທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ແລະ ນຳ
ໃຊ້ທັກສະດັ່ງກ່າວເຂົ້າໃນການດຳເນີນທຸລະກິດ, ການທົດລອງນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີ
ທີ່ທັນສະໄໝ, ການຮຽນຮູ້ດ້ານການເງິນ, ການເຊື່ອມໂຍງກັບຕະຫຼາດ ແລະ 
ການປຶກສາຫາລືລະຫວ່າງ ພາກລັດ ແລະ ພາກເອກະຊົນ.

ໂຄງການໄດ້ສ້າງຄວາມເຂົ້າໃຈກ່ຽວກັບລະບົບວົງຈອນການໝູນວຽນດ້ານການເງິນແບບເພິ່ງພາຕົນເອງຢ່າງຍືນຍົງ  ເຊິ່ງຕິດພັນກັບດ້ານການຕະຫຼາດ 
ແລະ ການຕັດສິນໃຈດ້ານການລົງທຶນ ໃຫ້ແກ່ບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດ. ການສະໜອງການຝຶກອົບຮົມທັກສະທາງທຸລະກິດ ໃຫ້ແກ່ຫຼາຍພາກສ່ວນທີ່
ກ່ຽວຂ້ອງໄດ້ຊ່ວຍປັບປຸງລະບົບຕ່ອງໂສ້ຂອງການລົງທຶນທີີ່ສະໜັບສະໜູນຜູ້ປະກອບການຢູ່ຂັ້ນບ້ານ, ເຊັ່ນດຽວກັບ ຜູ້ປະກອບການທີ່ດຳເນີນທຸລະກິດ
ໃນຫຼາຍເມືອງ, ຫຼາຍແຂວງ ແລະ ອື່ນໆ. ທຸກການລົງທຶນຂອງຜູ້ປະກອບການແມ່ນ ການລົງທຶນຮ່ວມລະຫວ່າງ ຜູ້ປະກອນການ ແລະ ໂຄງການ ເຊິ່ງ
ອັດຕາສ່ວນການຮ່ວມມືໃນການລົງທຶນ ແມ່ນຢູ່ລະຫວ່າງ 5-50% ຂອງມູນຄ່າການລົງທຶນທັງໝົດ. ຈຸດປະສົງຂອງການລົງທຶນກໍເພື່ອຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນ
ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນທຸກຂະບວນການດຳເນີນທຸລະກິດຂອງຊາວກະສິກອນ ແລະ ຜູ້ປະກອບການ ເຊິ່ງສົ່ງຜົນໃຫ້ລະບົບຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງມີປະສິດທິພາບ 
ແລະ ກຸ້ມຄ່າຂຶ້ນ.

ວິທີການທີ່ສໍາຄັນແມ່ນ ການເນັ້ນໜັກສ້າງຄວາມເຂົ້າໃຈວ່າ ການເຮັດກະສິກໍານັ້ນກໍແມ່ນທຸລະກິດ. ປະຊາກອນລາວ 72% ແມ່ນເຮັດກະສິກຳ, ໂດຍທົ່ວ 
ໄປແລ້ວ ແມ່ນ ການເຮັດກະສິກຳເເບບກຸ້ມກິນພາຍໃນຄອບຄົວໃນເນື້ອທີ່ດິນຂອງຕົນເອງ, ຖ້າຫາກຜົນຜະລິດເຫຼືອ ຈຶ່ງນໍາເອົາໄປຂາຍເພື່ອສ້າງລາຍຮັບ. 
ຈຸນລະວິສາຫະກິດເເມ່ນ ທຸລະກິດຂະໜາດນ້ອຍ, ທີີ່ມີເນື້ອທີ່ປະມານ 2 ເຮັກຕາ ແລະ ມີສະມາຊິກຄອບຄົວຜູ້ໃຫຍ່ປະມານ 3-8 ຄົນ ເຮັດວຽກຮ່ວມກັນ
ເພື່ອຜະລິດສິນຄ້າຂາຍອອກສູ່ຕະຫຼາດ.
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ໂຄງການໄດ້ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດຢູ່ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ເຊິ່ງເປັນ ແຂວງພາກເໜືອຂອງປະເທດລາວ ຫ່າງຈາກນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ 350 ກິໂລແມັດ. ຈຳນວນ
ປະຊາກອນ ປະມານ 245.000 ຄົນ ໃນປີ 2015, ສະມາຊິກໃນຄອບຄົວສະເລ່ຍ 5,9 ຄົນ ແລະ ໃນນັ້ນ 72% ເເມ່ນຜູ້ໃຫຍ່. ວຽກງານກະສິກໍາແມ່ນ 
ເປັນແຫຼ່ງລາຍຮັບຕົ້ນຕໍ . ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ມີຊາຍແດນຕິດກັບ ປະເທດຫວຽດນາມ ແລະ ດ່ານຊາຍແດນສາກົນເເມ່ນ ຢູ່ທີ່ ເມືອງໜອງແຮດ ຫ່າງຈາກ
ເທດສະບານເເຂວງ 143 ກິໂລແມັດ. ແຂວງ ຊຽງຂວາງມີທັງໝົດ 7 ເມືອງ ທີ່ມີລະດັບການພັດທະນາເສດຖະກິດ ແລະ ຄວາມທຸກຍາກແຕກຕ່າງກັນ. 
ເນື້ອທີ່ດິນ 60-90% ເປັນເນີນພູຊັນເໝາະແກ່ການເຮັດໄຮ່ເຮັດສວນເທົ່ານັ້ນ.

ເເຂວງ ຊຽງຂວາງມີ 3 ຊົນເຜົ່າຫຼັກ ຄື: ລາວລຸ່ມ, ມົ້ງ ເເລະ ກຶມມຸ. ອີງຕາມຜົນການເກັບກຳຂໍ້ມູນຂອງຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມ ເຫັນວ່າ ໃນນັ້ນ 52% 
ແມ່ນ ລາວລຸ່ມ, 33% ແມ່ນ ຊົນເຜົ່າມົ້ງ  ແລະ 10% ແມ່ນ ຊົນເຜົ່າກຶມມຸ. ສ່ວນທີ່ເຫຼືອ 5% ແມ່ນ ກວມເອົາຊົນເຜົ່າອື່ນໆ.

ຮູບທີ 1. ເເຜນທີ່ເມືອງຕ່າງໆໃນ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ທີ່ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດກິດຈະກໍາ

ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ຈຳເປັນຕ້ອງຮູ້ຫຼາຍກວ່າການປູກພືດ ແລະ ການລ້ຽງສັດ.  ເນືື່ອງຈາກວ່າ ຕ້ອງຄິດໄລ່ງ ົບປະມານ, ອັດຕາຜົນກໍາໄລຂອງສິນຄ້າ
ປະເພດທີ່ແຕກຕ່າງກັນ, ການລົງທຶນນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີ ໂດຍອີງໃສ່ຜົນຕອບແທນທີ່ຈະໄດ້ຮັບ, ການຈັດສັນການນໍາໃຊ້ທີ່ດິນ ໂດຍອີງໃສ່ການຄິດໄລ່
ກໍາໄລ, ຕ້ອງມີແຜນການຕະຫຼາດ, ຮູ້ວິທີການຊອກ ແລະ ຕິດຕໍ່ກັບລູກຄ້າ.

ໂຄງການໄດ້ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບພໍ່ຄ້າ ຫຼື ຜູ້ເກັບຊື້, ຜູ້ເເປຮູບ, ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາ ແລະ ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ເຊິ່ງສ່ວນໃຫຍ່
ເຈົ້າຂອງແມ່ນ ເປັນຊາວກະສິກອນທີ່ສະໜອງການບໍລິການດ້ານເຕັກໂນໂລຢີກະສິກໍາທີ່ພວກເຂົາໄດ້ລົງທຶນ. ທັງນີ້ ເພື່ອສ້າງສາຍສຳພັນແບບຍືນຍົງ
ລະຫວ່າງ ການເຮັດກະສິກໍາ (ຊາວກະສິກອນ) ແລະ ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາ, ຜູ້ເກັບຊື້, ແລະ ຜູ້ເເປຮູບນັ້ນ ທຸກພາກສ່ວນຕ້ອງມີຄວາມເຂົ້າໃຈ ແລະ 
ມີທັກສະທີ່ເປັນເອກະພາບກັນ. ສິ່ງດັ່ງກ່າວຈະເຮັດໃຫ້ແຕ່ລະພາກສ່ວນເຂົ້າໃຈບົດບາດຂອງກັນ ເເລະ ກັນໃນຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງ , ສາມາດປະເມີນ
ໂອກາດໃນການສ້າງມູນຄ່າເພີ່ມ ແລະ ຕັດສິນໃຈວ່າ ການຮ່ວມມືນັ້ນຈະກຸ້ມຄ່າທີ່ດຳເນີນໃນລະດູການຕໍ່ໄປຫຼືບໍ່. ວິທີການນີ້ໄດ້ກາຍເປັນວົງຈອນ
ການຂະຫຍາຍຕົວແບບຍືນຍົງດ້ວຍຕົນເອງ ເຊິ່ງຊ່ວຍປັບປຸງດ້ານການສື່ສານລະຫວ່າງພາກສ່ວນຕ່າງໆທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ ແລະ ການລົງທຶນທີ່ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນ
ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດໍາເນີນທຸລະກິດ ພ້ອມທັງເສີມຂະຫຍາຍການມີສ່ວນຮ່ວມໃນຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າເພີ່ມຢ່າງເປີດກວ້າງ.
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ຮູບທີ 2. ກິດຈະກຳຂອງໂຄງການ ເເລະ ການປ່ຽນເເປງທີ່ເກີດຂຶ້ນໃນລະຫວ່າງການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດໂຄງການ

ຜົນສຳເລັດຂອງໂຄງການສ່ົງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ 
ຢູ່ ສປປ ລາວ ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ
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 ຜົນໄດ້ຮັບໂດຍລວມຂອງການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດຂອງໂຄງການ
ສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ

ຫົວໜ່ວຍ ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ຮັບ
ຜົນປະໂຫຍດ (ໃນນັ້ນ 99%99% ແມ່ນ ຊາວກະສິກອນ) 

ຫົວໜ່ວຍ ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາ ສາມາດ
ເຈລະຈາຕໍ່ລອງດ້ານການຄ້າຂາຍສິນຄ້າດີຂຶ້ນ

ຜູ້ສູງອາຍຸ ທີ່ມີບັນຫາດ້ານສາຍຕາໄດ້ຮັບ
ເເວ່ນຕາ ເເລະ ມີລາຍຮັບເພີ່ມຂຶ້ນ 59%59%

ຫົວໜ່ວຍ ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ 
ໄດ້ຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດຳເນີນງານ
ຂອງພວກເຂົາ

~~~~~~~~~36.000~~~~~

~6.200 2.713 ຄົນ

~7.800

ການລົງທຶນໃຫມ່ໃນບັນດາຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າເພີ່ມ 

ຜົນໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມໃຫ້ຕົວເເທນຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ 

11.340 

ຂອງຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມ, ຫຼັງຈາກ 33 ປີທີ່ໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມ ຍັງນຳໃຊ້ເຄື່ອງມື 11 ຢ່າງ ຫຼື ຫຼາຍກວ່ານັ້ນ

51% ແມ່ນຜູ້ຍິງ51% ແມ່ນຜູ້ຍິງ (~5.780)

49% ແມ່ນຜູ້ຊາຍ49% ແມ່ນຜູ້ຊາຍ (~5.560)

ຫົວໜ່ວຍ ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດຳເນີນງານຂອງພວກເຂົາ

ຄົນໄດ້ຊ່ວຍເເມ່ຍິງເຮັດວຽກເຮືອນຫຼາຍຂຶ້ນ ປະມານ 60-9060-90 ນາທີ ເຮັດໃຫ້ເເມ່ຍິງມີເວລາຫຼາຍຂຶ້ນ
ໃນການຕ່ຳຫູກ/ຖັກເເສ່ວ

ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳມີລາຍຮັບເພີ່ມຂຶ້ນ

82%

~7.750
~4.090

83%

$$1,72 ລ້ານ1,72 ລ້ານ ແມ່ນ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ 
• ~~$$244.000244.000  ແມ່ນ ການລົງທຶນຂອງຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່່
• ~~$$1,48 ລ້ານ1,48 ລ້ານ ເເມ່ນການລົງທຶນຂອງພໍ່ຄ້າ, ຜູ້ເກັບຊື້, ຜູ້ເເປຮູບ

$755.000$755.000  ເເມ່ນທຶນສົມທົບຈາກ ອົງການຢູເຊດ
• ~~$195.000$195.000 ສົມທົບທຶນໃຫ້ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 
• ~~$476.000$476.000 ສົມທົບທຶນໃຫ້ພໍ່ຄ້າ, ຜູ້ເກັບຊື້, ຜູ້ເເປຮູບ ເເລະ ທະນາຄານ
• ~~$83.000$83.000 ລົງທຶນດ້ານເເວ່ນຕາ

2,48
ລ້ານໂດລາ

$$1,68 ລ້ານ 1,68 ລ້ານ (ອົງການຢູເຊດເເມ່ນ $472.000$472.000) ແມ່ນການລົງທຶນດ້ານກະສິກຳ
• ປະມານ 17.10017.100 ຫົວໜ່ວຍຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
• ຜູ້ໄດ້ຮັບທຶນສົມທົບໄດ້ຊື້ສິນຄ້າກະສິກຳ 41.40041.400 ໂຕນ ເປັນມູນຄ່າ $15,4$15,4 ລ້ານລ້ານ 

ໃນປີ 20232023
• ສາມາດສ້າງຍອດຂາຍຈາກ ການບໍລິການໄດ້ $532.000$532.000 ໃນລະດູການຂອງປີ 

2023/2024 2023/2024 
• ຊາວກະສິກອນ ປະມານ 6.0006.000 ຄົນ ໄດ້ຈ່າຍຄ່າບໍລິການໃຫ້ກັບຜູ້ປະກອບການ

      ທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 155155 ຄົນ

$798.000 $798.000 (ອົງການຢູເຊດເເມ່ນ $280.000$280.000) ເເມ່ນການລົງທຶນດ້ານຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກ
• ເເມ່ຍິງ 11.00011.000 ຄົນ ໂດຍສ່ວນໃຫຍ່ ເເມ່ນມາຈາກຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ່
• ສາມາດຊື້ຜະລິດຕະພັນຕ່ຳຫູກຈຳນວນ 803.600803.600 ຜືນເປັນມູນຄ່າປະມານ $6 ລ້ານ$6 ລ້ານ

ໃນປີ 20232023

24
ປະເພດ

ການລົງທຶນ
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ການປ່ຽນແປງໃນດ້ານທຸລະກິດພໍ່ຄ້າສາລີ

ການປ່ຽນແປງໃນດ້ານທຸລະກິດຕ່ຳຫູກ

ຂອງຈໍານວນຊາວກະສິກອນເພີ່ມຂື້ນໃນເຄືອຂ່າຍຂອງພໍ່ຄ້າສາລີ, ໂດຍສະເລ່ຍເເລ້ວ 1 ເຄືອ
ຂ່າຍຂອງພໍ່ຄ້າ ມີຊາວກະສິກອນ 252 ຄົນທີ່ໄດ້ຮັບປັດໄຈການຜະລິດໃນປັດຈຸບັນ

ຂອງລູກຄ້າທີ່ເພີ່ມຂຶ້ນໃນການຊື້ຜະລິດຕະພັນຂອງເຂົາເຈົ້າ

ຂອງແມ່ຍິງໃນເຄືອຂ່າຍໄດ້ເພີ່ມຂຶ້ນ, ໂດຍສະເລ່ຍໃນໜຶ່ງເຄືອຂ່າຍຂອງທຸລະກິດຕ່ຳຫູກ
ມີລູກຫູກ 307 ຄົນໃນປັດຈຸບັນທີ່ໄດ້ຮັບອຸປະກອນຕ່ຳຫູກ

ຂອງລູກຄ້າທີ່ເພີ່ມຂຶ້ນໃນການຊື້ຜະລິດຕະພັນຂອງເຂົາເຈົ້າ

~54%

~23%

~37%

~61%

ການປ່ຽນແປງຂອງທຸລະກິດຂະຫນາດໃຫຍ່

~55%

 o ~ 8% ຂະຫຍາຍການຂາຍອອກສູ່ຕ່າງປະເທດ 
 o ~ 35% ໄດ້ປ່ຽນແປງວິທີການພົວພັນກັບຜູ້ຊື້ຂອງພວກເຂົາ, ໂດຍສະເພາະພວກເຂົາມີຍຸດທະສາດ ແລະ ໂຄງສ້າງ

ຫຼາຍຂຶ້ນດ້ານວີທີການຂາຍ ແລະ ການເກັບເງິນຈາກລູກຄ້າ.

 o ~ 15% ໄດ້ເລີ່ມທຸລະກິດໃໝ່ ເນື່ອງຈາກທັກສະໃໝ່ທີ່ໄດ້ຮັບນັ້ນໄດ້ເຮັດໃຫ້ເຂົາເຈົ້າມີຄວາມໝັ້ນໃຈຫຼາຍຂຶ້ນ
 o ~ 55% ໄດ້ປ່ຽນແປງຍຸດທະສາດທາງທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ ແລະ ວິທີການຈັດການກັບກິດຈະກໍາຂອງພວກເຂົາ

ຂະຫຍາຍການຂາຍອອກນອກແຂວງ

ໄດ້ຖ່າຍທອດຄວາມຮູ້ໃຫ້ແກ່ຊາວກະສິກອນ ເຊັ່ນ: ການຄັດເລືອກແນວພັນ, ການປູກ 
ແລະ ການເກັບຮັກສາຜົນຜະລິດຫຼັງການເກັບກ່ຽວ ແລະ ສຳລັບການຕ່ຳຫູກ ເເມ່ນ ເນັ້ນ
ຜະລິດຕະພັນທີ່ມີຄຸນນະພາບ

ໄດ້ປ່ຽນແປງວິທີການເຮັດວຽກກັບຊາວກະສິກອນ ແລະ ລູກຫູກທີ່ເຂົາເຈົ້າໄດ້ມີສ່ວນຮ່ວມ
ນຳ, ສ່ວນຫຼາຍແມ່ນກ່ຽວກັບການວາງແຜນ ແລະ ການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດກິດຈະກຳ

ເລ່ີມມີການບັນທຶກລາຍລະອຽດ, ການຄິດໄລ່ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍ ແລະ 
ການປະເມີນຂອງກະແສເງິນສົດ

~75%

~51%

~71%
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ບົດຮຽນ ເເລະ ການປັບຕົວຂອງໂຄງການສ່ົງເສີມ
ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ຢູ່ ສປປ ລາວ 
ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ
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ຕັ້ງແຕ່ໄລຍະເລີ່ມຕົ້ນຂອງໂຄງການ, ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ເນັ້ນຫນັກເຖິງຄວາມສໍາຄັນໃນ
ການສ້າງຂະບວນການແບບງ່າຍດາຍ ໃນການເກັບກໍາຂໍ້ມູນຢ່າງເປັນລະບົບ.

ເນື່ອງຈາກເມື່ອດຳເນີນການຝຶກອົບຮົມຕ້ອງໄດ້ສະໜອງຂໍ້ມູນໃຫ້ຜູ້ໃຫ້ທຶນ ກ່ຽວກັບຜູ້ທີ່ໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມ ເຊັ່ນການຝຶກອົບຮົມດ້ານໃດ ແລະ ຜູ້
ເຂົ້າຮ່ວມໄດ້ຮັບຜົນປະໂຫຍດຫຍັງແດ່ຈາກການຝຶກອົບຮົມ. ການສະຫນອງຂໍ້ມູນດັ່ງກ່າວ ເເມ່ນເກືອບຈະເປັນໄປບໍ່ໄດ້ ຖ້າຫາກບໍ່ມີລະບົບການເກັບກຳ
ຂໍ້ມູນທີ່ສາມາດກວດຄືນຍ້ອນຫຼັງໄດ້. ໃນຂະນະດຽວກັນ ລະບົບທີ່ສາ ມາດກວດຄືນຍ້ອນຫຼັງໄດ້ ຈະຕ້ອງມີລາຄາທີ່ເໝາະສົມ, ງ່າຍຕໍ່ການນໍາໃຊ້ ແລະ 
ມີຕົວເລືອກຫຼາກຫຼາຍທີ່ສາມາດນຳໃຊ້ໃຫ້ຖືກກັບຄວາມຕ້ອງການຂອງພະນັກງານ ແລະ ໂຄງການ. ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້
ນຳໃຊ້ ຄິວອາໂຄດ ເພື່ອເກັບກຳຂໍ້ມູນ ທັງດ້ານການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດ ແລະ ການຄຸ້ມຄອງບໍລິຫານໂຄງການ. ທີມງານໂຄງການ ໄດ້ພັດທະນາຮູບແບບທີ່
ງ່າຍດາຍໃຫ້ສາມາດເຂົ້າເຖິງໄດ້ ໂດຍຜ່ານໂທລະສັບມືຖື. ເເຕ່ລະຄົນພຽງແຕ່ເລືອກກິດຈະກຳ ແລະ ສະແກນຄິວອາໂຄດຂອງພວກເຂົາ ໂດຍການຕໍ່ອິນ
ເຕີເນັດຜ່ານມືຖື ຫຼື ໄວຟາຍ, ຈາກນັ້ນຂໍ້ມູນຈະຖືກສົ່ງໄປຄັງຮັກສາຂໍ້ມູນທາງອອນລາຍທີ່ເອີ້ນວ່າ ຄລາວ ແລະ ຈະຖືກບັນທຶກໄວ້ໃນຖານຂໍ້ມູນຂອງ
ໂຄງການ.

ດ້ານການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດຂອງໂຄງການ ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມທຸກຄົນຈະມີຄິວອາໂຄດເປັນຂອງຕົນເອງ ເພື່ອສະແກນທຸກຄັ້ງທີ່ເຂົ້າຮ່ວມກິດຈະກໍາຂອງໂຄງການ
ເຊັ່ນ: ການເຂົ້າຮ່ວມການຝຶກອົບຮົມ ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ທີມງານສາມາດຕິດຕາມໄດ້ວ່າ ມີໃຜແດ່ທີ່ເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມ, ເຂົ້າຮ່ວມໃນຫົວຂໍ້ໃດ ແລະ ແມ່ນໃຜ
ເປັນຄູຝຶກ.

ດ້ານການຄຸ້ມຄອງໂຄງການ ລະບົບຄິວອາໂຄດໄດ້ຊ່ວຍທີມງານໃນການຕິດຕາມການເຮັດວຽກຂອງພະນັກງານ, ການເດີນທາງ, ການຕິດຕາມ-ປະເມີນ
ຜົນ, ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍນໍ້າມັນ ແລະ ການບໍາລຸງຮັກສາລົດຈັກ ( ແທນທີ່ຈະບັນທຶກໃສ່ເຈ້ຍ), ແລະ ຍັງຊ່ວຍຕິດຕາມການເຂົ້າຮ່ວມກິດຈະກຳຂອງຄູ່ຮ່ວມງານ
ພາກລັດ ເພື່ອຄິດໄລ່ອັດຕາກິນ (ເຊິ່ງຖືກໂອນເຂົ້າບັນຊີທະນາຄານໂດຍກົງທຸກອາທິດ).

ລະບົບນີ້ ຊ່ວຍຫຼຸດຈຳນວນເອກະສານທີ່ຮຽກຮ້ອງ ໂດຍສະມາຊິກໃນທີມງານ ເຊິ່ງຫຼາຍຄົນອາດບໍ່ຄຸ້ນເຄີຍກັບເອກະສານເຫຼົ່ານັ້ນ.

ສະຫຼຸບແລ້ວ ລະບົບຄິວອາໂຄດ ໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ທີມງານໂຄງການຮູ້ວ່າ ຜູ້ໃດເຂົ້າຮ່ວມໃນກິດຈະກໍາໃດ, ໄດ້ຈັດຂຶ້ນຢູ່ໃສ, ເມື່ອໃດ ເເລະ ພວກເຂົາໄດ້ຮຽນຮູ້
ຫຍັງເເດ່.

ທີມງານເຮັດຫຍັງກັບຂໍ້ມູນທີ່ເກັບກໍາມາ?
ເມື່ອມີການດຳເນີນການສໍາຫຼວດຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມປະຈໍາປີ ທີມງານໂຄງການຮູ້ໄດ້ຢ່າງຊັດເຈນວ່າ ຜູ້ໃດເຂົ້າຮ່ວມຝຶກໃນຫົວຂໍ້ໃດ ເຊິ່ງຊ່ວຍໃຫ້ ທີມງານ
ຕິດຕາມ ແລະ ປະເມີນຜົນ ສາມາດອອກແບບການສໍາຫຼວດທີ່ແທດເໝາະເພື່ອກວດຄືນວ່າ ພວກເຂົາໄດ້ຮຽນຮູ້ຫຍັງແດ່ ຈາກບັນດາຫົວຂໍ້ຝຶກອົບຮົມທີ່
ພວກເຂົາໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມ. ທີມງານໄດ້ວິເຄາະຂໍ້ມູນ ໂດຍເບິ່ງຜົນງານຂອງຄູຝຶກ, ຖ້າຫາກຜົນໄດ້ຮັບຂອງການຝຶກອົບຮົມອອກມາບໍ່ໄດ້ດີ ທີມງານຈະຮູ້ວ່າ 
ຈະຕ້ອງມີການປັບປຸງຫຼັກສູດການຝຶກອົບຮົມ. ແຕ່ຖ້າຫາກ ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມທີ່ຖືກຝຶກ ໂດຍຄູຝຶກຄົນໃດໜຶ່ງມີຜົນໄດ້ຮັບໜ້ອຍກວ່າຄູຝຶກອື່ນແມ່ນ ຈະຕ້ອງ
ມີການກວດສອບຄວາມສາມາດຂອງຄູຝຶກ ແລະ ຖ້າຈຳເປັນກໍຕ້ອງໄດ້ຍົກລະດັບຄວາມຮູ້ເພີ່ມ.

ຜົນໄດ້ຮັບສຳຄັນຈາກການເກັບກໍາຂໍ້ມູນພົບວ່າ ການເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມຂອງແມ່ຍິງຫຼຸດລົງ 20% ຫຼື ຫຼາຍກວ່ານັ້ນ ຖ້າການຝຶກອົບຮົມຈັດຂຶ້ນ ໃນ
ເວລາຫຼັງ 3 ໂມງ ຕອນສວາຍ; ດ້ວຍເຫດນັ້ນ ໂຄງການ ຈຶ່ງໄດ້ປ່ຽນເວລາໃນການຈັດທຸກການຝຶກອົບຮົມໄປເປັນຕອນເຊົ້າ ເພື່ອໃຫ້ແມ່ຍິງສາມາດ
ເຂົ້າຮ່ວມຫຼາຍຂຶ້ນ. ໂດຍລວມແລ້ວ, 52% ຂອງຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມ ແມ່ນແມ່ຍິງ.

ອັນໃດ ແມ່ນສິ່ງສຳຄັນທີ່ບັນດາຜູ້ຈັດຕັ້ງປະຕິບັດໂຄງການຄວນພິຈາລະນາ?
ລະບົບການຕິດຕາມ ແລະ ປະເມີນຜົນ ເເບ່ງອອກເປັນ 2 ໝວດຄື: 1) ການເກັບຂໍ້ມູນ ເພື່ອລາຍງານຕາມຕົວຊີ້ວັດຂອງໂຄງການ; 2) ການວິເຄາະຂໍ້ມູນ 
ແລະ ການຕັດສິນໃຈ ໂດຍອີງໃສ່ຜົນໄດ້ຮັບ. ໃນຄວາມຈິງແລ້ວ ພະນັກງານທີ່ຮັບຜິດຊອບວຽກງານດ້ານການຕິດຕາມ ແລະ ປະເມີນຜົນ ແມ່ນບໍ່ສາມາດ
ເຮັດໄດ້ທັງສອງຢ່າງພ້ອມກັນແບບທີ່ຄິດໄວ້ສະເໝີໄປ. ການໃຊ້ບໍລິການຂອງຊ່ຽວຊານຈາກພາຍນອກ ໃນການປ້ອນຂໍ້ມູນ, ກວດກາ ແລະ ຈັດສັນຂໍ້ມູນ 
ແລະ ການວິເຄາະຂໍ້ມູນ ແມ່ນມີປະສິດທິພາບທີ່ສຸດ. ດັ່ງທີ່ຮູ້ກັນວ່າ ຊ່ຽວຊານທີ່ມີຄວາມຊໍານານສະເພາະດ້ານການຕິດຕາມ ແລະ ປະເມີນຜົນ ແມ່ນຍັງມີ
ຈຳນວນຈໍາກັດ ໃນປະເທດລາວ. ສະນັ້ນສິ່ງທີ່ສຳຄັນ ແມ່ນຈະຕ້ອງພະຍາຍາມຊອກຫາບຸກຄົນທີ່ມີທັກສະທີ່ເໝາະສົມທີ່ສຸດກັບວຽກງານດ້ານນີ້.

ການນໍາໃຊ້ລະບົບການເກັບກຳຂ້ໍມູນເພ່ືອຂັບເຄ່ືອນການຕັດສິນໃຈ
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ການຝຶກອົບຮົມທັກສະທຸລະກິດແບບມີປະສິດທິພາບ

ສິ່ງທ້າທາຍ  | ບັນຫາທີ່ພວກເຮົາພົບເຫັນ

ການແກ້ໄຂບັນຫາ ຜົນກະທົບ

ການຝຶກອົບຮົມ ແມ່ນກິດຈະກໍາພື້ນຖານຂອງບັນດາໂຄງການ ໃນອົງການຈັດຕັ້ງສາກົນທີ່ບໍ່ຂຶ້ນກັບລັດຖະບານ ຢູ່ ປະເທດລາວ (ແລະ 
ທົ່ວໂລກ). ໃນຫຼາຍຄັ້ງ ບັນດາອົງການຈັດຕັ້ງສາກົນທີ່ບໍ່ຂຶ້ນກັບລັດຖະບານຮູ້ວ່າ ຕ້ອງດຳເນີນການຝຶກອົບຮົມແນວໃດ ໃຫ້ມີປະສິດທິພາບ. 

ນັກສຳມະນາກອນທີ່ເປັນເປົ້າໝາຍສ່ວນໃຫຍ່ຂອງໂຄງການ ແມ່ນຜູ້ໃຫຍ່ທີ່ບໍ່ໄດ້ເຂົ້າໂຮງຮຽນເປັນໄລຍະເວລາຫຼາຍກວ່າ 20 ປີ ແລະ ອາດບໍ່ຮູ້
ໜັງສື. ນອກຈາກນັ້ນ ນັກສຳມະນາກອນເຫຼົ່ານີ້ສ່ວນໃຫຍ່ ແມ່ນສາມາດສ້າງເສດຖະກິດ ເພື່ອການດຳລົງຊີວິດປະຈຳວັນດ້ວຍຕົນເອງແລ້ວ ຈຶ່ງ
ຂາດຄວາມສົນໃຈ ຖ້າຫາກຖືກຝຶກສອນໃນຮູບແບບດຽວກັນກັບການສອນເດັກນ້ອຍໃນໂຮງຮຽນ. ແຕ່ຄູຝຶກສ່ວນໃຫຍ່ ແມ່ນມີແນວໂນ້ມ
ນຳໃຊ້ວິທີການສອນໃນຮູບແບບການບັນຍາຍຫຼາຍກວ່າວິທີການຝຶກອົບຮົມແບບມີສ່ວນຮ່ວມ ເຊິ່ງພິສູດແລ້ວວ່າ ການຝຶກອົບຮົມແບບມີ
ສ່ວນຮ່ວມນັ້ນມີປະສິດທິພາບຫຼາຍກວ່າສຳລັບນັກສຳມະນາກອນທີ່ເປັນຜູ້ໃຫຍ່.

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ພັດທະນາຊຸດ
ຫຼັກສູດການຝຶກອົບຮົມດ້ານທັກສະທຸລະກິດແບບງ່າຍດາຍ ສໍາລັບ
ຜູ້ທີ່ບໍ່ຮູ້ຫນັງສື (ເຖິງແມ່ນວ່າ 86% ຈະເປັນຕົວເລກ) ໂດຍອາໄສ
ຮູບພາບ ເພື່ອສື່ສານຂໍ້ຄວາມຫຼັກ. ໂຄງການ ໄດ້ມີການທົດສອບ
ຂໍ້ຄວາມພາບດັ່ງກ່າວນັ້ນເພື່ອຮັບປະກັນວ່າ ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມ
ຈະເຂົ້າໃຈເນື້ອໃນ. ສິ່ງສຳຄັນທີ່ໄດ້ຮຽນຮູ້ເເມ່ນ ທຸກຮູບພາບບໍ່
ສາມາດນຳໃຊ້ໄດ້ໃນທຸກຊົນເຜົ່າ.

ຮູບພາບຂອງໄກ່ ທີ່ຢູ່ດ້ານຊ້າຍນັ້ນ ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມ ອາດ
ຍັງບໍ່ສາມາດເຂົ້າເຖິງ ຫຼື ເບິ່ງບໍ່ອອກວ່າເເມ່ນຮູບໄກ່. ຫຼັງຈາກຜ່ານ
ການທົດສອບໂຄງການ ໄດ້ຮຽນຮູ້ວ່າ ຮູບພາບດ້ານຂວາ ແມ່ນມີ
ປະສິດທິພາບຫຼາຍກວ່າ. 

ນອກຈາກນັ້ນ ໂຄງການ ໄດ້ລົງທະບຽນຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມ
ຢູ່ໃນລະບົບຖານຂໍ້ມູນການຕິດຕາມ-ປະເມີນຜົນເຮັດໃຫ້ຮູ້ວ່າ ຝຶກ
ອົບຮົມຫົວຂໍ້ໃດ, ຝຶກໂດຍຄູຝຶກຜູ້ໃດ ແລະ ເກີດມີການປ່ຽນແປງ
ທາງດ້ານພຶດຕິກໍາອັນໃດ ຫຼື ມີອັດຕາການນຳໃຊ້ອັນໃດແດ່ ໂດຍ
ຈຸນລະວິສາຫະກິດ ຫຼັງການຝຶກອົບຮົມ. ການເຂົ້າເຖິງຂໍ້ມູນນີ້ ຊ່ວຍ
ໃຫ້ໂຄງການຮັບຮູ້ວ່າ ຄວນປັບປຸງຫຼັກສູດເມື່ອໃດ  ເເລະ ຕອນໃດ 
ທີ່ຈໍາເປັນຈະຕ້ອງໄດ້ເສີມສ້າງທັກສະຂອງຄູຝຶກ.

ການຝຶກອົບຮົມທັກສະທາງທຸລະກິດພິສູດໄດ້ວ່າ ມີການສ້າງຜົນ
ກະທົບຫຼາຍ ເນື່ອງຈາກມີອັດຕາສູງໃນການນຳເອົາບົດຮຽນມາໃຊ້. 
ເຄື່ອງມືສະເພາະທີ່ໃຊ້ເພື່ອຊ່ວຍວາງແຜນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນຄົວເຮືອນ
ເຫັນວ່າ ມີອັດຕາການນຳໃຊ້ກວມເຖິງ 81% ແລະ ສາມປີຕໍ່ມາ
ເຫັນວ່າ 79% ແມ່ນຍັງສືບຕໍ່ນຳໃຊ້ເຄື່ອງມືດັ່ງກ່າວ.

ຂະບວນການ ແມ່ນສິ່ງທີ່ຈະຕ້ອງຄໍານຶງເພື່ອເຮັດໃຫ້ການທົດສອບ 
ແລະ ການປັບປຸງເຄື່ອງມືດຳເນີນໄປຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງ ທັງນີ້ກໍເພື່ອສົ່ງຜົນ
ໃຫ້ເຄື່ອງມືມີີຄຸນະພາບ ເເລະ ມີປະສິດທິພາບທີ່ສູງ. ຂະບວນການ
ໃນການປັບຕົວຍັງເຮັດໃຫ້ທີມງານຮູ້ວ່າ ຈຸດໃດທີ່ຄູຝຶກຂອງ
ໂຄງການຕ້ອງປັບປຸງທັກສະໃນການສົ່ງບົດຮຽນ ແລະ ການອໍານວຍ
ຄວາມສະດວກ. ສິ່ງນີ້ເຫຼົ່ານີ້ແມ່ນ ມີຄວາມສຳຄັນ ແລະ ມີໂຄງການ
ຈຳນວນໜ້ອຍເທົ່ານັ້ນທີ່ຕິດຕາມຜົນກະທົບ ຫຼື ການນຳໃຊ້ບົດຮຽນ
ຈາກຫຼັກສູດຫຼັງການຝຶກອົບຮົມຂອງຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມ ເພື່ອທົບທວນຄືນ
ໃນຂັ້ນລະດັບຄູຝຶກ ແລະ ເນັ້ນໃສ່ຈຸດທີ່ຈຳເປັນໃນການປັບປຸງ
ຄວາມສາມາດຂອງຄູຝຶກທີ່ຍັງບໍ່ທັນເຂັ້ມແຂງ. ໂຄງການຍັງໄດ້
ຮຽນຮູ້ເຖິງຄວາມສໍາຄັນໃນການຝຶກອົບຮົມເປັນພາສາທ້ອງຖິ່ນ, 
ການນໍາໃຊ້ຮູບແບບການອໍານວຍຄວາມສະດວກທີຊ່າວບ້ານໃນເຊດ
ຊົນນະບົດສາມາດເຂົ້າເຖິງ ແລະ ເຄື່ອງມືທີ່ໃຊ້ວິທີການແຕ້ມດ້ວຍ
ມືເຮັດໃຫ້ຊາວບ້ານເຂົ້າໃຈງ່າຍຂຶ້ນ. ນອກຈາກນັ້ນ ການຕິດຕາມ
ຫຼັງການຝຶກອົບຮົມຍັງຊ່ວຍໃຫ້ເຂົ້າໃຈວ່າ ເຄື່ອງມື ແລະ ວິທີການ
ອັນໃດ ທີ່ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຈື່ຈໍາ ແລະ ນຳໃຊ້ຫຼາຍທີ່ສຸດ.

ກົນລະຍຸດຂອງພວກເຮົາໃນການແກ້ໄຂບັນຫາ ການປ່ຽນແປງທີ່ພວກເຮົາ
ສາມາດວັດແທກໄດ້ ຫຼື ພົບເຫັນ
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ການນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີີກະສິກໍາ

ໃນປະເທດລາວເຊັ່ນດຽວກັນໃນທົ່ວໂລກ, ການນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີກະສິກຳຂອງຊາວກະສິກອນຂະໜາດນ້ອຍແມ່ນ ເປັນສິ່ງທ້າທາຍທີ່ພົບ
ໂດຍທົ່ວໄປ. ເນື່ອງຈາກວ່າ ຊາວກະສິກອນບໍ່ຕ້ອງການນຳໃຊ້ວິທີການໃໝ່ ແຕ່ສ່ວນໃຫຍ່ແລ້ວ ຍ້ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍດ້ານເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີລາຄາ
ແພງແມ່ນ ມີຄວາມສ່ຽງສູງ, ຂາດຜູ້ສະໜອງປັດໄຈການຜະລິດທີ່ເອົາໃຈໃສ່ລູກຄ້າ, ຂາດທັກສະດ້ານການເງິນໃນການຄິດໄລ່ດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ
ທີ່ເໝາະສົມ ແລະ ຂາດຄວາມຮູ້ດ້ານຄວາມເປັນໄປໄດ້ຂອງເຕັກໂນໂລຢີທີ່ເປັນປະໂຫຍດຕໍ່ກັບ ສະພາບແວດລ້ອມຕົວຈິງດ້ານກະສິກຳຂອງ
ພວກເຂົາ.

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ສະໜັບສະໜັບໂດຍ ອົງການຢູເຊດ ແມ່ນເຮັດວຽກກັບບັນດາຜູ້ສະໜອງ ແລະ ຜູ້ຈໍາໜ່າຍອຸປະກອນ
ໃນປະເທດລາວ ເພື່ອເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາເຂົ້າເຖິງລູກຄ້າຫຼາຍຂຶ້ນເຊັ່ນ: ການລົງໄປຊຸມຊົນ ແລະ ການພັດທະນາວີດີໂອທີ່ເຂົ້າໃຈງ່າຍ (ຜ່ານທຶນ
ຊ່ວຍເຫຼືອລ້າ) ເພື່ອສະໜອງຂໍ້ມູນໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ແລະ ໂຄສະນາສິນຄ້າ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ ຜູ້ສະໜອງ ແລະ ຜູ້ຈຳໜ່າຍອຸປະກອນແມ່ນ 
ບໍ່ໃຫ້ຄວາມສົນໃຈ. ນອກຈາກນັ້ນ ການລະບາດຂອງພະຍາດໂຄວິດ-19 ເຮັດໃຫ້ເກີດສິ່ງທ້າທາຍໃນລະບົບຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງ ເຊິ່ງສົ່ງຜົນໃຫ້
ມີການຂາດເເຄນອຸປະກອນທີ່ນຳເຂົ້າຈາກສາກົນໃນປະເທດລາວ.

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ຊອກຂໍ້ມູນເຄື່ອງຈັກກະສິກຳທີ່ມີຢູ່ພາຍໃນທ້ອງຖິ່ນ (ແຂວງ ແລະ ນະຄອນຫຼວງ) ເພື່ອສ້າງ
ເເຜ່ນພັບທີ່ສະໜອງຂໍ້ມູນດ້ານລາຄາ, ຂໍ້ມູນຜູ້ຈຳໜ່າຍ, ວິທີການນຳໃຊ້ຂອງເຄື່ອງຈັກຕ່າງໆ. ໃນຂະນະດຽວກັນ ທີມງາມໄດ້ສັງລວມວີດີໂອສັ້ນ
ຈຳນວນ 42 ວີດີໂອ ທີ່ມີຢູ່ໃນຢູທູບ ແລະ ຊ່ອງທາງອື່ນໆ. ຈາກນັ້ນ ຈຶ່ງໄດ້ຈັດຊື້ເຄື່ອງສາຍວີດີໂອ (ໂປຣເຈັກເຕີ), ລໍາໂພງ ແລະ ຈໍສາຍວີດີໂອ
ແບບເຄື່ອນຍ້າຍໄດ້ ເພື່ອນຳໄປສາຍວີດີໂອໃນຊຸມຊົນ. ນອກຈາກນັ້ນ ທີມງານຍັງໄດ້ເຮັດວຽກບັນດາທີ່ປຶກສາທ້ອງຖິ່ນໃນການລົງໄປສາຍວີດີໂອ 
ເເລະ ເເນະນຳເປັນພາສາທ້ອງຖີ່ນນັ້ນ ເຊັ່ນວ່າ ເປັນພາສາລາວ, ເປັນພາສາມົ້ງ, ເເລະ ເປັນພາສາກຶມມຸ.

ຫຼັງຈາກນັ້ນ ໂຄງການໄດ້ຈັດປະຊຸມຂັ້ນບ້ານກັບບັນດາບ້ານຕ່າງໆໃນຕອນເຊົ້າ (ເພື່ອໃຫ້ແມ່ຍິງສາມາດເຂົ້າຮ່ວມຫຼາຍຂຶ້ນ) ເຊິ່ງທຸກຄົນສາມາດ
ເຂົ້າຮ່ວມໄດ້. ຊາວບ້ານສາມາດເລືອກວີດີໂອທີ່ພວກເຂົາຢາກເບິ່ງ ແລະ ບັນດາທີ່ປຶກສາທ້ອງຖິ່ນຈະອະທິບາຍເຖິງຜົນປະໂຫຍດຂອງເຄື່ອງຈັກ 
ແລະ ນໍາສະເຫນີແນວຄວາມຄິດດ້ານການສະໜອງການບໍລິການເພື່ອຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍທີ່ສູງຂອງເຄື່ອງຈັກ. ນອກຈາກນັ້ນ. ການບໍລິການ
ຍັງຊ່ວຍໃຫ້ຊາວກະສິກອນສາມາດເຂົ້າເຖິງເຕັກໂນໂລຢີ (ໂດຍມີຄ່າບໍລິການ). ຊາວບ້ານໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມ ລວມທັງວິທີການກຳນົດຄ່າ
ບໍລິການຂອງເຄື່ອງຈັກ ເພື່ອຮັບປະກັນວ່າ ຈະໄດ້ຮັບຜົນກຳໄລ.

ການປະຊຸມຂັ້ນບ້ານທີ່ດຳເນີນເປັນພາສາທ້ອງຖິ່ນເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ລວມທັງແມ່ຍິງມີສ່ວນຮ່ວມ ເເລະ ມີຄວາມຫ້າວຫັນເປັນພິເສດໃນ
ການສົນທະນາກ່ຽວກັບເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ. ຈາກການມີສ່ວນຮ່ວມຂອງຊາວກະສິກອນຢູ່ຂັ້ນບ້ານ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ມີການຊື້ເຄື່ອງຈັກໃໝ່ເກີດຂຶ້ນ ເຊິ່ງ
ໃນນັ້ນມີເຄື່ອງຈັກປະເພດໃໝ່ທີ່ບໍ່ເຄີຍມີໃນແຂວງມາກ່ອນ ເຊັ່ນ: ເຄື່ອງກ່ຽວສາລີ ເເລະ ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າ.

ການສະໜອງການບໍລິການຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດໄດ້ເພີ່ມຂຶ້ນ 96%. ປັດຈຸບັນ ປະມານ 50% ຂອງບັນດາບ້ານຕ່າງໆມີບໍລິການໄຖດິນ ແລະ 
ສາມາດເຂົ້າເຖິງການບໍລິການປັ່ນເຂົ້າເພີ່ມຂຶ້ນເປັນສອງເທົ່າຈາກ 15% ເປັນ 34%. ປະມານ 32% ຂອງຊາວກະສິກອນເຂົ້າຮ່ວມການສາຍວີດີ
ໂອໄດ້ຈ້າງ, ເຊົ່າ ຫຼື ຊື້ເຄື່ອງຈັກກະສິກຳໃໝ່ທີ່ເຫັນມານຳໃຊ້.

ໂດຍລວມແລ້ວ ການຊື້ປັດໄຈການຜະລິດຈາກບັນດາຜູ້ຈຳໜ່າຍກໍເພີ່ມຂຶ້ນຈາກ 10% ຂອງຊາວກະສິກອນທີ່ຊື້ປັດໄຈການຜະລິດຈາກຮ້ານໃນ
ປີ 2020 ເປັນ 47% ໃນປີ 2023. ນອກຈາກນັ້ນ ປະລິມານຂອງປັດໄຈການຜະລິດ (ສິນຄ້າ) ທີ່ມີຂາຍໃນຮ້ານຢູ່ຂັ້ນບ້ານເພີ່ມຂຶ້ນ 8 ເທົ່າ. 
ເຖິງແມ່ນວ່າ ສິ່ງເຫຼົ່ານີ້ຈະເພີ່ມຂຶ້ນແຕ່ບັນດາຜູ້ສະໜອງອຸປະກອນ ແລະ ປັດໄຈການຜະລິດກະສິກຳໃນປະເທດລາວ ຍັງຂາດຄວາມສົນໃຈໃນ
ການນຳໃຊ້ຍຸດທະສາດໃນການເພີ່ມຈຳນວນລູກຄ້າ ແລະ ເປີດໂອກາດໃຫ້ໂຄງການອື່ນເຂົ້າມາສືບຕໍ່ການຮ່ວມມືໃນການຂະຫຍາຍຜົນໄດ້ຮັບ
ດັ່ງກ່າວ.

ສິ່ງທ້າທາຍ | ບັນຫາທີ່ພວກເຮົາພົບເຫັນ

ຜົນກະທົບ | ການປ່ຽນແປງທີ່ພວກເຮົາສາມາດວັດແທກ ຫຼື ພົບເຫັນ

ການແກ້ໄຂບັນຫາ | ກົນລະຍຸດໃນການແກ້ໄຂບັນຫາຂອງພວກເຮົາ
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ປັບປ່ຽນພຶດຕິກຳລະຫວ່າງບົດບາດຍິງຊາຍດ້ວຍເກມຈັດສັນໜ້າວຽກ
ບົດຮຽນອັນສຳຄັນຂອງໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳຄື ຄອບຄົວຈະປ່ຽນບົດບາດ
ຂອງແມ່ຍິງ ແລະ ຜູ້ຊາຍທີ່ມີມາເເຕ່ດັ້ງເດີມ ເມືືື່ອເກີີດມີເຫດຜົນທາງດ້ານເສດຖະກິດເຂົ້າມາມີ
ສ່ວນກ່ຽວຂ້ອງ. ໃນຕອນຕົ້ນຂອງໂຄງການໄດ້ມີ ການດຳເນີນການສຶກສາການນຳໃຊ້ເວລາ ເເລະ 
ເຮັດກິດຈະກຳໃນເເຕ່ລະວັນຂອງຜູ້ຊາຍ ເເລະ ເເມ່ຍິງ ວ່າມີຄວາມເເຕກຕ່າງກັນເເນວໃດໃນເເຕ່
ລະຊົນເຜົ່າ. ຫຼັງຈາກທີ່ທົບທວນບົດລາຍງານ ແລະ ວິເຄາະຂໍ້ມູນແລ້ວ, ທີມງານໂຄງການໄດ້
ຕັ້ງສົມມຸດຖານວ່າ ຖ້າຫາກຜູ້ຊາຍ (ລວມທັງ ໄວໜຸ່ມຊາຍ) ສະໜັບສະໜູນ ພັນລະຍາ ແລະ/
ຫຼື ລູກສາວຂອງພວກເຂົາເຮັດວຽກໃນຄົວເຮືອນ (ເຊັ່ນ ການເກືອໄກ່) ຈະເຮັດໃຫ້ແມ່ຍິງມີເວລາ
ຫຼາຍຂຶ້ນໃນການເຮັດວຽກດ້ານຫັດຖະກຳ (ການຕໍ່າຫູກ ແລະ ການຖັກແສ່ວ) ເຊິ່ງເປັນກິດຈະກຳ
ສ້າງລາຍຮັບທີ່ສຳຄັນຂອງບັນດາຊຸມຊົນຂອງຊົນເຜົ່າຫຼັກ. ແທນທີ່ຈະລົງໄປບັນດາບ້ານເພື່ອເເນະ
ນໍາໃຫ້ຜູ້ຊາຍປ່ຽນແປງພຶດຕິກຳ ຫຼື ປະຕິບັດຕາມຄໍາແນະນຳ, ທີມງານໂຄງການໄດ້ພັດທະນາເກມ
ແບບງ່າຍດາຍ ແຕ່ມີປະສິດທິພາບສູງ ເພື່ອສະແດງໃຫ້ທັງແມ່ຍິງ ແລະ ຜູ້ຊາຍໄດ້ເຫັນຕົວຈິງເຖິງ
ບັນດາທ່າແຮງ ໂດຍສະເພາະການຮັບຮູ້ທ່າແຮງທາງດ້ານເສດຖະກິດສຳລັບຄົວເຮືອນຂອງພວກເຂົາ
ຖ້າຫາກແມ່ຍິງມີເວລາຫຼາຍຂຶ້ນໃນການຕັ້ງໃຈເຮັດວຽກດ້ານຫັດຖະກຳ.

ເກມໃນຫົວຂໍ້ “ການສ້າງລາຍຮັບໃຫ້ຫຼາຍຂຶ້ນສໍາລັບຄອບຄົວ” ໄດ້ຖືກພັດທະນາ ແລະ ນຳໃຊ້ເຂົ້າໃນການຝຶກອົບຮົມຂັ້ນບ້ານທີ່ມີທັງຜູ້ຊາຍ ແລະ ແມ່ຍິງ
ເຂົ້າຮ່ວມ. ວິທີການໃນການຫຼິ້ນເກມນີ້ແມ່ນ ໃຫ້ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຈັດສັນແຮງງານໃສ່ບັນດາກິດຈະກໍາການສ້າງລາຍຮັບ, ໜ້າທີ່ໃນວຽກການເບິ່ງເເຍງດູແລ 
ແລະ ດ້ານການບຳລຸງຮັກສາພາຍໃນຄົວເຮືອນໃນຮູບແບບການປະສົມປະສານທີ່ແຕກຕ່າງກັນ ເພື່ອເບິ່ງຜົນກະທົບດ້ານລາຍຮັບຂອງຄອບຄົວ. ຈຸດປະສົງ
ການຮຽນຮູ້ອັນສໍາຄັນຂອງເກມແມ່ນ ເຮັດໃຫ້ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມຮັບຮູ້ການເເບ່ງວຽກທີ່ເໝາະສົມພາຍໃນຄອບຄົວໃຫ້ມີລາຍຮັບຫຼາຍຂຶ້ນ. ຫຼັງຈາກຫຼີ້ນເກມ
ເເລ້ວ ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມໄດ້ກັບເຮືອນໃຜລາວເພື່ອປຶກສາຫາລືກັນພາຍໃນຄອບຄົວ ແລະ ພົບວ່າ 66% ຂອງຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມລາຍງານວ່າ ຜູ້ຊາຍເລີ່ມຊ່ວຍວຽກ
ທີ່ເມື່ອກ່ອນແມ່ຍິງເປັນຄົນເຮັດຫຼາຍຂຶ້ນ. ເກມດັ່ງກ່າວໄດ້ສ້າງຈຸດເລີ່ມຕົ້ນໃນການນຳສະເໜີແນວຄວາມຄິດດ້ານການແບ່ງວຽກ, ພາລະຂອງແມ່ຍິງ 
ແລະ ບັນທັດຖານທາງດ້ານບົດ ບາດຍິງ-ຊາຍ. ດັ່ງນັ້ນຈຶ່ງສົ່ງຜົນໃຫ້ຜູ້ຊາຍ ແລະ ແມ່ຍິງຈໍານວນຫຼາຍໃນຊຸມຊົມບັນດາເຜົ່າຕ່າງໆທີ່ໂຄງການເຮັດວຽກ
ນຳລາຍງານວ່າ ເກີດປ່ຽນ ແປງດ້ານການແບ່ງໜ້າວຽກ ແລະ ຜູ້ຊາຍມີສ່ວນຮ່ວມໃນການບໍລິຫານວຽກໃນຄົວເຮືອນ ແລະ ວຽກການເບິ່ງແຍງດູແລ. 
ການປ່ຽນແປງເຫຼົ່ານີ້ແມ່ນ ຕິດພັນກັບຄວາມພະຍາຍາມຂອງໂຄງການຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ ໃນການພັດທະນາ
ກິດຈະກໍາສຳລັບການຝຶກອົບຮົມ ໂດຍອີງໃສ່ຄວາມເຂົ້າໃຈໃນສະພາບຕົວຈິງຂອງບັນທັດຖານດ້ານບົດບາດຍິງ-ຊາຍ ແລະ ຄວາມສຳພັນດ້ານອຳນາດທາງ
ບົດບາດຍິງ-ຊາຍ.

ວຽກງານທີ່ຜູ້ຊາຍເລີ່ມເຮັດຊ່ວຍລວມມີ ການປຸງແຕ່ງອາຫານ, ການລ້າງຖ້ວຍ, ການລ້ຽງສັດນ້ອຍ, ອະນາໄມເຮືອນຊານ ແລະ ການເຮັດສວນ ໂດຍໃຊ້
ເວລາປະມານ 60-90 ນາທີ. ເຖິງແມ່ນວ່າ ຜູ້ຊາຍຈະຊ່ວຍເຮັດວຽກເຫຼົ່ານີ້ ແຕ່ຊົ່ວໂມງການເຮັດວຽກຂອງແມ່ຍິງບໍ່ໄດ້ຫຼຸດລົງ ເນື່ອງຈາກພວກເຂົາໃຊ້
ເວລາທີ່ເຫຼືອນັ້ນໃນການສ້າງລາຍຮັບ ໂດຍການຕໍ່າຫູກ ຫຼື ການຖັກແສ່ວ.

ຮູບທີ 3. ເກມຈັດສັນໜ້າວຽກໄດ້ເຮັດໃຫ້ຜູ້ຊາຍຊ່ວຍເເມ່ຍິງເຮັດວຽກເຮືອນຫຼາຍຂື້ນ

ເເມ່ຍິງກຳລັງຕ່ືມໜ້າວຽກໃນລະຫວ່າງມ້ືໃສ່ປະຕິທິນ
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ເພີ່ມປະສິດທິພາບຂອງຜະລິດຕະພັນຫັດຖະກຳດ້ວຍເເວ່ນຕາ

 ໃນປະເທດລາວ ໂດຍສະເພາະໃນຊົນເຜົ່າລາວລຸ່ມ ເເມ່ຍິງຕ່ຳສິ້ນດ້ວຍການນຳໃຊ້ກີ່ແບບດັ້ງເດີມ. ເດັກຍິງ ເລີ່ມສັງເກດ ເເລະ ຮຽນຮູ້ວິທີການ
ຕໍ່າຫູກຈາກເເມ່ຕັ້ງເເຕ່ອາຍຸຍັງນ້ອຍ. ການດຳລົງຊີວິດແບບນີ້ແມ່ນ ມີຄວາມສໍາຄັນເພາະການຕ່ຳຫູກສ້າງລາຍຮັບທີ່ສະໝໍ່າສະເໝີທຸກເດືອນ. 
ໃນຂະນະທີ່ການປູກພືດ-ລ້ຽງສັດແມ່ນ ຜະລິດຕາມລະດູການເທົ່ານັ້ນ ແລະ ບໍ່ຄ່ອຍມີລາຍຮັບເປັນປົກກະຕິ. ລາຍຮັບຈາກການຕໍ່າຫູກຊ່ວຍໃຫ້
ຄອບຄົວສາມາດດຳລົງຊີວິດຢູ່ໄດ້ຕະຫຼອດປີ.

ເມື່ອແມ່ຍິງອາຍຸຫຼາຍຂຶ້ນເຮັດໃຫ້ຄວາມສາມາດໃນການເບິ່ງເຫັນຫຼຸດລົງ ແລະ ລາຍຮັບຂອງພວກເຂົາກໍຫຼຸດລົງເຊັ່ນກັນ. ແມ່ຍິງຫຼາຍຄົນເມື່ອ
ຮອດອາຍຸ 50 ປີ ແມ່ນ ບໍ່ສາມາດຕ່ຳຫູກໄດ້ອີກ. “ຕອນຍັງນ້ອຍ, ຂ້ອຍສາມາດຕ່ຳໄດ້ຫຼາຍກວ່າ 40 ເເມັດຍາວຕໍ່ເດືອນ ເເຕ່ຕອນນີ້ສາຍຕາຂອງ
ຂ້ອຍເຫັນບໍ່ຊັດເຈນ ແລະ ຂ້ອຍອາດຈະຕ່ຳໄດ້ພຽງແຕ່ 30 ເເມັດຍາວຕໍ່ເດືອນ. ຂ້ອຍຕ່ຳຜິດພາດຫຼາຍຂຶ້ນ ແລະ ຕ້ອງໄດ້ຕ່ຳຄືນ” ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມໂຄງ
ການຄົນຫນຶ່ງໄດ້ກ່າວ.

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາໄດ້ຕັດສິນໃຈທົດລອງນຳໃຊ້ວິທີການແກ້ໄຂທີ່ອາດເປັນໄປໄດ້ຕໍ່ກັບສິ່ງທ້າທາຍນີ້ ທີ່ໄດ້ສົ່ງຜົນ
ກະທົບຕໍ່ໂອກາດທາງເສດຖະກິດຂອງຫຼາຍຄົວເຮືອນ. ໂຄງການຈຶ່ງໄດ້ວັດແທກສາຍຕາຂອງແມ່ຍິງ 1.360 ຄົນ (ອາຍຸ 18-55 ປີ) ຜູ້ທີ່ຕ່ຳຫູກ
ເປັນທຸລະກິດ. ຜົນໄດ້ຮັບສະແດງໃຫ້ເຫັນວ່າ 61% ຂອງຜູ້ຕ່ຳຫູກຕ້ອງການແວ່ນຕາ, ໃນນັ້ນ 62% ເເມ່ນຜູ້ທີ່ມີອາຍຸ 30-39 ປີ ແລະ 99% 
ເເມ່ນຜູ້ທີ່ມີອາຍຸ 40 ປີຂຶ້ນໄປ. ລາຍຮັບຈາກການຕໍ່າຫູກແມ່ນ ໃຊ້ສຳລັບຄ່າຈ່າຍໃນຄົວເຮືອນ ແລະ ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍດ້ານກະສິກຳ ພ້ອມທັງຈ່າຍຄ່າ
ຮຽນໃຫ້ລູກຫຼານຂອງແມ່ຍິງທີ່ມີອາຍຸລະຫວ່າງ 40-49 ປີ. ອີງຕາມຜົນໄດ້ຮັບດ້ານບວກຂອງການທົດລອງເບື້ອງຕົ້ນ ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ສະຫນອງແວ່ນຕາໃຫ້ 2.713 ຄົນ, ໃນນັ້ນ 97% ແມ່ນ ແມ່ຍິງ. ຄາດຄະເນລາຍຮັບເພີ່ມຂຶ້ນປະມານ 720.000 ໂດລາ
ສະຫະລັດຕໍ່ປີ.

ໃນບັນດາແມ່ຍິງທີ່ໄດ້ຮັບແວ່ນຕາ, 97% ລາຍງານວ່າ ໄດ້ນຳໃຊ້. ຜົນປະໂຫຍດຕົ້ນຕໍທີ່ໄດ້ລາຍງານປະກອບມີ:

ແມ່ຍິງທຸກຄົນທີ່ໃສ່ແວ່ນຕາໄດ້ລາຍງານວ່າ ຜະລິດຕະພັນຕໍ່າຫູກຂອງຕົນມີຄຸນະພາບດີຂຶ້ນ ເເລະ 66% ໄດ້ເວົ້າວ່າ ສາມາດຈ່າຍ ຄ່າແວ່ນຕາໃໝ່
ດ້ວຍຕົນເອງໃນມູນຄ່າປະມານ 20 ໂດລາ ຖ້າຫາກເເວ່ນຕາເກີດການເປ່ເພ. 

ໂດຍການທົດສອບ ແລະ ທົດລອງການນຳໃຊ້
ແວ່ນຕາເພື່ອປັບປຸງລາຍຮັບຂອງກຸ່ມເປົ້າໝາຍ
ທີ່ໄດ້ຮັບຜົນປະໂຫຍດ, ໂຄງການສາມາດ
ຄົ້ນພົບວິທີການແກ້ໄຂບັນຫາແບບຍືນຍົງ ເພື່ອ
ສະໜັບສະໜູນການດຳລົງຊີວິດຂອງແມ່ຍິງ ແລະ 
ຄົວເຮືອນຂອງພວກເຂົາ. ແມ່ຍິງສາມາດກັບມາ
ມີບົດບາດສຳຄັນຕໍ່ດ້ານເສດຖະກິດໃນຄົວເຮືອນ
ຂອງພວກເຂົາ.

ເຫັນລວດລາຍໄດ້ຊັດເຈນຂຶ້ນ
ເຫັນເສັ້ນຝ້າຍ ຫຼື ເສັ້ນໄໝໄດ້ຊັດເຈນຂຶ້ນ
ເຫັນສີສັນໄດ້ເເຈ້ງຂຶ້ນ
ເຮັດວຽກໄດ້ລະອຽດ ແລະ ຖືກຕ້ອງຂຶ້ນ

ເຮັດວຽກໄດ້ຍາວນານຂື້ນ
ມ້າງເສັ້ນຝ້າຍ ຫຼື ເສັ້ນໄໝທີ່ເຮັດຜິດໄດ້ງ່າຍຂຶ້ນ
ສາມາດນຳໃຊ້ເບີ່ງໂທລະສັບ ແລະ ອ່ານປື້ມ

ກິດຈະກຳຂອງໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳແມ່ນ ເນັ້ນໜັກໃສ່ການທົດສອບແບບໄວ ແລະ ການທົດລອງວິທີການໃໝ່ໆ. 
ການທົດລອງນຳໃຊ້ວິທີການແບບນະວັດຕະກຳໃໝ່ເຮັດໃຫ້ທີມງານຂອງໂຄງການມີຄວາມຄ່ອງແຄ້ວ ແລະ ປັບຕົວໃສ່ສິ່ງທີ່ພົບໄດ້ດີ. ຕົວຢ່າງ
ກໍລະນີເຊັ່ນວ່າ ການແຈກຢາຍແວ່ນຕາໃຫ້ແມ່ຍິງທີ່ຕໍ່າຫູກຈະຊ່ວຍເພີ່ມລາຍຮັບຂອງພວກເຂົາໄດ້ແນວໃດ.
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ຮູບທີ 4. ຜົນຂອງການປະເມີນການນຳໃຊ້ເເວ່ນຕາ
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ກິດຈະກໍາຂອງໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳເເມ່ນ ໄດ້ອອກແບບວິທີການດຳເນີນໂຄງການທີ່ອີງໃສ່ລະບົບການຕະຫຼາດທີ່ຂັບເຄື່ອນ
ໂດຍພາກເອກະຊົນ. ໂຄງການພະຍາຍາມສ້າງການເຕີບໂຕທາງດ້ານເສດຖະກິດແບບຍືນຍົງ ໂດຍຜ່ານການປັບປຸງສາຍພົວພັນ ແລະ ຄວາມໄວ້ວາງໃຈ 
ລະຫວ່າງວິສາຫະກິດກະສິກໍາ, ພໍ່ຄ້າ ຫຼື ຜູ້ເກັບຊື້ ແລະ ຜູ້ເເປຮູບ ພ້ອມທັງຊຸກຍູ້ການຂະຫຍາຍຕົວ ແລະ ສ້າງການເຊື່ອມໂຍງກັບຂະແໜງການບໍລິການ
ໃນລະດັບຊຸມຊົນ. ການປັບປຸງຄວາມໄວ້ວາງໃຈ ແລະ ການສື່ສານລະຫວ່າງບັນດາພາກສ່ວນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງແມ່ນ ອີງໃສ່ຄວາມເຂົ້າໃຈອັນໃໝ່ທີ່ພວກເຮົາ
ສົ່ງເສີມໃນດ້ານການສ້າງຜົນກຳໄລຮ່ວມກັນແບບເທົ່າທຽມ. ໂຄງການໄດ້ໃຫ້ການຊ່ວຍເຫຼືອດ້ານວິຊາການ ແລະ ສະໜອງທຶນສົມທົບ (ກົນໄກການ
ໃຫ້ທຶນ) ເພື່ອຊ່ວຍຫລຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງ, ຊຸກຍູ້ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ພ້ອມທັງເລັ່ງລັດການເຕີບໂຕ ແລະ ການມີສ່ວນຮ່ວມຂອງຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດກະສິກຳ. ບັນດາຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່, ພໍ່ຄ້າ ຫຼື ຜູ້ເກັບຊື້ ແລະ ຜູ້ເເປຮູບເຫຼົ່ານີ້ ໄດ້ເຮັດໃຫ້ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳເຂົ້າມາຮ່ວມໃນ
ລະບົບຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງຂອງພວກເຂົາເພີ່ມຂຶ້ນ ແລະ ໄດ້ປັບປຸງລະບົບກະແສເງິນສົດ. ພ້ອມກັນນັ້ນ ໂຄງການໄດ້ຜັກດັນບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດ
ກະສິກຳໃນດ້ານການສ້າງຄວາມເປັນໄປໄດ້ທາງການຄ້າ ແລະ ປັບປຸງດ້ານການຕັດ ສິນໃຈ ໂດຍຜ່ານການສົ່ງຕໍ່ຄວາມຮູ້ທາງດ້ານການເງິນ ແລະ ທັກສະ
ການເປັນຜູ້ປະກອບການ ພ້ອມທັງການເຂົ້າເຖິງເຕັກໂນໂລຢີ ແລະ ການບໍລິການ ແລະ ຄວາມສາມາດຕົວຈິງທາງດ້ານເສດຖະກິດ.

• ກິດຈະກໍາຫຼາກຫຼາຍທີ່ມີເປົ້າໝາຍໃນການສ້າງຄວາມສາມາດ ເພື່ອປັບປຸງທັກສະທາງດ້ານທຸລະກິດ ແລະ ຄວາມຮູ້ທາງດ້ານການເງິນ
ຂອງທຸກພາກສ່ວນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ

• ເສີມສ້າງຄວາມຮູ້ທາງດ້ານເຕັກໂນໂລຢີທີ່ສາມາດນຳໃຊ້ເຂົ້າໃນການປັບປຸງປະສິດທິຜົນຂອງກິດຈະກຳດ້ານກະສິກຳ ແລະ ວິທີການຕັ້ງ
ລາຄາຂອງຄ່າບໍລິການຂອງພວກເຂົາ

• ການນໍາໃຊ້ກອງທຶນສົມທົບ (ກົນໄກການໃຫ້ທຶນຊ່ວຍເຫຼືອລ້າ) ເພື່ອຊຸກຍູ້ການນຳໃຊ້ການບໍລິການໃຫມ່ ແລະ ເພີ່ມຄວາມສາມາດ
ຂອງພໍ່ຄ້າ ແລະ ຜູ້ເເປຮູບ ທັງນີ້ກໍເພື່ອຂະຫຍາຍຄວາມສາມາດໃນການຊື້, ການປຸງແຕ່ງ, ການຫຸ້ມຫໍ່ ແລະ ການຂົນສົ່ງ ຈາກເຄືອຂ່າຍທີ່
ກຳລັງເຕີບໃຫຍ່ຂຶ້ນຂອງບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາ

• ການປັບປຸງສິ່ງທີ່ມີຢູ່ ແລະ ພັດທະນາຜະລິດຕະພັນສິນເຊື່ອ ແລະ ຂັ້ນຕອນການກູ້ຢືມແບບໃໝ່ ສຳລັບດ້ານກະສິິກໍາ ພ້ອມທັງ 
ການຄຸ້ມຄອງສິນເຊື່ອ ແລະ ການຕະຫຼາດ

• ການສົ່ງເສີມຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ໃນຊຸມຊົນເຂດຊົນນະບົດເພື່ອຊອກຫາໂອກາດໃນການສະໜອງການບໍລິການໃຫມ່.
• ສະໜອງຂໍ້ມູນຂ່າວສານກ່ຽວກັບເຕັກໂນໂລຢີທີ່ຈະຊ່ວຍໃນການປັບປຸງວຽກງານດ້ານກະສິກຳ
• ສະໜອງການຝຶກອົບຮົມໃນການລິເລີ່ມແລະ ການກຳນົດອັດຕາຄ່າບໍລິການ
• ນຳໃຊ້ກອງທຶນສົມທົບ (ກົນໄກການໃຫ້ທຶນຊ່ວຍເຫຼືອລ້າ) ເພື່ອກະຕຸ້ນໃຫ້ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ລົງທຶນໃນດ້ານການສະໜອງ

ບໍລິການໃຫມ່ໃຫ້ກັບບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາທີ່ຢູ່ໃນຊຸມຊົນຂອງພວກເຂົາ

• ປັບປຸງ ແລະ ຊຸກຍູ້ ການປຶກສາຫາລືລະຫວ່າງ ພາກລັດ ເເລະ ພາກເອກະຊົນຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງ ເພື່ອເຮັດໃຫ້ບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດ, ພໍ່ຄ້າ ຫຼື 
ຜູ້ເກັບຊື້ ແລະ ບັນດາຜູ້ເເປຮູບ ໄດ້ອອກຄໍາຄິດເຫັນ ພ້ອມທັງປຶກສາຫາລືໃນລະດັບ ຂັ້ນເມືອງ ເເລະ ຂັ້ນເເຂວງ ກ່ຽວກັບອຸປະສັກທາງ
ດ້ານສະພາບແວດລ້ອມທີ່ບໍ່ເອື້ອອຳນວຍ

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ປ່ຽນເເປງຕະຫຼາດໃນເຂດຊົນນະບົດ ເເລະ ຂັບເຄື່ອນ
ການເຕີບໂຕຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ, ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ທີ່ີສະໜອງການບໍລິການ
ດ້ານກະສິກຳ, ພໍ່ຄ້າ ຫຼື ຜູ້ເກັບຊື້ ເເລະ ຜູ້ເເປຮູບ ໃຫ້ມີປະສິດທິຜົນ, ປະສິດທິພາບ, ເເລະ ການເເຂ່ງ
ຂັນຫຼາຍຂຶ້ນໂດຍຜ່ານກິດຈະກຳເຫຼົ່ານີ້. 

ພວກເຮົາໄດ້ເສີມສ້າງຄວາມສາມາດຂອງບັນດາພາກສ່ວນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງໃນດ້ານການຕອບສະຫນອງຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດໂດຍຜ່ານພວກເຮົາໄດ້ເສີມສ້າງຄວາມສາມາດຂອງບັນດາພາກສ່ວນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງໃນດ້ານການຕອບສະຫນອງຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດໂດຍຜ່ານ

ພວກເຮົາໄດ້ເພີ່ມການເຂົ້າເຖິງຊັບພະຍາກອນທາງດ້ານການເງິນໃຫ້ກັບບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາຜ່ານສະຫະກອນເງິນຝາກປະຢັດ ພວກເຮົາໄດ້ເພີ່ມການເຂົ້າເຖິງຊັບພະຍາກອນທາງດ້ານການເງິນໃຫ້ກັບບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາຜ່ານສະຫະກອນເງິນຝາກປະຢັດ 
ແລະ ສິນເຊື່ອໂດຍແລະ ສິນເຊື່ອໂດຍ

ພວກເຮົາໄດ້ຊ່ວຍໃນດ້ານການຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດໍາເນີນທຸລະກິດໂດຍຜ່ານພວກເຮົາໄດ້ຊ່ວຍໃນດ້ານການຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດໍາເນີນທຸລະກິດໂດຍຜ່ານ

ພວກເຮົາໄດ້ປັບປຸງການເຂົ້າເຖິງທາງດ້ານການຕະຫຼາດໂດຍຜ່ານກິດຈະກໍາດ້ານເທິງ ແລະ ໄດ້ພວກເຮົາໄດ້ປັບປຸງການເຂົ້າເຖິງທາງດ້ານການຕະຫຼາດໂດຍຜ່ານກິດຈະກໍາດ້ານເທິງ ແລະ ໄດ້
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ກິດຈະກຳດ້ານການຕະຫຼາດຂອງໂຄງການສ່ົງເສີມຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດກະສິກຳ ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການຢູເຊດ
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ສິ່ງສຳຄັນແມ່ນ ໃຫ້ທຸກພາກສ່ວນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງເຂົ້າໃຈວ່າ ການປູກຝັງ ຫຼື ກະສິກຳ ແມ່ນ ທຸລະກິດ. ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ຝຶກ
ອົບຮົມໃຫ້ບັນດາຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ກ່ຽວກັບ ທັກສະພື້ນຖານທີ່ຈຳເປັນທາງດ້ານທຸລະກິດ ແລະ ຄວາມຮູ້ດ້ານການເງິນ ເຊັ່ນ: ການຄິດໄລ່ຕົ້ນ
ທຶນ, ການວິເຄາະຜົນກຳໄລ, ຍຸດທະສາດການເຈລະຈາຕໍ່ລອງ, ການເຂົ້າໃຈຄວາມຕ້ອງການຂອງຜູ້ຊື້ ແລະ ການຄິດໄລ່ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນຄົວເຮືອນ. ສິ່ງເຫຼົ່ານີ້
ຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາມີຄວາມຮູ້ ແລະ ໄດ້ຮັບເຄື່ອງມືທີ່ຈໍາເປັນເພື່ອຄຸ້ມຄອງການເຮັດກະສິກໍາຂອງພວກເຂົາ ແລະ ສາມາດເພີ່ມລາຍຮັບ. ຄຽງຄູ່ກັບທັກສະ
ດັ່ງກ່າວ, ໂຄງການຍັງໄດ້ຝຶກອົບຮົມໃຫ້ກັບຜູ້ປະກອບການທີ່ລິເລີ່ມທຸລະກິດໃໝ່, ທຸລະກິດຄອບຄົວ ແລະ ພະນັກງານລັດ ກ່ຽວກັບກະແສເງິນສົດ, 
ການຄິດໄລ່ຕົ້ນທຶນຂອງອຸປະກອນ ແລະ ຄ່າດໍາເນີນງານ. ສໍາລັບທຸລະກິດທີ່ມີທ່າແຮງການຂາຍອອນໄລນ໌ ໂຄງການໄດ້ຝຶກອົບຮົມວິທີການນໍາໃຊ້ເຟສບຸກ 
ແລະ ວອດເເອບ ເປັນເຄື່ອງມືທີ່ໄດ້ເພີ່ມການເຂົ້າເຖິງຕະຫຼາດໃນຮູບເເບບໃຫມ່. ນອກນັ້ນ ສິ່ງສໍາຄັນເຫັນວ່າ ສຳລັບຜູ້ເຂົ້າຝຶກອົບຮົມທີ່ໄດ້ນຳເອົາໄວໜຸ່ມ
ໃນຄອບຄົວເຂົ້າມາຝຶກນຳ ເຊັ່ນ ລູກຊາຍ ຫຼື ລູກສາວ ເເມ່ນ ສາມາດນໍາໃຊ້ຄວາມຮູ້ໄດ້ໄວ ແລະ ມີປະສິດທິພາບຫຼາຍກ່ວາ.

ຕົວຢ່າງການເເຕ້ມຟາມຂອງຜູ້ເຂ້ົາຮ່ວມຝຶກອົບຮົມ

ເສີມສ້າງຄວາມຮູ້ ແລະ ທັກສະດ້ານການເປັນຜູ້ປະກອບການ
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ຜົນໄດ້ຮັບ ແລະ ຜົນກະທົບຂອງໂຄງການ

11.340 ເຄື່ອງມືທີ່ນິຍົມໃຊ້ຫຼາຍທີ່ສຸດ
ຄົນໃນ 405 405 ບ້ານ ຢູ່ 77 ເມືອງ ໄດ້ຮັບການຝຶກ
ອົບຮົມດ້ານການເຮັດກະສິກຳເເບບທຸລະກິດ 
ເເລະ ການເຮັດທຸລະກິດທີ່ສະໜັບສະໜູນດ້ານ
ກະສິກຳ

ເຄື່ອງມືືການຄິດໄລ່ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນຄົວເຮືອນ, ຫຼັງຈາກ 22 
ປີ ທີ່ໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມການນຳໃຊ້ເຄື່ອງມືນັ້ນເຫັນ
ວ່າ 79%79% ຍັງນໍາໃຊ້ເຄື່ອງມືຢູ່ (ຫຼຸດລົງພຽງແຕ່ 2%2% ໃນ
ໄລຍະເວລາ 22 ປີ)

ພາຍຫຼັງໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມຫຼັກສູດການເຮັດກະສິກຳເເບບທຸລະກິດ ເເລະ ຫຼັກສູດການເຮັດທຸລະກິດທີ່ສະໜັບສະໜູນດ້ານກະສິກຳ:

ຮູບທີ 5. ຜົນຂອງການຝຶກອົບຮົມດ້ານທຸລະກິດໃຫ້ກັບຊາວກະສິກຳ

97%
ຂອງຊາວກະສິກອນນຳໃຊ້ເຄື່ອງມືໜຶ່ງຢ່າງ ຫຼື ຫຼາຍກວ່ານັ້ນ

• ຫຼັງຈາກຝຶກໄດ້ 33 ປີ,  90%90% ຍັງນຳໃຊ້ເຄື່ອງມືຫນຶ່ງຢ່າງ ຫຼື ຫຼາຍກວ່ານັ້ນ
 o 50% ຍັງນຳໃຊ້ປະມານ 88 ເຄື່ອງມື ຫຼື ຫຼາຍກວ່ານັ້ນ

• 5-11%5-11% ໄດ້ແບ່ງປັນຄວາມຮູ້ໃໝ່ທີ່ຝຶກໃຫ້ກັບຄົນອື່ນໆທີ່ບໍ່ແມ່ນສະມາຊິກໃນຄົວເຮືອນ
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ເພີ່ມການເຂົ້າເຖິງເຕັກໂນໂລຢີ ເເລະ ນະວັດຕະກຳໃໝ່
ທີ່ໄດ້ຮັບການປັບປຸງ
ຊາວກະສິກອນຢູ່ໃນເຂດຊົນນະບົດ ສ່ວນໃຫຍ່ບໍ່ຄ່ອຍຮູ້ຈັກເຕັກໂນໂລຢີທີ່ມີຢູ່ໃນຕົວເມືອງຫຼັກຂອງແຂວງທີ່ຕົນອາໄສຢູ່ ຫຼື ຢູ່ນະຄອນຫຼວງ. ເພື່ອທົດ
ເເທນການໄປເບິ່ງຕົວຈິງຢູ່ພາກສະໜາມ, ໂຄງການໄດ້ສາຍວີດີໂອສາທິດການນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີກະສິກຳທີ່ແຕກຕ່າງກັນຈຳນວນ 42 ລາຍການໃຫ້
ກັບ 355 ບ້ານ ເເລະ ວີດີໂອຍັງກວມເອົາການບໍລິການແບບດິຈິຕອນຂອງທະນາຄານການຄ້າຕ່າງປະເທດລາວ ມະຫາຊົນ.

ການເຮັດວຽກກັບພາກເອກະຊົນ ກໍຄືຜູູ້ປະກອບການສາລີ 15 ທ່ານ, ໂຄງການໄດ້ສະໜັບສະໜູນເເປງສາທິດສາລີ ຈຳນວນ 25 ເເປງ ຢູ່ 2 ເມືອງ 
ເຊິ່ງຊາວກະສິກອນໄດ້ຮຽນຮູ້ວ່າການປູກທີ່ໃຊ້ໄລຍະຫ່າງທີ່ເໝາະສົມບໍ່ພຽງແຕ່ຈະຊ່ວຍຫຼຸດຕົ້ນທຶນຂອງເເນວພັນເທົ່ານັ້ນ ແຕ່ຍັງຊ່ວຍເພີ່ມຜົນຜະລິດ
ເມື່ອຕົ້ນສາລີມີພື້ນທີ່ພຽງພໍໃນການຈະເລີນເຕີບໂຕ.

ການສາຍວີດີໂອສາທິດເຄື່ອງຈັກກະສິກຳຢູ່ຂັ້ນບ້ານ

ຜົນໄດ້ຮັບ ແລະ ຜົນກະທົບຂອງໂຄງການ

6.311 25%

~$826.300

ຄົນ (ຍິງ 49%49%) ຢູ່ 355355 ບ້ານ ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມ
ເບິ່ງການສາຍວິດີໂອສາທິດດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ

ເເມ່ນການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຜົນຜະລິດຈາກການປູກໃນ
ໄລຍະຫ່າງທີ່ເໝາະສົມ

ແມ່ນມູນຄ່າທີ່ ຜູ້ປະກອບການສາລີໄດ້ສະໜອງ
ເເນວພັນສາລີ (ປະມານ 2828 ໂຕນ) ໃນປີ 20222022

ຂອງຊາວກະສິກອນລະບຸວ່າ ພວກເຂົາວາງແຜນທີ່
ຈະນໍາໃຊ້ລະບົບເຊືືອກ ເພື່ອປັບປຸງການປູກຂອງ
ພວກເຂົາໃນລະດູການຕໍ່ໄປ

ຂອງຊາວກະສິກອນໄດ້ນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີໃຫມ່
ຢ່າງໜ້ອຍໜຶ່ງຢ່າງທີ່ນໍາສະເຫນີຢູ່ໃນວິດີໂອ

60% 

~32% 
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ການປັບປຸງໂຄງລ່າງພື້ນຖານໃນລະບົບຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າເພີ່ມ ເເລະ 
ການເຂົ້າເຖິງການຕະຫຼາດ
ໂຄງການໄດ້ຊອກເອົາຄູ່ຮ່ວມງານພາກເອກະຊົນ ທີ່ມີສິນຄ້າ ແລະ ຜະລິດຕະພັນ ທີ່ມີທ່າແຮງໃນການຂະຫຍາຍຕົວ ໂດຍສະໜອງການປັບປຸງ
ລະບົບ ແລະ ໂຄງລ່າງພື້ນຖານ. ການນໍາໃຊ້ກອງທຶນສົມທົບ ຈຳນວນ 800.000 ໂດລາສະຫະລັດ (ກົນໄກການໃຫ້ທືນຊ່ວຍເຫຼືອລ້າ), ໂຄງການ
ໄດ້ຮ່ວມກັບທຸລະກິດຄອບຄົວເປັນສ່ວນໃຫຍ່ ໂດຍການຊອກຫາຈຸດບົກຜ່ອງທີ່ມີທ່າແຮງໃນການແກ້ໄຂ ໂດຍຜ່ານການປັບປຸງເຕັກໂນໂລຢີ. ສິ່ງ
ດັ່ງກ່າວນັ້ນເຮັດໃຫ້ເກີດມີການປັບປຸງ ເເລະ ເພີ່ມສາຍສຳພັນແບບມີສ່ວນຮ່ວມກັບຈຸນລະວິສາຫະກິດໃນເຂດຊົນນະບົດຫຼາຍຂຶ້ນ. ສຳລັບລາຍ
ລະອຽດກ່ຽວກັບການລົງທຶນເຫຼົ່ານີ້, ສາມາດອ່ານເພີ່ມເຕີມໄດ້ທີ່ໜ້າ 31.

ຜົນໄດ້ຮັບ ແລະ ຜົນກະທົບຂອງໂຄງການ

ທຶນໄດ້ສະໜອງໃຫ້ທຸລະກິດຂະແໜງກະສິກຳ 
ເເລະ ຫັດຖະກຳ (62%62% ເເມ່ນນັກທຸລະກິດຍິງ)

ຫົວໜ່ວຍ ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດ
ໄດ້ເຊື່ອມໂຍງກັບຕະຫຼາດສຳລັບສິນຄ້າກະສິກໍາ

ຫົວໜ່ວຍ ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ເຊື່ອມ
ຕໍ່ກັບທຸລະກິດອື່ນ ເຊິ່ງເປັນຜົນຈາກການນຳໃຊ້ການ
ບໍລິການຂອງຜູ້ທີ່ໄດ້ທຶນສົມທົບ.

ໂຄງການໄດ້ຊຸກຍູ້ການລົງທຶນໃຫມ່ມູນຄ່າ $2,48 ລ້ານ$2,48 ລ້ານ ໃນບັນດາຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າເພີ່ມ

92

~6.400
~11.000

~16% ~37%

ການລົງທືນໃນດ້ານຫັດຖະກໍາຕ່ຳຫູກການລົງທືນໃນດ້ານກະສິກຳ

~70.000 ໂຕນ

~$15,6 ລ້ານ ~$7,6 ລ້ານ

~800.000

~12.300 

ແມ່ນຈຳນວນແມ່ຍິງທີ່ເຊື່ອມໂຍງກັບຕະຫຼາດຫັດຖະກຳ

ເເມ່ນການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຊາວກະສິກອນທີ່ໄດ້ຮັບ
ປັດໄຈການຜະລິດເເບບສິນເຊື່ອຈາກຜູ້ໄດ້ທຶນສາງ 
ເຊິ່ງບັນລຸເຖິງ 3.2303.230 ຄົນ ດ້ວຍມູນຄ່າຫຼາຍກວ່າ
$730.000$730.000 ໃນປີ 20232023

ຂອງສິນຄ້າກະສິກຳແມ່ນມາຈາກຊາວກະສິກອນ 
6.4006.400 ກວ່າຄົນ ນັບແຕ່ປີ 2023/20242023/2024 ເປັນຕົ້ນມາ

ຜຶນຂອງຜະລິດຕະພັນຕ່ຳຫູກ ຈາກ ເເມ່ຍິງປະມານ 
11.00011.000 ຄົນໃນເເຕ່ລະປີ

ເເມ່ນມູນຄ່າທີ່ເເມ່ຫູກຈ່າຍໃຫ້ກັບລູກຫູກສຳລັບ
ຜະລິດຕະພັນຈາກການຕ່ຳຫູກໃນປີ 20232023

ເເມ່ນມູນຄ່າທີ່ຜູ້ປະກອບການຈ່າຍໃຫ້ຊາວ
ກະສິກອນສຳລັບສິນຄ້າ ໃນປີ 2023/20242023/2024

ເເມ່ນການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງເເມ່ຍິງທີ່ໄດ້ຮັບເຄືອຫູກ 
ເເລະ ອຸປະກອນ ຈາກເເມ່ຫູກ ເຊິ່ງໄດ້ເພີ່ມຂຶ້ນເຖິງ 
11.00011.000 ຄົນດ້ວຍມູນຄ່າ $104.000$104.000 ຕໍ່ເດືອນ

$$1,72 ລ້ານ1,72 ລ້ານ ແມ່ນ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ 
• ~~$$244.000244.000  ແມ່ນ ການລົງທຶນຂອງຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່່
• ~~$$1,48 ລ້ານ1,48 ລ້ານ ເເມ່ນການລົງທຶນຂອງພໍ່ຄ້າ, ຜູ້ເກັບຊື້, ຜູ້ເເປຮູບ

$755.000$755.000  ເເມ່ນທຶນສົມທົບຈາກ ອົງການຢູເຊດ
• ~~$195.000$195.000 ສົມທົບທຶນໃຫ້ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 
• ~~$476.000$476.000 ສົມທົບທຶນໃຫ້ພໍ່ຄ້າ, ຜູ້ເກັບຊື້, ຜູ້ເເປຮູບ ເເລະ ທະນາຄານ
• ~~$83.000$83.000 ລົງທຶນດ້ານເເວ່ນຕາ

2,48
ລ້ານໂດລາ
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ເພີ່ມການເຂົ້າເຖິງຊັບພະຍາກອນທາງດ້ານການເງິນ
ການຈັດຕັ້ງປະຕິບັດໂຄງການຢ່າງເອົາໃຈໃສ່ໂດຍ ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໂດຍການຮ່ວມມືກັບ 3 ສະຫະກອນເງິນຝາກປະຢັດ 
ແລະ ສິນເຊື່ອ (ສສງ) ແລະ 1 ທະນາຄານ ໃນ 4 ເມືອງ, ເປັນເຄື່ອງມືໃນການປັບປຸງການເຂົ້າເຖິງດ້ານການເງິນ ແລະ ການສະໜັບສະໜູນທຸລະກິດ
ກະສິກຳໃນປະເທດລາວ. ສສງ ໄດ້ຮັບການຝືກອົບຮົມ ເເລະ ຊ່ວຍເຫຼືອ ໂດຍນະໂຍບາຍນະວັດຕະກຳດ້ານເງິນກູ້ ແລະ ຜະລິດຕະພັນການເງິນໄດ້ຮັບ
ການປັບປຸງໃຫ້ເເທດເໝາະ ເຊິ່ງສົ່ງຜົນໃຫ້ຊາວກະສິກອນສາມາດເຂົ້າເຖິງເງິນກູ້ເພີ່ມຂຶ້ນ ໂດຍມີກຳນົດການຊໍາລະເງິນຄືນທີ່ສອດຄ່ອງກັບວົງຈອນ
ກະສິກໍາ. ໂດຍສະເພາະ ຜະລິດຕະພັນເງິນກູ້ໃໝ່ທີ່ໄດ້ທົດລອງໃນໄລຍະລະດູການຜະລິດ ໄດ້ອຳນວຍໃຫ້ເຂົ້າເຖິງປັດໄຈການຜະລິິດ ໂດຍການຊໍາລະ
ຄືນເເມ່ນ ຕິດພັນກັບການຂາຍຜົນຜະລິດຫຼັງເກັບກ່ຽວ.

ຜົນໄດ້ຮັບ ແລະ ຜົນກະທົບຂອງໂຄງການ

ສະໜອງເງິນກູ້ຈຳນວນ $752.000$752.000 ໃຫ້ ກັບ 551551 ຄົນໂດຍສ່ວນໃຫຍ່ເເມ່ນ ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
ຜ່ານການນຳໃຊ້ຜະລິດຕະພັນສິນເຊື່ອທີ່ໄດ້ຮັບການປັບປຸງ ຕັ້ງເເຕ່ປີ 20212021 ເປັນຕົ້ນມາ

ຮູບທີ 6. ວົງຈອນການລົງທຶນດ້ານສາລີ

ສະຫະກອນເງິນຝາກປະຢັດ ແລະ ສິນເຊື່ອ
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ຊ່ວຍຫຼຸດຕົ້ນທຶນການດຳເນີນທຸລະກິດ
ແຜນງານດ້ານການສ້າງຕົວແທນແຫ່ງການປ່ຽນແປງ (ຜູ້ປະກອບການຂັ້ນບ້ານ) ເຊິ່ງນຳພາໂດຍ ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ເເມ່ນ ໄດ້ມີ
ບົດບາດສຳຄັນໃນການຂັບເຄື່ອນຄວາມກ້າວໜ້າດ້ານກະສິກຳທ້ອງຖິ່ນ. ໂຄງການໄດ້ແນໃສ່ ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ເຊິ່ງເເມ່ນຊາວກະສິກອນ, ຜູ້ທີ່
ເຕັມໃຈຈະລົງທຶນໃນເຕັກໂນໂລຢີກະສິກໍາໃຫມ່ ເພື່ອສະໜອງບໍລິການທີ່ຍັງບໍ່ທັນມີຢູ່ໃນຊຸມຊົນ. ພວກເຂົາໄດ້ຮັບການສະໜັບສະໜູນ ລວມທັງການຝຶກ
ອົບຮົມ ແລະ ທຶນສົມທົບ (ກົນໄກການໃຫ້ທືນຊ່ວຍເຫຼືອລ້າ) ເຊິ່ງ ຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນງ ົບປະມານໃນການລົງທຶນ. ການລົງທຶນໃສ່ພື້ນຖານໂຄງລ່າງ
ຂອງລະບົບຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າທີ່ສຳຄັນ ແລະ ເຕັກໂນໂລຢີກະສິກຳທີ່ທັນສະໄໝ ເຊັ່ນ: ເຄື່ອງຈັກກ່ຽວເຂົ້າ, ເຄື່ອງປັ່ນເຂົ້າຂະໜາດນ້ອຍ, ລົດຊິ້ງເພື່ອຂົນສົ່ງ
ຜົນຜະລິດ, ເຄື່ອງອັດເມັດອາຫານສັດ, ເຄື່ອງປັ່ນສາລີ, ເຄື່ອງຢອດເມັດສາລີ, ເຄື່ອງຈັກຕັດຫຍ້າ, ແລະ ການບໍລິການສ້ອມແປງເຄື່ອງກົນຈັກກະສິກໍາ. 
ບັນດາຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ເຫຼົ່ານີ້ ສາມາດສະໜອງການບໍລິການທີ່ຈຳເປັນໃຫ້ກັບເຄືອຂ່າຍຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາ ປະມານ 6.000 ຄົນ 
ເຊິ່ງແຕ່ລະຜູ້ປະກອບການສາມາດບໍລິການໃຫ້ຫຼາຍກວ່າ 10-60 ຄົນ ຂຶ້ນໄປ. ການລິເລີ່ມສະໜອງການບໍລິການທີ່ເເຜ່ຂະຫຍາຍນີ້ ບໍ່ພຽງແຕ່ກະຕຸ້ນ
ການປັບປຸງທີ່ສໍາຄັນໃນການຜະລິດກະສິກໍາເທົ່ານັ້ນ, ແຕ່ຍັງສ້າງຜົນຕອບແທນທາງເສດຖະກິດຢ່າງຫຼວງຫຼາຍ ເຊິ່ງຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ທີ່ໄດ້ຮັບທຶນ
ມີລາຍຮັບລວມທັງໝົດ ປະມານ 316.500 ໂດລາສະຫະລັດ ຈາກການສະໜອງການບໍລິການທີ່ຫຼາກຫຼາຍ.

ຜົນໄດ້ຮັບ ແລະ ຜົນກະທົບຂອງໂຄງການ

ເເມ່ນມູນຄ່າການລົງທຶນຂອງຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ລາຍການທີ່ໄດ້ມີການສະໜອງບໍລິການໃໝ່
ຢູ່ຂັ້ນບ້ານ

ໃນການຂົນສົ່ງຜົນຜະລິດຈາກສວນມາບ້ານ
(ປະມານ 16.500-24.00016.500-24.000 ໂຕນ)

ແມ່ນລາຍຮັບທີ່ເພີ່ມຂື້ນຂອງຜູ້ປະກອບການ
ທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່

~$436.000155

~16.500 ຖ້ຽວ

11%

~6.000

ຂອງຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ໄດ້ສະຫນອງ
ການບໍລິການເພີ່ມເຕີມເພື່ອເຊື່ອມໂຍງ
ຊາວກະສິກອນກັບຜູ້ຊື້

30-75%

83%
ຈະສືບຕໍ່ສະໜອງການບໍລິການຢ່າງແນ່ນອນ ເເລະ 
12%12% ເເມ່ນອາດຈະສືບຕໍ່ສະໜອງການບໍລິການ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດໄດ້ຈ່າຍຄ່າບໍລິການ ຜູ້ໃຫ້ສະຫນອງ
ມີມູນຄ່າລວມຫຼາຍກ່ວາ $317.000$317.000

ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ກຳລັງໃຫ້ບໍລິການກ່ຽວເຂົ້າ
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ໃນລະດັບຂັ້ນແຂວງ ແລະ ຂັ້ນເມືອງ ພາກເອກະຊົນບໍ່ຄ່ອຍມີໂອກາດໃນການປຶກສາຫາລືກ່ຽວກັບຜົນກະທົບຂອງນະໂຍບາຍ ແລະ ລະບຽບການ
ກັບພາກລັດຖະບານ. ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ດຳເນີນແນວທາງຍຸດທະສາດ ເພື່ອຮັດແຄບຊ່ອງຫວ່າງ ລະຫວ່າງພາກສ່ວນ
ທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ, ຜ່ານການຈັດຝຶກອົບຮົມການສື່ສານຢ່າງປະສິດທິພາບໃຫ້ກັບທັງສອງພາກສ່ວນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ. ນອກຈາກນັ້ນ ຍັງໄດ້ຈັດກອງປະຊຸມ
ປຶກສາຫາລື ໂດຍເປີດໂອກາດໃຫ້ທັງສອງຝ່າຍໄດ້ສົນທະນາ ແລະ ແລກປ່ຽນແນວຄວາມຄິດ ແລະ ຄວາມຄາດຫວັງຂອງແຕ່ລະຝ່າຍ ເຖິງແມ່ນວ່າ 
ທຸກຫົວຂໍ້ທີ່ສົນທະນາອາດຈະບໍ່ສາມາດແກ້ໄຂໄດ້ທັນທີກໍຕາມ.

ປັບປຸງການປະຊຸມປຶກສາຫາລືພາກສ່ວນກ່ຽວຂ້ອງລະຫວ່າງ
ພາກລັດ ແລະ ພາກເອກະຊົນ

ຜົນໄດ້ຮັບ ແລະ ຜົນກະທົບຂອງໂຄງການ

ການຝຶກອົບຮົມ
ຫຼາຍກວ່າ 76% 

ພາກລັດ 4444 ຄົນ ເເລະ ພາກເອກະຊົນທີ່ກ່ຽວຂ້ອງ
103103 ຄົນ ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມຝຶກອົບຮົມດ້ານການສື່ສານ

ຂອງຕົວແທນຈາກພາກເອກະຊົນຍິນດີທີ່ຈະຈ່າຍ
ຄ່າເດີນທາງເອງ ເພື່ອເຂົ້າຮ່ວມກອງປະຊຸມ ເເລະ  
62%62% ຍິນດີທີ່ຈະຈ່າຍຄ່າທີ່ພັກດ້ວຍຕົນເອງ

54420
ຄົນຈາກພາກສ່ວນກ່ຽວຂ້ອງທັງພາກລັດ ແລະ ເອກະຊົນ
ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມໃນການສ້າງຄວາມເອື້ອອຳນວຍໃຫ້ກັບພາກ
ທຸລະກິດ

ບັນຫາທີ່ສ້າງຜົນກະທົບຕໍ່ການເເຂ່ງຂັນຂອງຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດກະສິກໍາໄດ້ຖືກຕົກລົງເຫັນດີ ໃນກອງ
ປະຊຸມທາງລັດຖະການ ເເລະ ຖືກນຳເອົາໄປສະເໜີຕໍ່
ຢູ່ໃນກອງປະຊຸມ ຂັ້ນເເຂວງ ເເລະ ຂັ້ນສູນກາງ 

ນັກທຸລະກິດ ເເລະ ພາກລັດ ປະຊຸຸມປຶກສາຫາລືກ່ຽວກັບປັດໄຈທ່ີສ່ົງຜົນຕ່ໍການຄ້າຂາຍສັດໃຫຍ່
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ການສະຫລຸບຫຍໍ້ດ້ານກິດຈະກຳອື່ນໆ  
ງານຕະຫຼາດນັດວາງສະແດງ
ສິນຄ້າກະສິກຳ 

ການປະກວດເເຂ່ງຂັນ

ໂຄງການໄດ້ຈັດການແຂ່ງຂັນ 2 ລາຍການ ຢູ່ງານບຸນກິນຈຽງ ເມືອງແປກ. ການແຂ່ງຂັນງ ົວຊີ້ນຫຼາຍການແຂ່ງຂັນງ ົວຊີ້ນຫຼາຍ ແມ່ນມີຈຸດປະສົງເພື່ອສົ່ງເສີມໃຫ້ຊາວກະສິກອນ
ລ້ຽງງ ົວໃຫ້ມີຊີ້ນຫຼາຍເທົ່າທີ່ຈະເຮັດໄດ້ໃນໄລຍະສັ້ນ ແລະ ເພື່ອຢໍ້າຄືນໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ແລະ ຜູ້ປະກອບການຮູ້ວ່າ ລູກຄ້າພ້ອມທີ່ຈະຈ່າຍເງິນໃຫ້ງ ົວທີ່ມີ
ຊີ້ນຫຼາຍ ໃນລາຄາທີ່ສູງກວ່າ ງ ົວທີ່ມີຮູບຮ່າງງາມ. ການແຂ່ງຂັນ ແມ່ນໄດ້ເປີດຮັບສະໝັກ ທັງງ ົວຜູ້ ແລະ ງ ົວແມ່ ເຊິ່ງໄດ້ມີການຕັດສິນເອົາງ ົວທີ່ຊະນະ
ຈາກການແຂ່ງຂັນໃນຂັ້ນເມືອງ ເພື່ອເຂົ້າມາແຂ່ງຂັນໃນງານບຸນກິນຈຽງ ເມືອງແປກ ຢູ່ຂັ້ນແຂວງ ໄລຍະເດືອນມັງກອນ.

ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້
ສະໜັບສະໜູນຈັດງານຕະຫຼາດນັດຊຽງຂວາງ ຫຼື ງານ
ຕະຫຼາດນັດວາງສະເເດງສິນຄ້າກະສິກຳ 4 ຄັ້ງ ໃນໄລຍະ
ດຽວກັນກັບ ເທດສະການປະຈຳປີ ຫຼື ງານສຳຄັນຂອງ
ທ້ອງຖິ່ນ ເຊັ່ນ: ງານມະຫາກຳກິລາແຫ່ງຊາດທີ່ຈັດຂຶ້ນຢູ່
ຊຽງຂວາງ ໃນປີ 2022, ເທດສະການດອກຄາຍບານ ຢູ່ 
ເມືອງໜອງແຮດ ແລະ ງານບຸນກິນຈຽງ ຢູ່ເມືອງແປກ ເຊິ່ງ
ມີຄົນເຂົ້າງານ ປະມານ 45.000 ຄົນ ເເລະ ມີຮ້ານຄ້າ
ຫຼາຍກວ່າ 60 ຮ້ານ ທີ່ຂາຍຜະລິດຕະພັນຕ່າງໆ ລວມມີ 
ຫັດຖະກຳຕໍ່າຫູກ, ນ້ຳເຜິ້ງ, ຜະລິດຕະພັນຫຼອມໂລຫະ, ຊາ
ຂີງ ເເລະ ຊາຂີ້ໝິ້ນ, ເເຈ່ວບອງ, ກາເຟ, ຊາພູສັນ, ເສັ້ນເຝີ, 
ພືດຕາມລະດູການ, ກົບ ແລະ ອື່ນໆ. ຜ່ານການຊ່ວຍເຫຼືອ
ດ້ານວິຊາການ, ການຍົກລະດັບການຫຸ້ມຫໍ່, ການສອນ
ເຕັກນິກການຂາຍອອນໄລນ໌ ເຮັດໃຫ້ບັນດາຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດເຫຼົ່ານີ້ ໄດ້ຮັບປະສົບການທີ່ສຳຄັນອັນໃໝ່ ເຊິ່ງ
ຊ່ວຍເພີ່ມຍອດຂາຍ ແລະ ເຂົ້າເຖິງຕະຫຼາດໄດ້ດີກວ່າເກົ່າ. 

ແມ່ຄ້າກຳລັງໂຄສະນາສິນຄ້າ ຜ່ານການຖ່າຍທອດສົດທາງເຟສບຸກຢູ່ທ່ີງານວາງສະເເດງສິນຄ້າ
ກະສິກຳ ຫລື ງານຕະຫລາດນັດ ທ່ີໂຄງການໃຫ້ການສະຫນັບສະຫນູນ

ການຮັບລາງວັນງວົງາມຊ້ີນຫຼາຍ ແລະ ລາງວັນງວົງງາມຮອບດ້ານ
ຢູ່ງານບຸນປີໃໝ່ມ້ົງທ່ີໂຄງການໄດ້ໃຫ້ການສະໜັບສະໜູນ

ຜູ້ຊະນະການປະກວດແຂ່ງຂັນຫັດຖະກຳດີເດ່ັນ 
ເຊ່ິງລາວກຳລັງນຸ່ງຊຸດທ່ີລາວ

ເປັນຄົນອອກແບບເອງ

ໃນງານດັ່ງກ່າວ, ບັນດາວິສາຫະກິດທີ່ໄດ້ຮັບການສະໜັບສະໜູນຈາກໂຄງການສາມາດສ້າງຍອດຂາຍໄດ້ມູນຄ່າຫຼາຍກວ່າ 118.550 ໂດລາສະຫະລັດ 
ແລະ ໄດ້ສືບຕໍ່ນຳໃຊ້ເຟດບຸກ ເປັນເຄື່ອງມືໃໝ່ໃນການເຂົ້າເຖິງລູກຄ້າຕ່າງເເຂວງ ແລະ ຕ່າງປະເທດ ໄດ້ຫຼາຍຂຶ້ນກວ່າເກົ່າ. ຕົວຢ່າງ, ຜູ້ປະກອບການຄົນ
ໜຶ່ງ ທີ່ຂາຍເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍຄຸນນະພາບດີຢູ່ງານເທດສະການດອກຄາຍບານຢູ່ ເມືອງໜອງເເຮດ ໄດ້ພົບກັບລູກຄ້າຫວຽດນາມ ແລະ ຍັງສືບຕໍ່ຊື້-ຂາຍເຂົົ້າ
ນຳກັນຈົນເຖິງປັດຈຸບັນ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ ປະລິມານການສະໜອງຂອງຜູ້ປະກອບຍັງບໍ່ທັນພຽງພໍຕໍ່ກັບຄວາມຕ້ອງການຂອງລູກຄ້າ. 
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ກິດຈະກຳການສ້າງເຄືອຂ່າຍ

ທຶນຟື້ນຟູເສດຖະກິດ

ການພັວພັນກັນລະຫວ່າງບັນດາທຸລະກິດໃນປະເທດລາວແມ່ນຍັງມີໜ້ອຍ ແລະ ບໍ່ທັນ
ເຂົ້າເຖິງຂໍ້ມູນ ວ່າມີໃຜແດ່ ທີ່ເຮັດທຸລະກິດຄ້າຍຄືກັນໃນເມືອງທີ່ໃກ້ຄຽງ. ທຸລະກິດທີ່
ຂະຫຍາຍຕົວສ່ວນຫຼາຍ ເເມ່ນໄດ້ຮັບການສະຫນັບສະຫນູນຈາກເຄືອຂ່າຍ ທີ່ຊ່ວຍສະ 
ໜອງຂໍ້ມູນ ແລະ ຍື່ນໂອກາດໃຫ້. ສະນັ້ນ ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທຸລະກິດທ້ອງຖິ່ນມີເຄືອຂ່າຍ
ທີ່ກວ້າງຂວາງຂຶ້ນ, ໂຄງການຈຶ່ງໄດ້ຈັດກອງປະຊຸມເຄືອຂ່າຍຂຶ້ນຫຼາຍຄັ້ງ ແລະ ຊຸກຍູ້ໃຫ້
ມີການສ້າງເຄືອຂ່າຍໃນລະຫວ່າງການຝຶກອົບຮົມພື້ນຖານການເຮັດທຸລະກິດ. ສິ່ງເຫຼົ່ານີ້ສົ່ງ
ຜົນໃຫ້ຜູ້ປະກອບການສາລີ ໄດ້ພົບກັບຜູ້ຈຳໜ່າຍແນວພັນສາລີຄົນໃໝ່ ຜູ້ປະກອບການຈຶ່ງ
ມີແນວພັນພຽງພໍສຳລັບລະດູການຕໍ່ໄປ, ຜູ້ປະກອບການສາລີຍັງຊອກໄດ້ເຄື່ອງມືອັນໃໝ່ 
ແລະ ນຳໄປປ່ອຍເຊົ່າແບບສິນເຊື່ອໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນ, ພ້ອມທັງມີສັນຍາຄ້າຂາຍອັນໃໝ່
ເກີດຂຶ້ນ. ຂະແໜງການຫັດຖະກຳຕໍ່າຫູກກໍເກີດການເຊັນສັນຍາຄ້າຂາຍກັບຕ່າງແຂວງ ແລະ 
ຮູ້ຈັກກັບເຈົ້າໜ້າທີ່ພາສີອາກອນ.

ທັງນີ້ເພື່ອຫຼຸດຜ່ອນຜົນກະທົບດ້ານລົບ ຈາກການປິດປະເທດ ເເລະ ຕະຫຼາດ ເນື່ອງຈາກພະຍາດໂຄວິດ-19, ໂຄງການໄດ້ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບຄູ່ຮ່ວມງານ
ພາກລັດ ກໍານົດເອົາຜູ້ສູນເສຍລາຍຮັບຈາກການປິດຕະຫຼາດ ເເລະ ໄດ້ສະໜອງທຶນຊ່ວຍເຫຼືອ ເພື່ອຊ່ວຍເພີ່ມຕົ້ນທຶນໃນການດຳເນີນກິດຈະກຳຂອງ
ພວກເຂົາ ເຊັ່ນ: ການຊ່ວຍທົດແທນປັດໄຈການຜະລິດທີ່ສູນເສຍໄປ ແລະ ຊ່ວຍຍົກລະດັບອຸປະກອນ ທີ່ພວກເຂົາບໍ່ສາມາດຊື້ໄດ້. ທຶນຊ່ວຍເຫຼືອດ້ານ
ນີ້ ມີຈຳນວນທັງໝົດ 74 ທຶນ (44% ຂອງຜູ້ຮັບທຶນແມ່ນເເມ່ຍິງ) ເຊິ່ງເປັນທຶນຊ່ວຍເຫຼືອລ້າ 99% ຈາກອົງການ ຢູເຊດ ມີມູນຄ່າລວມ $42.362 
ໂດລາ. ທຶນດັ່ງກ່າວໄດ້ມອບໃຫ້ບຸກຄົນ ເພື່ອສະໜັບສະໜູນກິດຈະກຳການສ້າງລາຍຮັບ ເຊັ່ນ: ການລ້ຽງໄກ່ ແລະ ໝູ, ການປູກຜັກ ແລະ ກາເຟ, 
ທຸລະກິດຕັດຫຍິບຂະໜາດນ້ອຍ, ຮ້ານອາຫານ ແລະ ຮ້ານສ້ອມເເປງເຄື່ອງກົນຈັກຈຳນວນ 1 ຮ້ານ. 

ນອກຈາກນີ້ ໂຄງການຍັງໄດ້ມອບເເວ່ນຕາ ຈຳນວນ 2.713 ອັນ (97% ແມ່ນເເມ່ຍິງ) ໃຫ້ເເມ່ຍິງເຮັດວຽກດ້ານຫັດຖະກຳທີ່ມີບັນຫາທາງສາຍຕາໂດຍ
ສ່ວນໃຫຍ່ເເມ່ນ ເເມ່ຍິງລາວລຸ່ມທີ່ຕ່ຳຫູກເປັນຈຳນວນ 2.055 ອັນ, ເເມ່ຍິງຊົນເຜົ່າມົ້ງທີ່ຖັກເເສ່ວ ຈຳນວນ 501 ອັນ, ເເລະ ຊາວກະສິກອນປູກຊາ 
ຈຳນວນ 157 ອັນ (ຜູ້ຊາຍປະມານ 75 ຄົນ).

ງານປະກວດຜະລິດຕະພັນຫັດຖະກຳດີເດັ່ນງານປະກວດຜະລິດຕະພັນຫັດຖະກຳດີເດັ່ນ ໄດ້ຊຸກຍູ້ໃຫ້ບັນດາທຸລະກິດຍິງໃນຂະເເໜງຫັດຖະກໍາ ພັດທະນາສິນຄ້າໃໝ່ທີ່ບໍ່ເຄີິຍຜະລິດມາກ່ອນ ສົ່ງເຂົ້າ
ປະກວດ ເຊິ່ງມີທັງໝົດ 12 ສິນຄ້າໃໝ່ ລວມມີ: ກະເປົາ, ກາລະວັດ ແລະ ເຄື່ອງນຸ່ງ. ຜູ້ຊະນະການປະກວດ ແມ່ນ ນັກທຸລະກິດຍິງທີ່ມີອາຍຸນ້ອຍທີ່ສຸດໃນ
ບັນດາຜູ້ທີ່ໄດ້ຮັບທຶນຂອງໂຄງການ ເຊິ່ງລາວໄດ້ສານຕໍ່ທຸລະກິດຫັດຖະກຳຕໍ່າຫູກຈາກແມ່ເຖົ້າຂອງລາວ, ຜະລິດຕະພັນທີ່ຊະນະເລີດແມ່ນ ຊຸດເເບບປະສົມ
ປະສານ ລະຫວ່າງ ຊຸດຊົນເຜົ່າມົ້ງ ແລະ ລາວລຸ່ມ ດັ່ງຮູບຂ້າງເທິງ.

ນັກທຸລະກິດຍິງເເລກປ່ຽນຂ້ໍມູນຕິດຕ່ໍ
ໃນງານກອງປະຊຸມເຄືອຂ່າຍສຳລັບເເມ່ຍິງ

ເເມ່ຍິງທ່ີໄດ້ຮັບທຶນກຳລັງຂາຍໝູ່ຊຸດທຳອິດຂອງລາວຈຳນວນ 6 ໂຕ ສວນຜັກທ່ີພ້ອມຈະເກັບຂາຍເເລ້ວ
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ບົດບາດຍິງຊາຍ ເເລະ ການມີສ່ວນຮ່ວມ
ບົດບາດຍິງ-ຊາຍ:ບົດບາດຍິງ-ຊາຍ: 51% ຂອງຜູ້ເຂົ້າຝຶກອົບຮົມທັງໝົດແມ່ນແມ່ຍິງ. ເພື່ອຮັບປະກັນການເຂົ້າຮ່ວມຂອງແມ່ຍິງ, ໂຄງການໄດ້ຈັດການຝຶກອົບຮົມໃນ
ຕອນເຊົ້າ ໂດຍເລີ່ມຝຶກກ່ອນເວລາ 9 ໂມງເຊົ້າ ແລະ ຄູຝຶກໄດ້ເວົ້າພາສາທ້ອງຖິ່ນຂອງຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມ ເຊັ່ນ: ລາວລຸ່ມ, ມົ້ງ, ກຶມມຸ ເເລະ ຜ່ອງ. 

39% ຂອງທຸລະກິດທີ່ໄດ້ຮັບການສະໜັບສະໜູນ ແມ່ນດໍາເນີນໂດຍແມ່ຍິງ ແລະ 30% ຂອງທຸລະກິດທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ເເມ່ນດໍາເນີນໂດຍເເມ່ຍິງຄືກັນ. 
ທຸລະກິດໂດຍສ່ວນໃຫຍ່ມີທັງຜົວ ເເລະ ເມຍມີສ່ວນຮ່ວມ ໂດຍ ຜູ້ຊາຍມັກເຮັດວຽກກິດຈະກຳ (86% ຂອງເວລາ) ເເລະ ຜູ້ຍິງເຮັດວຽກບໍລິຫານ. ໃນ 
71% ຂອງທຸລະກິດ, ແມ່ຍິງສະຫນັບສະຫນູນຜົວຂອງເຂົາເຈົ້າດ້ວຍການຄຸ້ມຄອງທາງດ້ານການເງິນ.

ເຖິງເເມ່ນວ່າ ທຸກຄົນໃນຄອບຄົວຈະມີສ່ວນຮ່ວມໃນການປູກ ແລະ ເກັບກ່ຽວຜົນຜະລິດກະສິກຳຫຼັກຂອງຄອບຄົວ, ເເຕ່ໂດຍທົ່ວໄປເເລ້ວຍອດຂາຍຈະ
ຖືກລາຍງານພາຍໃຕ້ຊື່ຂອງຜູ້ຊາຍທີ່ອາວຸໂສໃນຄອບຄົວ. 78% ຂອງການຂາຍສິນຄ້າກະສິກໍາໄດ້ຖືກລາຍງານວ່າ ຜະລິດໂດຍຜູ້ຊາຍ ແລະ 22% ເເມ່ນ
ແມ່ຍິງ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ ມີແມ່ຍິງ 10.780 ຄົນ ໄດ້ຮັບອຸປະກອນເພື່ອຍົກລະດັບທຸລະກິດຫັດຖະກຳຕໍ່າຫູກນຳພາໂດຍນັກທຸລະກິດເເມ່ຍິງ. 

ໄວໜຸ່ມໄວໜຸ່ມ: 30% ຂອງຜູ້ເຂົ້າຝຶກອົບຮົມ ມີອາຍຸ ລະຫວ່າງ 18 – 29 ປີ. 14% ຂອງຜູ້ປະກອບການທີ່ໂຄງການສະໜັບສະໜູນອາຍຸຕໍ່າກວ່າ 30 ປີ ແລະ 
19% ຂອງທຸລະກິດສ້າງຕັ້ງໃໝ່ທີ່ສະໜອງການບໍລິການດ້ານກະສິກໍາ ແມ່ນບໍລິຫານໂດຍໄວໜຸ່ມ.

ຄົນພິການຄົນພິການ: ໂຄງການໄດ້ດຳເນີນ ຢູ່ໃນ 2 ກິດຈະກຳ. 98% (30% ແມ່ນເເມ່ຍິງ) ໄດ້ເຂົ້າຮ່ວມຝືກອົບຮົມການພັດທະນາທັກສະດ້ານທຸລະກິດ. ສະໜອງ
ແວ່ນຕາ ໃຫ້ 2.713 ຄົນ (ແມ່ຍິງ 2.638 ຄົນ) ເພື່ອເເກ້ໄຂ້ບັນຫາໃນການເບິ່ງເຫັນຕາມເກນອາຍຸ. ອ່ານເພີ່ມເຕີ່ມໜ້າທີ 11

ທ່ານໝໍກຳລັງວັດເເທກສາຍຕາໃຫ້ເເມ່ຍິງອາວຸໂສ

ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດຢູ່ວັດ ແມ່ຍິງກຳລັງເຮັດກິດຈະກຳການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງໂຄງການໃນຂັ້ນເເຂວງ ເເລະ ເເຕ່ລະເມືອງ

ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເເຂວງຊຽງຂວາງ 

ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນບັນດາ 7 ເມືອງ

12,9 ລ້ານ

4 ຄັ້ງທຳອິດ

2.713 ເເວ່ນຕາ 

11.000

15.154 ໂຕ

ເປົາເສດທີ່ນຳໃຊ້ເເລ້ວ ໄດ້ເກັບຊື້ຄືນຈາກບັນດາ 7 ເມືອງພາຍໃນ 6 ເດືອນ

ໃນເເຂວງ ໃນການປະມູນງ ົວ-ຄວາຍ ເເລະ ຂາຍໄດ້ 13 ໂຕພາຍໃນ 1 ເດືອນ

ໄດ້ຊ່ວຍເເມ່ຫູກ ຫຼື ຜູ້ຖັກເເສ່ວທີ່ມີບັນຫາທາງສາຍຕາກັບມາສ້າງລາຍຮັບທີ່ດີອິກ

ເເມ່ຍິງໃນ 7 ເມືອງໄດ້ມີວຽກເຮັດງານທຳ ເເລະ ສ້າງລາຍຮັບເປັນລາຍເດືອນ

ງ ົວຄວາຍໄດ້ຖຶກຂາຍຜ່ານຕະຫຼາດ ພາຍໃນ 5 ເດືອນ
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ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງພູກູດ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ

ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງພູກູດ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງເເປກ
ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງແປກ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງຄຳ
ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງຄຳ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງຄູນ
ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງຄູນ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງໜອງເເຮດ
ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງໜອງແຮດ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງຜາໄຊ
ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງຜາໄຊ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ
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ຜົນສຳເລັດອັນພົ້ນເດັ່ນຂອງເມືອງໝອກ
ຕາຕະລາງ ການລົງທຶນຂອງພາກເອກະຊົນ ເເລະ ໂຄງການໃນເມືອງໝອກ

ຕາຕະລາງ ການຝຶກອົບຮົມທັກສະດ້ານທຸລະກິດ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດກົນຈັກກະສິກຳ
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ຈຸນລະວິສາຫະກິດ, ວິສາຫະກິດຂະໜາດນ້ອຍ ແລະ ກາງ ມີບົດບາດສຳຄັນຫຼາຍຕໍ່ເສດຖະກິດລາວ, ກວມເອົາ ປະມານ 99% ຂອງວິສາຫະກິດທີ່
ຈົດທະບຽນ ເຊິ່ງປະກອບສ່ວນໃນລາຍຮັບຂອງປະເທດແບບບໍ່ເປັນທາງການ ປະມານ 30% ຂອງ GDP . ໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ 
ເສີມສ້າງຄວາມສາມາດໃນການແຂ່ງຂັນຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ (ລວມມີທຸລະກິດຄອບຄົວໃນດ້ານການຄ້າ ແລະ ການປຸງແຕ່ງ) ໂດຍການສ້າງ
ຄວາມຮູ້ ແລະ ທັກສະຂອງພວກເຂົາ ເພື່ອຕອບສະໜອງກັບຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດ, ເພີ່ມທະວີການເຂົ້າເຖິງດ້ານການເງິນ, ເຄື່ອງມືກະສິກຳ, 
ເຕັກໂນໂລຢີ ແລະ ສ້າງການເຊື່ອມໂຍງຕະຫຼາດ ລະຫວ່າງ ວິສາຫະກິດໃນຂະແຫນງກະສິກໍາ, ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ແລະ ລູກຄ້າ.

ໂຄງການໄດ້ຮ່ວມມືກັບທຸລະກິດຫຼາຍພາກສ່ວນ ໃນລະດັບທີ່ແຕກຕ່າງກັນ ຂອງຕ່ອງໂສ້ການສະຫນອງຜະລິດຕະພັນຫຼາກຫຼາຍປະເພດ ລວມມີ ສາລີ, 
ເຂົ້າ, ມັນຕົ້ນ, ໝາກເດືອຍ, ຂີງ, ຜັກ, ງ ົວ, ໄກ່, ກົບ ແລະ ຫັດຖະກຳຕໍ່າຫູກ (ເຄື່ອງນຸ່ງ ແລະ ເປົາບັນຈຸສິນຄ້າ). ທຸລະກິດເຫຼົ່ານີ້ ມີບົດບາດສໍາຄັນ
ໃນການອໍານວຍຄວາມສະດວກຕໍ່ການຜະລິດສິນຄ້າ ໂດຍການສະຫນອງປັດໄຈການຜະລິດ ແລະ ຊ່ວຍຂະບວນການຊື້-ຂາຍ ກັບຈຸນລະວິສາຫະກິດທີ່
ພວກເຂົາຮ່ວມມືນຳ.

ການລົງທຶນໃນຂະເເໜງສາລີ  ເເມ່ນກວມເອົາຫຼາຍທີ່ສຸດ ເຊິ່ງເລີ່ມຕັ້ງເເຕ່ກິດຈະກຳໃນຂັ້ນຕອນການປູກເຊັ່ນ: ການຜະລິດເເນວພັນສາລີເເບບປະສົມ, 
ການສາທິດເຕັກນິກການປູກສາລີ ເເລະ ການກະກຽມພື້ນທີ່ການຜະລິດເຊັ່ນ: ການຕັດຫຍ້າ, ການໄຖ-ຄາດດິນ ເເລະ ຢອດເມັດສາລີ. ການລົງທຶນໃນ
ກິດຈະກຳຫຼັງການເກັບກ່ຽວລວມມີ ການປັ່ນສາລີ, ການອົບເເຫ້ງສາລີ ເເລະ ສາງເກັບສາລີ.

ການລົງທຶນໃນຂະເເໜງການຜະລິດເຂົ້າ  ເເມ່ນເເນ່ໃສ່ ການເກັບກ່ຽວ, ການປັ່ນ, ການຄັດແຍກ ແລະ ຈັດເກຣດເຂົ້າ ເພື່ອຂາຍໃນຕະຫຼາດສຳລັບສິນຄ້າ
ທີ່ມີຄຸນນະພາບສູງ.

ນອກຈາກນັ້ນເພື່ອຊ່ວຍວິສາຫະກິດທີ່ມີຢູ່ແລ້ວ, ໂຄງການໄດ້ສະໜັບສະໜູນ ວິສາຫະກິດສ້າງຕັ້ງໃໝ່ຈຳນວນ 152 ທຸລະກິດ ເເລະ 3 ກຸ່ມ ໃນ
ການສະໜອງບໍລິການດ້ານເຕັກໂນໂລຢີ  ເພື່ອສະໜັບສະໜູນວຽກງານດ້ານກະສິກຳ.

ການລົງທຶນຂອງໂຄງການສ່ົງເສ່ີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ 
ຢູ່ ສປປ ລາວ ສະໜັບສະໜູນໂດຍ ອົງການ ຢູເຊດ

ການລົງທຶນໃນຂະເເໜງກະສິກຳ

ລົດໄຖກຳລັງໄຖສວນປູກສາລີຢູ່ພູ
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ຮູບທີ 7. ການລົງທຶນຂອງ ອົງການຢູເຊດ ຢູ່ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ
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ສາລີ

ສາລີ ເປັນພືດເສດຖະກິດຫັຼກຂອງ ແຂວງຊຽງຂວາງ. ຕ້ົນຕໍແມ່ນ ປູກເພ່ືອສ່ົງອອກຫວຽດນາມ ແລະ ຈີນ ເພ່ືອຜະລິດເປັນອາຫານສັດ. ຄາດຄະເນຜົນຜະລິດ
ຢູ່ລະຫວ່າງ 110.000 – 150.000 ໂຕນ.  ລະດູການປູກເລ່ີມແຕ່ ເດືອນມີນາ ເຖິງ ເດືອນມິຖຸນາ, ການເກັບກ່ຽວເລ່ີມຕ້ັງແຕ່ ເດືອນຕຸລາ ຈົນເຖິງ ເດືອນ
ກຸມພາ. ການເກັບກ່ຽວສາລີຢູ່ລາວ ສອດຄ່ອງກັບໄລຍະຂາດແຄນສາລີຢູ່ຫວຽດນາມ ແລະ ຈີນ ຈ່ຶງເຮັດໃຫ້ມີຄວາມຕ້ອງການສາລີສູງ ໂດຍສະເພາະທຸລະກິດ
ແປຮູບອາຫານສັດຂະໜາດນ້ອຍ ທ່ີບ່ໍມີກຳລັງຊ້ືສາລີໃນປະລິມານຫຼາຍຕ່ໍຄ້ັງ ຕາມເງືອ່ນໄຂຂອງການນຳເຂ້ົາຜ່ານທາງທະເລ ຈ່ຶງສ່ົງຜົນໃຫ້ຊາວກະສິກອນລາວ
ໄດ້ຮັບລາຄາສາລີ ທ່ີສົມເຫດສົມຜົນ. 

ສວນສາລີທີ່ປູກຢູ່ຕາມເນີນພູສູງ

ຜູ້ປະກອບການປັ່ນສາລີ
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ເກັບມ້ຽນສາລີມານໄວຕາມພື້ນດີນ ເເລະ ປົກດ້ວຍຜ້າບັດ

ສັງລວມການລົງທຶນໃນຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າເພີ່ມຂອງສາລີ

ການປູກສາລີແບບດັ້ງເດີມ ເເມ່ນບໍ່ຄ່ອຍມີປະສິດທິພາບເຊິ່ງສາລີສ່ວນໃຫຍ່ແມ່ນປູກຢູ່ຕາມເນີນພູ ຫ່າງຈາກບ້ານຂອງຊາວກະສິກອນ ປະມານ 3-10 
ກິໂລແມັດ. ລະດັບຄວາມລາດຊັນຂອງພື້ນທີ່ເປັນຕົວກໍານົດວ່າ ຈະສາມາດນໍາໃຊ້ເຄື່ອງຈັກເພື່ອໄຖ, ພວນດິນ, ປູກ ແລະ ເກັບກ່ຽວ ໄດ້ຫຼືບໍ່. ພື້ນທີ່ສ່ວນ
ໃຫຍ່ເເມ່ນ ໃຊ້ແຮງງານຄົນໃນການປູກ ໂດຍໃຊ້ແນວພັນສາລີປະມານ 22 ກິໂລກຣາມຕໍ່ເຮັກຕາ ເຊິ່ງເປັນປະລິມານທີ່ຫຼາຍເກີນຄວາມຈຳເປັນ. ຕາມ
ປົກກະຕິ ຊາວກະສິກອນຈະຂົນສົ່ງສາລີທີ່ເກັບກ່ຽວໄດ້ທັງໝົດກັບບ້ານ, ຈາກນັ້ນຜູ້ເກັບຊື້ຈະນຳເອົາເຄື່ອງຈັກມາປັ່ນ ແລະ  ຂົນສົ່ງໄປຂາຍຕໍ່ໃຫ້ກັບ
ລູກຄ້າ.

ເມັດສາລີທີ່ປັ່ນແລ້ວແມ່ນມີຄວາມຊຸ່ມສູງ ເຮັດໃຫ້ບໍ່ສາມາດເກັບໄວ້ໃນສາງໄດ້ດົນ ຫຼື ຂົນສົ່ງໄລຍະໄກໄດ້,  ດັ່ງນັ້ນ ເມັດສາລີຈຶ່ງຖືກສົ່ງໄປຂາຍຕໍ່ໃຫ້ກັບ
ພໍ່ຄ້າ ຫຼື ຜູ້ເກັບຊື້ທີ່ມີເຄື່ອງອົບແຫ້ງເພື່ອດຳເນີນການອົບຫຼຸດຄວາມຊຸ່ມກ່ອນນໍາໄປສູ່ທ້ອງຕະຫຼາດ. ສາລີທີ່ເກັບກ່ຽວແລ້ວຈະມີໃນຄວາມຊຸ່ມ ລະຫວ່າງ 
20–23%. ສາລີມານຈະຖືກເກັບໄວ້ຈົນກວ່າເຄື່ອງປັ່ນສາລີຈະມາເຖິງ. ໃນການປັ່ນສາລີໜຶ່ງເປົາ ໃນນັ້ນ ນໍ້າໜັກ 20% ແມ່ນແກນສາລີ ແລະ ສ່ວນ
ທີ່ີເຫຼືອແມ່ນເມັດສາລີ. ສະນັ້ນ ຖ້າຫາກສາມາດດຳເນີນການປັ່ນສາລີໄດ້ໃກ້ສວນສາລີເທົ່າໃດ ຍິ່ງຈະຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການຂົນສົ່ງແກນສາລີ
ທີ່ບໍ່ມີມູນຄ່າ, ເຊັ່ນດຽວກັບຂັ້ນຕອນການອົບແຫ້ງສາລີ ຖ້າຫາກໂຮງອົບແຫ້ງຢູ່ໃກ້ ຍິ່ງຈະຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍການຂົນສົ່ງເມັດທີ່ຍັງມີຄວາມຊຸ່ມ. 
ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ, ທຸກຂັ້ນຕອນອາດບໍ່ສາມາດດຳເນີນໄດ້ຢູ່ພາກສະໜາມ ແຕ່ຖາ້ຫາກສາມາດແປຮູບໄດ້ໃກ້ສວນເທົ່າໃດຍິ່ງຈະຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍ 
ແລະ ການສູນເສຍຫຼັງການເກັບກ່ຽວໄດ້ຫຼາຍເທົ່ານັ້ນ.
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ລົດໄຖດິນ: ການປັບປຸງການບໍລິການ
ລົດໄຖຄູໂບຕ້າ M9808 ທີ່ມີມູນຄ່າຫຼາຍກວ່າ 45.000 ໂດລາ ແມ່ນແພງເກີນໄປສຳລັບຊາວກະສິກອນຂະໜາດນ້ອຍທີ່ມີພື້ນທີ່ການຜະລິດພຽງແຕ່ 
2 ເຮັກຕາ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ ສຳລັບຜູ້ທີ່ມີທຶນພຽງພໍ, ລົດໄຖເຫຼົ່ານີ້ ແມ່ນເປັນເຄື່ອງມືທີ່ສາມາດສ້າງໂອກາດທາງທຸລະກິດ ໂດຍການສະໜອງບໍລິການ
ກະກຽມພື້ນທີ່ການຜະລິດໃຫ້ຊາວກະສິກອນໃນຊຸມຊົນໜຶ່ງ ຫຼື ຫຼາຍໆຊຸມຊົນໃກ້ຄຽງ.

ຊາວກະສິກອນສາມາດເຂົ້າເຖິງການບໍລິການໄຖດິນໄດ້ງ່າຍຂຶ້ນ ເມື່ອຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຍອມຮັບເງື່ອນໄຂການຊໍາລະຄ່າບໍລິການໃນຮູບ ແບບເງິນສົດ ຫຼື ຈ່າຍ
ເປັນຜົນຜະລິດໃນໄລຍະເກັບກ່ຽວ ເຊິ່ງຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຂໍ້ຈໍາກັດດ້ານການເງິນຂອງຊາວກະສິກອນທີ່ຕ້ອງການໃຊ້ບໍລິການ.

ລົດໄຖສວນສາລີພ້ືນທ່ີຂອນຂ້ອນຂ້າງພຽງ
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ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ລົດໄຖຊ່ວຍປະຢັດເວລາ ເເລະ ເເຮງງານໃນຂັ້ນຕອນການກະກຽມດິນເມື່ອທຽບໃສ່ການນຳໃຊ້ແຮງງານຄົນ. ນອກຈາກນັ້ນ ຍັງສາມາດ
ຊ່ວຍເພີ່ມຜົນຜະລິດ ເເລະ ຫຼຸດຜ່ອນການເກີດຂອງຫຍ້າເຮັດໃຫ້ໃຊ້ຢາຂ້າຫຍ້າໜ້ອຍລົງ ຈຶ່ງຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍ ເເລະ ເພີ່ມລາຍຮັບ.

ຜູ້ປະກອບການລົດໄຖບາງຄົນ ມີເຄືືອຂ່າຍກັບພໍ່ຄ້າທີ່ສະໜອງປັດໄຈການຜະລິດ (ແນວພັນ ແລະ ປຸ໋ຍ) ໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນ ກໍຄື ລູກຄ້າ
ຂອງຜູ້ປະກອບການລົດໄຖ. ນອກຈາກນັ້ນ ຜູ້ປະກອບການລົດໄຖບາງຄົນ ກໍໄດ້ເລີ່ມສະໜອງປັດໄຈການຜະລິດໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນໂດຍ
ໃຊ້ທຶນຂອງຕົນເອງເຊັ່ນກັນ.

ໂຄງການພັກດັນໃຫ້ມີຜູ້ສະໜອງການບໍລິການໄຖດິນ ຫຼື ຜູ້ປະກອບການລົດໄຖຢູ່ໃນຊຸມຊົນ, ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ສາມາດລະບຸຊາວກະສິກອນທີ່ມີ
ຄວາມຕ້ອງການໃຊ້ບໍລິການດັ່ງກ່າວໄດ້ໄວ. ຜູ້ປະກອບລົດໄຖເປັນບຸກຄົນທີ່ມີເງ ິນທຶນພໍສົມຄວນ, ຍອມຮັບການຈ່າຍຄ່າບໍລິການດ້ວຍ
ເງິນສົດ ຫຼື ຈ່າຍເປັນຜົນຜະລິດຫຼັງເກັບກ່ຽວ.

ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

595.030

$
ຜູ້ປະກອບການລົດໄຖຈຳນວນ 1313 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $540.044 $540.044 

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $54.986 $54.986 

ຄັນ ຂອງລົດໄຖທີ່ໄດ້ຊື້ ວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ນຳໃຊ້ບໍລິການໄຖດິນ

ເປັນມູນຄ່າລວມທີ່ຊາວກະສິກອນ
ຈ່າຍຄ່າບໍລິການໄຖດິນ

ເຮັກຕາຂອງພື້ນທີ່ການຜະລິດໄດ້ຮັບ
ການບໍລິການໄຖ

13

~$273.000 ~1.640

~700
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ຊາວກະສິກອນທີ່ປູກສາລີ ໄດ້ມີການພັດທະນາຈາກການປູກເເບບຫວ່ານ ມາເປັນການຂຸດຂຸມເພື່ອຢອດແນວພັນ. ໂດຍສະເລ່ຍແລ້ວ ວິທີການນີ້ແມ່ນໃຊ້
ແນວພັນປະມານ 22 ກິໂລກຣາມຕໍ່ເຮັກຕາ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ, ເເນວພັນສາລີທີ່ຊາວກະສິກອນນຳໃຊ້ໃນປັດຈຸບັນນີ້ ເເມ່ນເເນະນຳໃຫ້ປູກໃນໄລຍະຫ່າງ
ທີ່ໃຊ້ແນວພັນສາລີປະມານ 15–18 ກິໂລກຣາມຕໍ່ເຮັກຕາ.

ເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບ ແລະ ຜົນຜະລິດ, ພໍ່ຄ້າ 1 ຄົນ, ຜູ້ປະກອບການລົດໄຖດິນຈຳນວນ 1 ຄົນ ເເລະ ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ຈຳນວນ 5 ຄົນ ໄດ້
ລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງຢອດເມັດສາລີທີ່ຕິດກັບລົດໄຖ. ຜູ້ປະກອບການລົດໄຖດິນ ເເມ່ນໄດ້ລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງຂະໜາດໃຫຍ່, ສ່ວນຜູ້ປະກອບການອື່ນເເມ່ນ ຊື້ເຄື່ອງ
ຂະໜາດນ້ອຍຕິດກັບລົດໄຖນາເດີນຕາມ.

ເນື່ອງຈາກເຄື່ອງຢອດເມັດສາລີບໍ່ສາມາດໃຊ້ໄດ້ໃນພື້ນທີ່ສູງຊັນ, ໂຄງການຈຶ່ງໄດ້ສະເໜີເເນວຄິດການດຶງເຊືອກກຳນົດໄລຍະຫ່າງປະມານ 22 ຊັງຕີເເມັດ 
(ຫຼືຕາມການເເນະນຳ) ຕາມລວງຍາວຂອງເຊືອກເພື່ອຮັບປະກັນການປູກໃນໄລຍະທີ່ເໝາະສົມຊ່ວຍເພີ່ມຜົນຜະລິດ ເເລະ ຫຼຸດຜ່ອນປະລິມານການສູນເສຍ
ແນວພັນ ໂດຍໃຫ້ຊາວກະສິກອນຢອດແນວພັນພຽງແຕ່ 1 ເມັດໃສ່ຈຸດທີ່ໄດ້ກຳນົດໄວ້. ໂຄງການໄດ້ຮ່ວມກັບ ຜູ້ປະກອບການ 15 ຄົນຜູ້ປະກອບການ 15 ຄົນ ທີ່ສະໜອງ
ປັດໄຈການຜະລິດໃຫ້ຊາວກະສິກອນໃນການເຮັດເເປງສາທິດສາລີຢູ່ພາຍໃນ 2 ເມືອງ ຄື: ເມືອງພູກູດ ເເລະ ເມືອງໝອກ. ຊາວກະສິກອນສາມາດສົມ
ທຽບໄດ້ວ່າ ການນຳໃຊ້ເຊືອກກຳນົດໄລຍະຫ່າງການປູກໄດ້ຮັບຜົນຜະລິດສູງກວ່າການປູກເເບບດັ້ງເດີມ. ຊາວກະສິກອນເຂົ້າໃຈທັນທີວ່າ ການຢອດເເນວ
ພັນໃນປະລິມານທີ່ຖືກຕ້ອງຕໍ່ເຮັກຕາກໍໄດ້ຮັບຜົນຜະລິດໃນປະລິມານເທົ່າກັນ ຫຼື ອາດຈະໄດ້ຫຼາຍກວ່າ ພ້ອມທັງຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຕົ້ນທຶນ. ຜູ້ປະກອບການ
ໄດ້ສະຫນອງແນວພັນໃນຮູບເເບບສິນເຊື່ອ, ດັ່ງນັ້ນ ຖ້າຫາກຊາວກະສິກອນນໍາໃຊ້ແນວພັນໃນປະລິມານທີ່ຖືກຕ້ອງ ຜູ້ປະກອບການເອງກໍຈະສາມາດສະຫ
ນອງປັດໄຈການຜະລິດໄດ້ຫຼາຍຂື້ນ ໂດຍອີງໃສ່ຕົ້ນທຶນທີ່ສາມາດຫຼຸດຜ່ອນໄດ້ນັ້ນ.

ການປູກ: ການປັບປຸງການບໍລິການ

ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ໃຫ້ບໍລິການຢອດເມັດສາລີ
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ຜົນກະທົບ
ການປູກໃນໄລຍະຫ່າງທີ່ເໝາະສົມສົ່ງຜົນໃຫ້ຊາວກະສິກອນໄດ້ຮັບຜົນຜະລິດຫຼາຍຂຶ້ນ ເເລະ ຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດຳເນີນງານ
ວຽກງານຂອງຊາວກະສິກອນ.

ຈຳນວນຊາວກະສິກອນທີ່ໄດ້ຮັບປັດໄຈການຜະລິດເພີ່ມຂຶ້ນ ເຖິງເເມ່ນວ່າ ປະລິມານປັດໄຈການຜະລິດທີ່ສະໜອງນັ້ນຈະເທົ່າເກົ່າ. 
ເນື່ອງຈາກວ່າ ຖ້າຫາກຊາວກະສິກອນຈຳນວນ 5 ຄົນ ນຳໃຊ້ປັດໄຈການຜະລິດທີ່ໄດ້ຮັບໃນປະລິມານທີ່ຖືກຕ້ອງຕາມຂະໜາດເນື້ອດິນຕົວ
ຈິງ ຈະຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນການສູນເສຍປັດໄຈການຜະລິດໃນປະລິມານທີ່ສາມາດນຳໄປສະໜອງໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນໄດ້ຕື່ມອີກ 1 ຄົນ. ການ
ເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຜົນຜະລິດຕໍ່ພື້ນທີ່ ແມ່ນຊ່ວຍຫຼຸດຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດຳເນີນງານ ເເລະ ເພີ່ມຜົນກຳໄລໃຫ້ທັງຊາວກະສິກອນ ເເລະ ພໍ່ຄ້າ ຈາກ
ຈຳນວນຜົນຜະລິດທີ່ເພີ່ມຂຶ້ນ ແຕ່ຈຳນວນປັດໄຈການຜະລິດທີ່ສະໜອງເທົ່າເກົ່າ ຫຼື ມູນຄ່າການລົງທຶນຫຼຸດລົງ.  

ປັດຈຸບັນນີ້ ຊາວກະສິກອນມີຄວາມເຊື່ອໝັ້ນຕໍ່ຜູ້ປະກອບການທີ່ໄດ້ສະໜອງປັດໄຈການຜະລິດໃຫ້ພວກເຂົາ. ນອກຈາກນັ້ນ ຜົນໄດ້ຮັບຈາກ
ແປງສາທິດຍັງຊ່ວຍເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ເປີດໃຈຍອມຮັບໃນການນຳໃຊ້ເຕັກນິກໃໝ່.

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ
ຊາວກະສິກອນທ່ີໃຊ້ໄລຍະຫ່າງການປູກທ່ີເຫມາະສົມ ໄດ້ຮັບຜົນຜະລິດທ່ີດີຂ້ຶນຢ່າງຊັດເຈນ. ສາລີມານໃຫຍ່ຂ້ຶນ ແລະ ນ້ໍາໜັກຫຼາຍຂ້ຶນກວ່າເກ່ົາ.

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

12.578

$
ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ ຈຳນວນ 77 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $6.289$6.289

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $6.289$6.289

ເຄື່ອງຢອດເມັດສາລີໄດ້ຖືກຊື້

ເຮັກຕາໄດ້ນຳໃຊ້ບໍລິການເຄື່ອງຢອດເມັດສາລີ

ແປງສາທິດການປູກສາລີ ໄດ້ຮັບການ
ສະໜັບສະໜູນຈາກ ພາກເອກະຊົນ

ຄົນຂອງຜູ້ປູກສາລີໄດ້ສົມທຽບການປູກໃນ
ໄລຍະຫ່າງທີ່ເໝາະສົມກັບການປູກແບບ
ພື້ນບ້ານ

ເເມ່ນມູນຄ່າທີ່ຊາວກະສິກອນຈ່າຍຄ່າ
ຢອດເມັດສາລີໃຫ້ຜູ້ສະໜອງບໍລິການ

ເເມ່ນການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຜົນຜະລິດຈາກການປູກໃນ
ໄລຍະຫ່າງທີ່ເໝາະສົມ

ຂອງຊາວກະສິກອນທ່ີເຂ້ົາຮ່ວມການສາທິດການປູກ 
ແລະ ການເກັບກ່ຽວສາລີ ເວ້ົາວ່າ ພວກເຂົາວາງແຜນ
ທ່ີຈະນໍາໃຊ້ລະບົບເຊືືອກ ແລະ ການມັດເຊືອກເພ່ືອ
ປັບປຸງການປູກຂອງພວກເຂົາໃນລະດູການຕ່ໍໄປ

ຄົນໄດ້ໃຊ້ບໍລິການຢອດເມັດສາລີໃນປະຈຸບັນ
~1207

~310

25

214

~$10.150

25%

60%

ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023
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ການປັ່ນສາລີ ເປັນຂັ້ນຕອນທີ່ສໍາຄັນໃນການຈັດການສາລີຫຼັງ
ການເກັບກ່ຽວ. ເເກນສາລີ ເເມ່ນກວມເອົາປະມານ 20% ຂອງນໍ້າ 
ໜັກສາລີທັງໝົດ. ດັ່ງນັ້ນ ຖ້າຫາກສາມາດປັ່ນເອົາແກນສາລີອອກໃກ້
ສວນເທົ່າໃດ ຍິ່ງຈະຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການຂົນສົ່ງ ແລະ ສົ່ງ
ຜົນໃຫ້ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການດໍາເນີນງານຫຼຸດລົງ.

ຜູ້ປະກອບການ ໂດຍສະເພາະຜູ້ສະໜອງປັດໄຈການຜະລິດໄດ້ນໍາ
ເຄື່ອງປັ່ນສາລີຂະໜາດໃຫຍ່, ສາມາດປັ່ນໄດ້ປະມານ 20-30 ໂຕນ
ຕໍ່ມື້ ໄປຍັງບ້ານ ຫຼື ສວນເພື່ອປັ່ນສາລີມານຂອງຊາວກະສິກອນ ແລະ 
ບັນຈຸໃສ່ລົດບັນທຸກ ເມື່ອເຕັມລົດແລ້ວຈຶ່ງເຄື່ອນຍ້າຍ ແລະ ດຳເນີນ
ຂັ້ນຕອນຕໍ່ໄປໃນລະບົບຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງ.

ຜູ້ລົງທຶນ
ເມືອງພູກູດເມືອງພູກູດ
ທ. ຫວັດ ແສ່ວວົງທອງ 020 93316216
ທ. ຄຸດສີ ມີລາວົງ  020 55531311 
ທ. ຊຽງບຸດດາ ບຸດດາວົງ 020 55285750 
ທ. ບຸນຄຳ ແຊວວົງທອງ 020 58876717
ທ. ຄຳຕາ ແກ້ວວົງສັກ 030 2128887  
ທ. ສີວອນ ເພັດແຜວພັນ 020 22152260
ທ. ວອນ ມະນີວົງ  020 97412999
ທ. ບຸນຜັນ ຜັນມີໄຊ  030 2828242

ເມືອງຜາໄຊເມືອງຜາໄຊ
ທ. ບຸນມີ ສີລາຮັກ  030 2838489
 
ເມືອງຄຳເມືອງຄຳ
ນ. ວຽງສະໄໝ ເລົ່າເບຼ່ຍຢ້າວ 020 56768080

ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 10 ຄົນຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 10 ຄົນ

ການລົງທຶນທັງໝົດ $42.636$42.636
ປັ່ນສາລີຈຳນວນ 66.00066.000 ໂຕນຕໍ່ປີ
ຊາວກະສິກອນ 5.1305.130 ຄົນ

ການປັ່ນສາລີ: ການປັບປຸງການບໍລິການ

ຂົນສົ່ງເຄື່ອງປັ່ນສາລີຂະຫນາດໃຫຍ່ໄປປັ່ນຢູ່ສວນສາລີຂອງຊາວກະສິກອນດ້ວຍລົດຊິ້ງ.
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ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ຜູ້ເກັບຊື້ ຫຼື ພໍ່ຄ້າສ່ວນໃຫຍ່ ແມ່ນມີປະສົບການໃນການດຳເນີນທຸລະກິດດ້ານນີ້ມາແລ້ວເປັນເວລາຢ່າງໜ້ອຍ 10 ປີ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ມີສາຍ
ສຳພັນກັບຊຸມຊຸມໃດໜຶ່ງຢ່າງແໜ້ນແຟ້ນ ແລະ ໄດ້ຮັບຄວາມໄວ້ວາງໃຈຈາກຊາວກະສິກອນທ້ອງຖິ່ນ. ພວກເຂົາໄດ້ສະໜອງປັດໄຈການຜະ
ລິດເເບບສິນເຊື່ອ ແລະ ສາມາດຈັດການກັບຈຳນວນຜົນຜະລິດທີ່ເກັບຊື້ໄດ້ຢ່າງວ່ອງໄວ, ເຊິ່ງຫຼຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງທີ່ຊາວກະສິກອນຈະຂາຍ
ຜົນຜະລິດໃຫ້ກັບພໍ່ຄ້າຄົນອື່ນ. 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

42.636

$
ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ ຈຳນວນ 2121 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ມູນຄ່າ $22.435$22.435 

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $20.201$20.201

ເຄື່ອງຈັກປັ່ນສາລີືທີ່ໄດ້ຖືກຊື້

ເປັນມູນຄ່າການຊື້ສາລີຂອງຜູ້ປະກອບ
ຂອງສາລີທີ່ສາມາດປັ່ນໄດ້ ໂດຍຜູ້ເກັບຊື້ 
ເເລະ ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ

ຂອງຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ປັ່ນສາລີ
ຫຼັງຈາກເກັບກ່ຽວເເລ້ວ

ໄດ້ເລີ່ມໃຫ້ການບໍລິການປັ່ນສາລີແກ່ພໍ່ຄ້າທ້ອງຖິ່ນ 
ຫັຼງຈາກປັນ່ສາລຂີອງສະມາຊກິກຸມ່ຄບົທຸກຄນົແລວ້

ເປັນມູນຄ່າທີ່ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳຈ່າຍໃຫ້ກັບຜູ້
ໃຫ້ບໍລິການໂດຍທີ່ບໍ່ໄດ້ເຊື່ອມໂຍງກັບຜູ້ປະກອບການ 
ຫຼື ຜູ້ຊື້

~$13.000

31

~$13,8 ລ້ານ
66.000 ໂຕນ

~5.100

ກຸ່ມຜູ້ຜະລິດສາລີ 

ຜົນກະທົບ
ການເພີ່ມຄວາມສາມາດໃນການປັ່ນສາລີໃຫ້ລະດັບຜູ້ເກັບຊື້ສົ່ງຜົນໃຫ້ການເກັບຊື້ສາລີຈາກຊາວກະສິກອນທີ່ພວກເຂົາໄດ້ສະໜອງປັດໄຈ
ການຜະລິດໃຫ້ນັ້ນມີປະສິດທິພາບຫຼາຍຂຶ້ນ ເເລະ ຫຼຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງທີ່ຊາວກະສິກອນຈະຂາຍໃຫ້ຜູ້ອື່ນ. ອັນນີ້ໄດ້ສົ່ງຜົນໃຫ້ຊາວກະສະ
ກອນສາມາດໄດ້ຮັບປັດໄຈການຜະລິດຫຼາຍຂຶ້ນໃນລະດູການຕໍ່ໄປ. 

ເຄື່ອງປັ່ນທັນສະໄໝເຮັດໃຫ້ສາລີມີການເເຕກຫັກໜ້ອຍ, ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນບັນຫາການສູນເສຍໃນລະຫວ່າງການເກັບຮັກສາ. 

ເມ່ືອການໃຫ້ບໍລິການປ່ັນສາລີໃກ້ເຕັມຄວາມສາມາດ ຕ້ົນທຶນການດຳເນີນທຸລະກິດຈະຫຸຼດລົງ ເເລະ ຕ້ອງໂສ້ຂອງສາລີມີການເເຂ່ງຂັນຫຼາຍຂ້ຶນ.
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ການລົງທຶນດ້ານການສ້າງສາງ: ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ໃນລະດູການເກັບກ່ຽວ, ຫຼາຍພື້ນທີ່ ແມ່ນຈຳເປັນຕ້ອງເກັບກ່ຽວສາລີໃນໄລຍະດຽວກັນ. ສົ່ງຜົນໃຫ້ພົບຄວາມທ້າທາຍໃນການຈັດການເນື່ອງຈາກ
ພື້ນຖານໂຄງລ່າງທີ່ມີຈຳກັດ. ໃນ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ, ສາລີຖືກເກັບກ່ຽວໃນຂະນະທີ່ຍັງບໍ່ທັນແຫ້ງດີ ເຊິ່ງມີຄວາມຊຸ່ມ ປະມານ 20-23%. ດັ່ງນັ້ນ ຈຶ່ງ
ຈຳເປັນຕ້ອງປັ່ນ ແລະ ເຄື່ອນຍ້າຍໄປອົບເເຫ້ງ ຫຼື ນຳໃຊ້ໃຫ້ໄວທີ່ສຸດເທົ່າທີ່ຈະເປັນໄປໄດ້ ເພື່ອປ້ອງກັນການເໜົ່າເສຍ.

ຜູ້ລົງທຶນ
ເມືອງພູກູດເມືອງພູກູດ
ທ. ຄຳແສງ ດາລາວົງ  020 22345015
ທ. ຫວັດ ໄຊຍະຟອງ  020 28588839
ທ. ຫວັດ ແສ່ວວົງທອງ 020 93316216
ທ. ຄຸດສີ ມີລາວົງ  020 55531311 
ທ. ຊຽງບຸດດາ ບຸດດາວົງ 020 55285750 
ທ. ບຸນຄຳ ແຊວວົງທອງ 020 58876717
ທ. ຄຳຕາ ແກ້ວວົງສັກ 030 2128887  
ທ. ສີວອນ ເພັດແຜວພັນ 020 22152260
 
ເມືອງໝອກເມືອງໝອກ
ທ. ໄມສອງ ຍອດນວນຈັນ 020 93891855 

ການລົງທຶນທັງໝົດ $205.482$205.482
ຊາວກະສິກອນ 3.6003.600 ຄົນ
ລວມເນື້ອທີ່ສາງທັງໝົດປະມານ 2.2502.250 ຕາເເມັດ

ສາງມີຄວາມພ້ອມກັບການເກັບກ່ຽວສາລີ ເເລະ ເປັນສາງເເບບເປີດໃຫ້ລົມຜ່ານ ເພື່ອປ້ອງກັນການເໜົ່າເສຍ

ສາລີທີ່ປັ່ນແລ້ວຈະຖືກບັນຈຸໃສ່ເປົາ ແລະ ຂົນຍ້າຍຈາກບ້ານຂອງຊາວກະສິກອນ 
ໂດຍຜູ້ເກັບຊື້ຈະກວດລະດັບຄວາມຊຸ່ມວ່າ ສາມາດເກັບໄວ້ໄດ້ດົນປານໃດ ຫຼື 
ຈຳເປັນຕ້ອງໄດ້ຮີບສົ່ງໄປຈຸດອົບແຫ້ງ. ຖ້າຫາກສາລີແຫ້ງດີກໍຈະສາມາດເກັບຮັກສາ
ໄດ້ດົນຂຶ້ນຢູ່ຈຸດເກັບຊື້ ແຕ່ຖ້າຫາກປຽກເກີນໄປ ເເມ່ນຈະຖືກຂົນສົ່ງໄປອົບແຫ້ງ
ທັນທີ. ຈຸດເກັບຊື້ສາລີຂອງຜູ້ເກັບຊື້ຢູ່ ເມືອງ ພູກູດ ຍັງເປັນແບບປະຖົມປະຖານ 
ໂດຍວາງສາລີຢູ່ເທິງພື້ນດິນ ເເລະ ປົກດ້ວຍຜ້າບັດ.

ຜູ້ເກັບຊື້ເຫັນບັນຫາຂອງສະພາບດ້ານການເກັບມ້ຽນທີ່ຍັງບໍ່ທັນຈັດການໄດ້ດີເທື່ອ  
ແລະ ການເສຍຫາຍທີ່ເກີດຂຶ້ນ ຈຶ່ງຕ້ອງການລົງທຶນໃນການສ້າງສາງເກັບສາລີ. ສາງ
ເກັບສາລີ ແມ່ນມຸງຫຼັງຄາ, ເທພື້ນເບຕົງ ແລະ ເປີດໂລ່ງດ້ານຂ້າງເພື່ອໃຫ້ອາກາດ
ຜ່ານໄດ້ ເຊິ່ງຊ່ວຍຫຼຸດຄວາມຊຸ່ມຂອງສາລີ. 

ໂຄງການໃຫ້ການສະໜັບສະໜູນສະເພາະຜູ້ປະກອບການທີ່ໄດ້ສະໜອງປັດໄຈ
ການຜະລິດເເບບສິນເຊື່ອໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນເທົ່ານັ້ນ. ໂຄງການຮັບປະກັນ
ວ່າ ຂະໜາດຂອງສາງທີ່ລົງທຶນ ເເມ່ນສອດຄ່ອງກັບປະລິມານຜົນຜະລິດຂອງຊາວ
ກະສິກອນທີ່ໄດ້ຮັບປັດໄຈການຜະລິດຈາກຜູ້ປະກອບການ. 
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“ຫຼັງຈາກມີສາງເກັບສາລີໃໝ່, ຂ້ອຍສາມາດ
ເກັບຮັກສາຜົນຜະລິດສາລີບໍ່ໃຫ້ຖືກຝົນ 
ເເລະ ສາລີບໍ່ເໜົ່າ. ເຖິງລາຄາສາລີຈະລົງ, 
ຂ້ອຍຍັງສາມາດຊື້ໃນລາຄາສູງ ຫຼື ລາຄາເກົ່າ
ໄດ້. ຫຼັງເກັບກ່ຽວ ຂ້ອຍໄດ້ນຳສາລີເຂົ້າສາງ
ເພື່ອຮັກສາຄຸນະພາບ ເເລະ ເພື່ອຮັບປະກັນ
ວ່າ ຂ້ອຍສາມາດຂາຍໄດ້ໃນລາຄາທີ່ສູງໃນ
ພາຍຫຼັງ”

- ຜູ້ເກັບຊື້

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ຜົນກະທົບ

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜູ້ເກັບຊື້ໄດ້ລາຍງານວ່າ ການສູນເສຍຫຼັງການເກັບກ່ຽວຂອງພວກເຂົາຫຼຸດລົງ

ພວກເຂົາຍັງໄດ້ລາຍງານວ່າ ຊາວກະສິກອນມີຄວາມເຊື່ອໝັ້ນຂຶ້ນຫຼາຍເນື່ອງຈາກເຫັນວ່າ ພວກເຂົາລົງທຶນສ້າງສາງຖາວອນ ຈຶ່ງຜະລິດສາລີ
ຫຼາຍຂຶ້ນ, ເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນມີລາຍຮັບເພີ່ມຂຶ້ນ ແລະ ປະລິມານຜົນຜະລິດທີ່ຊື້-ຂາຍກໍຫຼາຍຂຶ້ນເຊັ່ນດຽວກັນ.

ຜູ້ເກັບຊື້ທີ່ສະໜອງປັດໃຈການຜະລິດເເບບສິນເຊື່ອໃຫ້ຊຸມຊົນມາຫຼາຍປີ ໄດ້ເຫັນຄວາມຈຳເປັນທີ່ເເທ້ຈິງ ເເລະ ມີຄວາມຕັ້ງໃຈຫຼາຍໃນ
ການລົງທຶນດ້ານນີ້. ພາກລັດ ໄດ້ຊ່ວຍສະໜັບສະໜູນໃນການພັດທະນາອອກແບບສາງເກັບສາລີ.

ສາງໃໝ່ເຕັມໄປດ້ວຍສາລີ

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

187.735

$
ຜູ້ເກັບຊື້ ຈຳນວນ 99 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນຈຳນວນ $125.041$125.041

ອົງການຢູເຊດໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $62.694 $62.694 

ຂອງພື້ນທີ່ສາງເກັບສາລີສ້າງໃໝ່ 99 ສາງ

ແມ່ນມູນຄ່າສາລີທີ່ຊື້ຈາກຈຸນລະວິສາຫະກິດ
ກະສິກຳ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາໄດ້ເຊື່ອມໂຍງກັບ 
ຕະຫຼາດ, 91%91% ໄດ້ຮັບປັດໄຈການຜະລິດເເບບສິນເຊື່ອ

ຂອງຊາວກະສິກອນໃໝ່ທີ່ໄດ້ຮັບປັດໄຈການຜະລິດ 
ສາມາດຈ່າຍເງິນກູ້ຂອງພວກເຂົາຄືນໄດ້

ຂອງສາລີ ທີ່ໄດ້ນຳມາເກັບໄວ້ທີ່ສາງ

ເເມ່ນການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຊາວກະສິກອນທີ່ໄດ້ຮັບ
ປັດໄຈການຜະລິດຈາກຜູ້ປະກອບການ

2.250 ຕາແມັດ 

~$7,6 ລ້ານ

16% 100%

~36.400 ໂຕນ

~3.620
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ການລົງທຶນດ້ານການອົບເເຫ້ງ: ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ເນື່ອງຈາກສາລີຖືກເກັບກ່ຽວໃນຄວາມຊຸ່ມສະເລ່ຍ 20-23% ຫຼັງຈາກປັ່ນ
ເເລ້ວ ຕ້ອງໄດ້ອົບແຫ້ງທັນທີບໍ່ສະນັ້ນຈະຂຶ້ນໂໝກ. ທັງນີ້ເພື່ອປັບປຸງຕ່ອງໂສ້
ມູນຄ່າເພີ່ມຂອງສາລີີ, ໂຄງການໄດ້ສະໜັບສະໜູນພໍ່ຄ້າ ຈຳນວນ 2 ຄົນ ຢູ່ 
ເມືອງ ພູກູດ ແລະ ເມືອງ ໝອກ ທີ່ໄດ້ລົງທຶນໃນການສ້າງສາງສາລີ ພ້ອມທັງ
ຕິດຕັ້ງເຕົາອົບເເຫ້ງ ເຊິ່ງສາມາດອົບໄດ້ 20 ໂຕນຕໍ່ຄັ້ງ (ກຳລັງການອົບອາດຈະ
ຫຼຸດລົງ ຖ້າຫາກສາລີມີຄວາມຊຸ່ມສູງ) ແລະ ໃຊ້ເວລາໃນການອົບ 12-20 
ຊົ່ວໂມງຕໍ່ຄັ້ງ. ເຄື່ອງອົບແຫ້ງສາລີ ໄດ້ຮັບການຕິດຕັ້ງຄວບຄູ່ໄປກັບສາງເກັບ
ສາລີ ແລະ ສາມາດຈັດການກັບປະລິມານສາລີທີ່ເກັບຊື້ຕໍ່ວັນ ປະມານ 
20-45%. ສາລີທີ່ີອົບແຫ້ງແລ້ວຈະຖືກເກັບໄວ້ສາງ, ສ່ວນສາລີທີ່ຍັງບໍ່ທັນ
ແຫ້ງ ຈະຖືກຂາຍຕໍ່ໃຫ້ກັບພໍ່ຄ້າອື່ນທີ່ມີເຕົາອົບແຫ້ງ.

ພໍ່ຄ້າຊື້ສາລີ ຢູ່ ເມືອງ ພູກູດ ແມ່ນພໍໃຈຫຼາຍ ຕໍ່ກັບ ເຕົາອົບສາລີເຕົາທີສອງທີ່
ໄດ້ລົງທຶນໄປ ຈຶ່ງໄດ້ຊື້ເຄື່ອງຈັກເຄື່ອນຍ້າຍສາລີເຂົ້າ-ອອກ ເຕົາອົບເພີ່ມໃໝ່
ອີກ ຈຳນວນ 2 ເຄື່ອງ. ລາວໄດ້ເຮັດສັນຍາໄລຍະຍາວກັບ ຟາມໄກ່ອາຫຸຍ ຢູ່ 
ເມືອງ ພູກູດ ເພື່ອຂາຍສາລີສະໜອງການລ້ຽງໄກ່ຕະຫຼອດປີ. ໃນປັດຈຸບັນ ລາວ
ໄດ້ສົ່ງອອກສາລີໂດຍກົງໃຫ້ກັບລູກຄ້າໃໝ່ໃນປະເທດໄທ ເຊິ່ງເປັນຕະຫຼາດໃໝ່
ສຳລັບທຸລະກິດຂອງລາວ.

ຜູ້ລົງທຶນ
ເມືອງພູກູດເມືອງພູກູດ
ທ. ຄຳແສງ ດາລາວົງ 020 22345015

ເມືອງໝອກເມືອງໝອກ 
ທ. ໄມສອງ ຍອດນວນຈັນ 020 93891855
 
ການລົງທຶນທັງໝົດ $23.500$23.500
ເຕົາອົບ 22 ອັນ ສາມາດອົບໄດ້ 4040 ໂຕນຕໍ່ມື້
ເຄື່ອງຈັກເຄື່ອນຍ້າຍສາລີ 22 ເຄື່ອງ

ໄດ້ຕິດຕ້ັງເຕົາອົບສາລີຢູ່ຂ້າງສາງຂອງຜູ້ປະກອບການສາລີ

ທີມງານຊ່ຽວຊານຕິດຕ້ັງພັດລົມຂອງເຕົາອົບ
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ຊ່ຽວຊານກຳລັງຕິດຕ້ັງເຕົາອົບສາລີ

ຜົນກະທົບ

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ການອົບແຫ້ງສາລີ ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງຂອງການສູນເສຍຫຼັງການເກັບກ່ຽວ ເຊິ່ງເຊື່ອມໂຍງກັບການລົງທຶນດ້ານການສ້າງສາງສາລີທີ່
ຊ່ວຍໃຫ້ພໍ່ຄ້າສາມາດເກັບຮັກສາສາລີແຫ້ງໄປພ້ອມໆກັບການເຄື່ອນຍ້າຍສາລີປຽກໄປຍັງຜູ້ອື່ນທີ່ມີເຕົາອົບແຫ້ງ.

ປັດຈຸບັນ, 1 ໃນ 2 ຂອງຜູ້ລົງທຶນ ໄດ້ຂາຍສິນຄ້າໃຫ້ກັບຕະຫຼາດສາກົນ ໂດຍເຊັນສັນຍາຊື້-ຂາຍ ເພື່ອສົ່ງອອກສາລີເເຫ້ງ ຈຳນວນ 3.000 
ໂຕນ ໃຫ້ກັບ ປະເທດໄທ. 

ຊ່ຽວຊານໄດ້ຝຶກອົບຮົມການສ້າງເຕົາອົບແຫ້ງໃຫ້ຊ່າງທ້ອງຖິ່ນເພື່ອຮັບປະກັນການສ້າງຂາຍສູ່ທ້ອງຕະຫຼາດໃນອະນາຄົດ.

ຜູ້ປະກອບການທັງສອງພາກສ່ວນ ມີວິໄສທັດທີ່ຊັດເຈນກ່ຽວກັບ ວິທີທີ່ພວກເຂົາຕ້ອງການພັດທະນາ ແລະ ຂະຫຍາຍຕົວໃນອະນາຄົດ. 
ພວກເຂົາມີການປະຢັດຄ່າໃຊ້ຈ່າຍທີ່ຊັດເຈນໃນການຂົນສົ່ງສາລີແຫ້ງ ເມື່ອທຽບກັບສາລີຊຸ່ມ.  ເນື່ອງຈາກ ເຄື່ອງອົບແຫ້ງສາລີຂະຫນາດ
ນ້ອຍ ທີ່ມີລາຄາຕໍ່າ ແມ່ນບໍ່ງ່າຍທີ່ຈະສ້າງ ຫຼື ຊື້, ໂຄງການຈຶ່ງໄດ້ຊອກເອົາຊ່ຽວຊານ (ຊາວອາເມລິກາ ທີ່ອາໄສຢູ່ໃນລາວເປັນໄລຍະຍາວ 
ແລະ ສາມາດເວົ້າພາສາລາວໄດ້) ມາຊ່ວຍສ້າງເຄື່ອງອົບແຫ້ງສາລີ. 

ຊື້ ເຕົາອົບສາລີ 22 ເຕົາ ເເລະ ເຄື່ອງຈັກເຄື່ອນ
ຍ້າຍສາລີ 22 ເຄື່ອງ

ຂອງສາລີທີ່ອົບເເຫ້ງໃນໄລຍະການເກັບກ່ຽວ

ຕໍ່ໍລະດູການໃນການອົບເເຫ້ງສາລີ
(ມີກຳລັງການອົບ 4040 ໂຕນຕໍ່ມື້)

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

2 & 2

~4.800 ໂຕນ~~

~550 ໂຕນ

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

23.500

$
ຜູ້ປະກອບການ 22 ຄົນໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $11.750$11.750

ອົງການຢູເຊດໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $11.750$11.750
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ເຂົ້າ

ເຂົ້າ ເປັນພືດກະສິກຳຫຼັກໃນປະເທດລາວ ແລະ ຊາວກະສິກອນສ່ວນໃຫຍ່ ເເມ່ນປູກເຂົ້າ. ພວກເຂົາຜະລິດເຂົ້າເກັບໄວ້ໃຫ້ກຸ້ມກິນພາຍໃນຄອບຄົວ ຈຶ່ງ
ຂາຍສ່ວນທີ່ເຫຼືອ. ແຕ່ລະຂົງເຂດ ແມ່ນມີສາຍພັນເຂົ້າສະເພາະທີ່ແຕກຕ່າງກັນ  ເຊິ່ງມີລົດຊາດ ເເລະ ເນື້ອສຳພັດສະເພາະຕົວຕາມແຕ່ລະສາຍພັນ. 

ເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍ ເປັນເຂົ້າໜຽວສາຍພັນທີ່ສຸກຊ້າກວ່າສາຍພັນອື່ນ, ປູກສະເພາະ ໃນ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ແລະ ເເຂວງ ຫົວພັນ. ເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍ ຈຶ່ງເປັນເຂົ້າສາຍ
ພັນຫຼັກທີ່ນິຍົມປູກ ເຊິ່ງເມັດເຂົ້າມີລັກສະນະສັ້ນ, ມົນກົມ, ທົນທານຕໍ່ການເເຕກຫັກ ເເລະ ສີຍາກກວ່າເຂົ້າໜຽວພັນອື່ນ. ເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍ ແມ່ນໃຊ້ສຳລັບ
ການບໍລິໂພກປະຈຳວັນ ເເລະ ຍັງນຳມາຜະລິດເປັນເສັ້ນເຝີ, ເຂົ້າຂຽບ ເເລະ ໝັກ ເປັນເຄື່ອງດື່ມ ເຊັ່ນ: ການຜະລິດເປັນເບຍຍີ່ຫໍ້ ເບຍລາວໂກລ. 

ຊາວນາຕີເຂ້ົາດ້ວຍມືເເບບພ້ືນບ້ານພາຍຫັຼງການເກັບກ່ຽວ
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ເຂ້ົານາປູກໃໝ່

ກອງເຂ້ົາທ່ີເກັບກ່ຽວເເລ້ວລໍຖ້າການປ່ັນ

ສັງລວມການລົງທຶນໃນຕ່ອງໂສ້ມູນຄ່າເພີ່ມຂອງເຂົ້າ
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ການລົງທຶນອັດເມັດຝຸ່ນບົ່ມ: ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ກຸ່ມຜູ້ຜະລິດເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍຖີ່ນກຳເນີດ ບ້ານ ຫໍກາງ, ເມືອງ ຜາໄຊ ໄດ້ສ້າງຕັ້ງຂຶ້ນ ເພື່ອຊ່ວຍຊາວນາ ຈຳນວນ 20 ຄົນ ໃນການໂຮມຕົວກັນຂາຍເຂົ້າ 
ພ້ອມທັງຜະລິດຝຸ່ນບົ່ມ ເພື່ອເພີ່ມຄວາມອຸດົມສົມບູນໃຫ້ກັບດິນ. ໂຄງການ ໄດ້ຈັດຝຶກອົບຮົມຫຼັກສູດ ການຂາຍເພື່ອໃຫ້ໄດ້ຂາຍເພີ່ມ ໃຫ້ກັບກຸ່ມ ເພື່ອ
ຊ່ວຍໃຫ້ສະມາຊິກກຸ່ມສາມາດຮ່ວມກັນຄົ້ນຄວ້າ ແລະ ຕັ້ງເປົ້າໝາຍທີ່ຕ້ອງການຈະບັນລຸຮ່ວມກັນ, ສາມາດມອບໝາຍ ແລະ ແບ່ງໜ້າທີ່ກັນຢ່າງມີ
ປະສິດທິພາບ  ແລະ ຮັບປະກັນວ່າ ສະມາຊິກທຸກຄົນຈະໄດ້ຮັບສ່ວນແບ່ງຈາກຜົນກຳໄລຢ່າງຍຸດຕິທຳ ອີງຕາມການປະກອບສ່ວນຕົວຈິງຂອງແຕ່ລະ
ບຸກຄົນ.

ຝຸ່ນບົ່ມມີຄຸນນະພາບສູງ ເເລະ ເປັນຝຸ່ນຊີວະພາບ ນຳໃຊ້ເຂົ້າໃນການປູກເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍ. ເເຕ່ເມື່ອນຳໄປໃຊ້ບາງສ່ວນຈະປິວໄປກັບລົມ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ເກີດການ
ສູນເສຍແບບບໍ່ເກີດປະໂຫຍດ. ການນຳເອົາຝຸ່ນບົ່ມນັ້ນ ມາອັດເປັນເມັດຊ່ວຍໃຫ້ມີນ້ຳໜັກ ແລະ ທົນທານຕໍ່ສາຍລົມຫຼາຍຂຶ້ນ ພ້ອມທັງເຮັດໃຫ້ສາມາດ
ປະສົມເຂົ້າກັບດິນໄດ້ດີກວ່າເກົ່າເມື່ອຝົນຕົກໃສ່. 

ຝຸ່ນບ່ົມທ່ີພ້ອມຈະນຳໃຊ້ຫັຼງຈາກບ່ົມມາໄດ້ 2 - 4 ເດືອນ

ຝຸ່ນບ່ົມທ່ີໄດ້ອັດເປັນເມັດເເລ້ວ
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ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ

ເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍ ຕ້ອງການໂຄງສ້າງດິນທີ່ດີ ເພື່ອການຈະເລີນເຕີບໂຕ ແຕ່ປຸ໋ຍເຄມີ ເເມ່ນໃຊ້ບໍ່ໄດ້ຜົນ. ການນຳໃຊ້ຝຸ່ນບົ່ມຊີວະພາບ ຫຼື ເເບບອັດ
ເມັດເທົ່ານັ້ນທີ່ສະດວກ ແລະ ເໝາະສົມ ເພື່ອຊ່ວຍຮັກສາຄວາມອຸດົມສົມບູນຂອງດິນ.

ຕະຫຼາດ ຍັງມີຄວາມຕ້ອງການຝຸ່ນບົ່ມຈຳນວນຫຼາຍ, ນອກຈາກເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍແລ້ວ ຍັງມີສິນຄ້າອື່ນໆທີ່ມີມູນຄ່າສູງທີ່ຈຳເປັນຕ້ອງຮັກສາ
ມາດຕະຖານອິນຊີ ເຊັ່ນ: ຊາ ເພື່ອສົ່ງຂາຍໃຫ້ກັບປະເທດຈີນ

ແມ່ນຈຳນວນທີ່ສາມາດຜະລິດຂອງ
ຝຸ່ນບົ່ມອັດເມັດທີ່ຂາຍ

ແມ່ນໄດ້ຮັບຜົນການຂາຍເກີນເປົ້າໝາຍ 

ແມ່ນຍອດຂາຍຝຸ່ນບົ່ມອັດເມັດທັງໝົດ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ຊື້
ຝຸ່ນບົ່ມອັດເມັດ

2

~46 ໂຕນ

25

14%

~$4.300

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

727

$
ກຸ່ມຜະລິດ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $363$363

ອົງການຢູເຊດໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $364$364

ເຄື່ອງຈັກອັດເມັດປຸ໋ຍ ໄດ້ຖືກຊື້
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ການລົງທຶນດ້ານການກ່ຽວເຂົ້າ: ການປັບປຸງການບໍລິການ

ນາເຂົ້າ ໃນບັນດາແຂວງພາກເໜືອ ເເມ່ນມີພື້ນທີ່ຂະໜາດນ້ອຍຕັ້ງຢູ່ຕາມຮ່ອມພູ. ໂດຍທົ່ວໄປແລ້ວ ສະມາຊິກໃນຄອບຄົວ ແລະ ເພື່ອນບ້ານຈະຊ່ວຍ
ກັນເກັບກ່ຽວຜົນຜະລິດ. ການເກັບກ່ຽວເຂົ້າ ແມ່ນເປັນວຽກໜັກ ແລະ ຕ້ອງໄດ້ໃຊ້ເເຮງງານຄົນຈຳນວນຫຼາຍ ເຊິ່ງປະຈຸບັນຍິ່ງຫຍຸ້ງຍາກຂຶ້ນ ເນື່ອງຈາກ
ການຂາດແຮງງານໄວໜຸ່ມທີ່ຍ້າຍອອກໄປເຮັດວຽກຢູ່ໃນເມືອງນັບມື້ນັບຫຼາຍຂຶ້ນ.

ຜ່ານການສາຍວີດີໂອສາທິດເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ ໄດ້ສ້າງແຮງຈູງໃຈໃຫ້ຜູ້ປະກອບການ 1 ຄົນ ຄື ນາງ ເຢັງ ຢ່າງ ລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າ ເຊິ່ງເປັນ ເຄື່ອງມື
ກ່ຽວເຂົ້າ ອັນທຳອິດຂອງເເຂວງ, ຫຼັງຈາກນັ້ນ ກໍເກີດການລົງທຶນຈາກຜູ້ປະກອບການອື່ນໆອີກ ຈຳນວນ 8 ເຄື່ອງ ໃນລະດູການຕໍ່ມາ. ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້ານີ້ 
ເເມ່ນໃຊ້ຕິດກັບທາງໜ້າຂອງລົດໄຖນາທີ່ຊາວນາສ່ວນຫຼາຍມີຢູ່ເເລ້ວ ເພື່ອໃຫ້ສາມາດຂ້າມຄັນນາໄປໄດ້.

ໃນເບື້ອງຕົ້ນ ແມ່ນ ຂ້ອນຂ້າງພົບກັບຄວາມທ້າທາຍ ເນື່ອງຈາກຊາວກະສິກອນຫຼາຍຄົນເປັນຫ່ວງວ່າ ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າຈະເຮັດໃຫ້ເມັດເຂົ້າຫຼົ່ນຫຼາຍ ເເຕ່
ຫຼັງຈາກໄດ້ເຫັນຜົນຂອງການສາທິດນຳໃຊ້ຈັກກ່ຽວເຂົ້າຢູ່ນາຂອງຜູ້ປະກອບການເອງ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນຫຼາຍຄົນຂໍໃຊ້ບໍລິການທັນທີ.

ເຄ່ືອງກ່ຽວເຂ້ົາເເບບໃໝ່ ຢູ່ຊຽງຂວາງ ກໍາລັງກ່ຽວເຂ້ົາໃຫ້ຊາວນາ

ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕ້ັງໃໝ່ກຳລັງໃຫ້ບໍລິການກ່ຽວເຂ້ົາໃຫ້ຊາວນາ

“ ກ່ອນມີເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າ ແມ່ນຕ້ອງໄດ້ຈ້າງແຮງງານ 25 ຄົນ 
ເພື່ອກ່ຽວເຂົ້າໝົດມື້ ໃນນາຂະໜາດພື້ນທີ່ 1 ເຮັກຕາ, ປັດຈຸບັນ 
ຫຼັງ ຈາກໃຊ້ເຄື່ອງຈັກກ່ຽວເຂົ້າແມ່ນ ໃຊ້ເວລາພຽງເຄິ່ງວັນ
ເທົ່ານັ້ນ. ໃນເມື່ອກ່ອນ ແມ່ນຈະຕ້ອງຈ່າຍຄ່າເເຮງງານຄົນ ເພື່ອ
ກ່ຽວເຂົ້າປະ ມານ 2.000.000 ກີບ ເເຕ່ຫຼັງຈາກໃຊ້ເຄື່ອງຈັກ
ກ່ຽວເຂົ້າແມ່ນ ໄດ້ຈ່າຍຄ່າບໍລິການ ພຽງແຕ່ 800.000 ກີບ 
ເທົ່ານັ້ນ.”

- ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່
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ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ການເກັບກ່ຽວເຂົ້າດ້ວຍຈັກຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນລາຍຈ່າຍ, ເເຮງງານ ເເລະ ການສູນເສຍຫຼັງການເກັບກ່ຽວ ເພາະສາມາດເກັບກ່ຽວໄດ້ໄວຂື້ນ.

ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າໄດ້ຖືກຊື້ ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ໃຊ້ບໍລິການ
ກ່ຽວເຂົ້າ ໃນປະຈຸບັນ

ເຮັກຕາຂອງນາເຂົ້າໄດ້ຮັບບໍລິການກ່ຽວເຂົ້າ
ໂດຍໃຊ້ຈັກກ່ຽວເຂົ້າ

ເເມ່ນມູນຄ່າບໍລິການທີ່ຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດຈ່າຍໃຫ້ຜູ້ສະໜອງ

ພາຍຫຼັງໄດ້ເຫັນວີດີໂອຂອງໂຄງການ, ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ນາງ ເຢັງ ຢ່າງ ໄດ້ຮັບເເຮງບັນດານໃຈໃນການທົດລອງຊື້ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າ
ທີ່ເປັນເຕັກໂນໂລຊີໃຫມ່.  ທຶນສົມທົບຂອງໂຄງການຊ່ວຍຫຼຸດຕົ້ນທຶນໃນການລົງທຶນເຄິ່ງໜຶ່ງ ເເລະ ສ້າງຄວາມໝັ້ນໃຈໃຫ້ການລົງທຶນຄັ້ງ
ທຳອິດຂອງລາວ ໃນເຄື່ອງຈັກທີ່ເປັນເຕັກໂນໂລຢີໃໝ່ຂອງ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ ນີ້. ໂຄງການ ໄດ້ຖ່າຍວີດີໂອຕອນລາວກຳລັງທົດລອງນຳໃຊ້
ເຄື່ອງກ່ຽວເຂົ້າ ເເລະ ໄດ້ເປີດວີດີໂອນັ້ນ ເວລາຈັດຝຶກອົບຮົມຢູ່ຂັ້ນບ້ານ ເພື່ຶອສົ່ງເສີມໃຫ້ຄົນອື່ນນຳໃຊ້ເຕັກໂນໂລຢີນີ້ຫຼາຍຂຶ້ນ.  

ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

11.026

$
ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ ຈຳນວນ 99 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ $5.512$5.512

9

~230~$11.690

~241

ອົງການຢູເຊດໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $5.514$5.514
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ການລົງທຶນດ້ານການປັ່ນເຂົ້າ: ການປັບປຸງການບໍລິການ

ພາຍຫຼັງເກັບກ່ຽວເຂົ້າເເລ້ວ ຊາວນາ ຫຼາຍກວ່າ 60% ຍັງປັ່ນເຂົ້າເເບບ
ພື້ນບ້ານ ເຖິງເເມ່ນວ່າ ການໃຊ້ເຄື່ອງຈັກປັ່ນເຂົ້າ ຈະມີປະສິດທິພາບກວ່າ
ຫຼາຍ. ໂຄງການ ຈຶ່ງໄດ້ລົງທຶນດ້ານການປັ່ນເຂົ້າຢູ່ໃນ 2 ລະດັບ ເຊິ່ງເປັນ
ເຄື່ອງຂະໜາດໃຫຍ່ ເເລະ ຂະໜາດນ້ອຍ. ຢູ່ ເມືອງໝອກ ໂຄງການ ໄດ້
ສະໜັບສະໜູນຜູ້ປະກອບການຂະໜາດໃຫຍ່ ຈຳນວນ 2 ຄົນ ຍົກລະດັບ
ເຄື່ອງປັ່ນເຂົ້າຂະໜາດໃຫຍ່ ເຊິ່ງເຄື່ອນຍ້າຍໄດ້ຢ່າງວ່ອງໄວຈາກບ້ານ
ໜຶ່ງໄປອີກບ້ານໜຶ່ງ ໃນລະດູການເກັບກ່ຽວ. ການລົງທຶນທັງສອງ
ນີ້, ຜູ້ໜຶ່ງເເມ່ນ ໃຫ້ບໍລິການຊຸມຊົນເຜົ່າມົ້ງ ເເລະ ອີກຜູ້ໜຶ່ງເເມ່ນ ໃຫ້
ບໍລິການຊຸມຊົນລາວລຸ່ມ. ນອກຈາກນີ້ ໂຄງການ ຍັງຊ່ວຍລົງທຶນໃຫ້
ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ຢູ່ ຂັ້ນບ້ານ ຈຳນວນ 48 ຄົນ ໃນ 7 ເມືອງ 
ໃນການຊື້ເຄື່ອງປັ່ນເຂົ້າຂະໜາດນ້ອຍ ສຳລັບບ້ານ ຫຼື ຂົງເຂດທີ່ບໍ່ເຄີຍມີ
ບໍລິການການປັ່ນເຂົ້າມາກ່ອນ.

ຜູ້ລົງທຶນ
ເມືອງໝອກເມືອງໝອກ
ທ. ຊໍ້ວ່າງ ຢົງຕົງ   030 9395531 
ທ. ໄຊຟອງ ສໍບົວລະພາ  020 94149939

ໃນ 7 ເມືອງໃນ 7 ເມືອງ
ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 48 ຄົນ

ການລົງທຶນທັງໝົດ $71.278$71.278 ໂດລາ
ສະໜອງບໍລິການໃຫ້ຊາວກະສິກອນ
ປະມານ 1.8001.800 ຄົນ

ກຳລັງບໍລິການປ່ັນເຂ້ົາໃຫ້ຊາວນາ
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ຜູ້ປະກອບການສ້າງຕ້ັງໃໝ່ກຳລັງໃຫ້ບໍລິການປ່ັນເຂ້ົາເເກ່ຊາວນາ

“ ຂ້ອຍມີເເຜນຈະຊື້ເຄື່ອງປັ່ນເຂົ້າຕື່ມອີກ ເເລະ 
ສ້າງສາງ ເພື່ອເກັບມ້ຽນເຂົ້າ ພ້ອມທັງຮັບຊື້ເຂົ້າ
ຈາກຊາວກະສິກອນທ້ອງຖິ່ນ.” 

- ເຈົ້າຂອງທຸລະກິດ

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ການລົງທຶນໃສ່ເຄື່ອງຈັກປັ່ນເຂົ້າທີ່ທັນສະໄໝ ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນອັດຕາການເເຕກຫັກຂອງເມັດເຂົ້າ. ເຂົ້າທີ່ສີແລ້ວ ຖ້າເມັດເຂົ້າຫັກ ແມ່ນຈະ
ຂາຍໄດ້ໃນລາຄາຕໍ່າ.

ການນຳໃຊ້ເຄື່ອງຈັກປັ່ນເຂົ້າ ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນເເຮງງານ ເເລະ ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍ ຫຼັງການເກັບກ່ຽວ.

ການຝຶກອົບຮົມທັກສະການເຮັດທຸລະກິດທີ່ສະໜັບສະໜູນດ້ານກະສິກຳ ເເລະ ການສາຍວີດີໂອສາທິດເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ ໄດ້ຊຸກຍູ້ໃຫ້ຊາວ
ກະສິກອນ ໄດ້ພິຈາລະນາທັງດ້ານການຈ່າຍຄ່າບໍລິການ ເເລະ ການລົງທຶນໃສ່ເຕັກໂນໂລຢີ ເພື່ອປັບປຸງການດຳເນີນງານ. ກົນໄກການໃຫ້
ທຶນ ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງໃນລະດູການທຳອິດຂອງການລົງທຶນ ສົ່ງຜົນໃຫ້ມີຄວາມຕ້ອງການສູງໃນການລົງທຶນຮ່ວມເພື່ອນຳມາໃຫ້
ບໍລິການປັ່ນເຂົ້າ ໂດຍສະເພາະໃນໄລຍະການຂາດແຮງງານ ເນື່ອງຈາກໄວໜຸ່ມເຄື່ອນຍ້າຍອອກໄປເຮັດວຽກຢູ່ໃນເມືອງ.

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

71.278

$
ຜູ້ປະກອບການທ້ອງຖິ່ນ 5050 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $35.713 $35.713 

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $35.565$35.565 

ເຄື່ອງຈັກປັ່ນເຂົ້າທີ່ໄດ້ຊື້

ເເມ່ນມູນຄ່າບໍລິການທີ່ຈຸນລະວິສາຫະກິດ
ຈ່າຍໃຫ້ຜູ້ສະໜອງ ຂອງຈຳນວນເຂົ້າທີ່ສາມາດປັ່ນໄດ້

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໃນ 4949 ບ້ານ ພາຍໃນ 
77 ເມືອງ ຈ່າຍເງິນເພື່ອໃຊ້ບໍລິການປັ່ນເຂົ້າ

50

~3.000 ໂຕນ

~1.800

~$28.484
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ການລົງທຶນດ້ານການຄັດເເຍກ ເເລະ ຄັດເກຣດ: 
ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ກ່ອນທີ່ຈະກາຍມາເປັນຜູ້ຮັບທຶນໂຄງການ ນາງ ວ້າ ວ່າງ ປະກອບອາຊີບເເມ່ຄ້າ ຢູ່ ເມືອງ ໝອກ 
ເປັນເວລາ 10 ປີ ໂດຍຄ້າຂາຍເຂົ້າເປືອກສາຍພັນພິເສດ 4 ປະເພດຄື: ເຂົ້າໄກ່ນ້ອຍ, ເຂົ້າຫອມ
ມະລິ, ເຂົ້າລາຍ  ແລະ ເຂົ້າຫນໍ່ຫວາຍ. ເມື່ອຮອດຍາມເກັບກ່ຽວ ນາງ ວ້າ ວ່າງ ຊື້ເຂົ້າເປືອກຈາກ
ຊາວກະສິກອນ ປະມານ 600 ຄົນ ເເລະ ຂາຍຕໍ່ໃຫ້ກັບລູກຄ້າຫຼັກຈຳນວນ 4 ຄົນ ຕະຫຼອດປີ. 
ເສັ້ນທາງ ເມືອງ ໝອກ ທີ່ເຊື່ອມຕໍ່ກັບເມືອງ ແລະ ແຂວງອື່ນໆ ບາງສ່ວນເປັນເສັ້ນທາງທີ່ເປ່ເພ 
ແລະ ຫຍຸ້ງຍາກ ແກ່ການຂົນສົ່ງ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ຕົ້ນທຶນການຂົນສົ່ງວັດຖຸດິບສູງຂຶ້ນ ເຊິ່ງໃນນັ້ນ 
20% ປະກອບມີສິນຄ້າເສດເຫຼືອທີ່ຂາຍໄດ້ລາຄາຕໍ່າໃນຕະຫຼາດ.

ເຖິງແມ່ນວ່າຈະມີໂຮງສີເຂົ້າທີີ່ສາມາດສະໜອງການບໍລິການສີເຂົ້າໄດ້ສອງເທົ່າຂອງຈຳນວນເຂົ້າທັງໝົດທີ່ສາມາດຜະລິດໄດ້ໃນ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ ກໍຕາມ 
ເເຕ່ຍັງບໍ່ທັນມີໂຮງສີເຂົ້າໃດທີ່ສາມາດຄັດເເຍກ ເເລະ ຄັດເກຣດເຂົ້າຂອງ ນາງ ວ້າ ວ່າງ ເພື່ອໃຫ້ລາວສາມາດຂາຍເຂົ້າຄຸນນະພາບສູງທີ່ຜ່ານການຄັດເກຣດ
ມາແລ້ວ ໃນລາຄາທີ່ແພງກວ່າໃຫ້ກັບຕະຫຼາດ ຢູ່ ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ເເລະ ປະເທດຫວຽດນາມໄດ້. ນາງ ວ້າ ວ່າງ ຕ້ອງການໂຮງສີເຂົ້າທີ່ສາມາດຄັດ
ເເຍກ ເເລະ ຄັດເກຣດເມັດເຂົ້າທີ່ບໍ່ແຕກຫັກອອກຕ່າງຫາກ.

ຜູ້ລົງທຶນ
ນ. ວ້າ ວ່າງ 030 9349129

ການລົງທຶນ $23.640$23.640
ເຂົ້າເຖິງຊາວກະສິກອນ ປະມານ 750750 ຄົນ
ຊື້ເຂົ້າເປຶອກ ປະມານ 2.6002.600 ໂຕນ

ໂຮງສີເຂ້ົາ ຄັດເເຍກ ເເລະ ຄັດເກຣດເມັດເຂ້ົາສານ
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ເຂ້ົາສານທ່ີໄດ້ສີເເລ້ວ

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ໃນໄລຍະທີ່ ນາງ ວ້າ ວ່າງ ເກັບຊື້ເຂົ້າເປືອກພັນຕ່າງໆ, ລາວໄດ້ພົບສິ່ງທ້າທາຍໃນການເກັບຊື້ເຂົ້າໄຮ່ພັນຕ່າງໆ(ເຂົ້າເປືອກ). ຊາວກະສິກອນ 
ຢູ່ ເມືອງ ໝອກ ໄດ້ຫັນປ່ຽນມາປູກມັນຕົ້ນເເທນຢ່າງໄວວາ ເນື່ອງຈາກມີທ່າແຮງດ້ານລາຍຮັບທີ່ສູງກ່ວາ ຈາກການນຳໃຊ້ພື້ນທີ່ໄຮ່ຂອງ
ພວກເຂົາ. ຜ່ານການສະໜັບສະໜູນຂອງ ໂຄງການ ນາງ ວ້າ ວ່າງ ມີຊ່ອງທາງເພີ່ມໃນການສ້າງລາຍຮັບ ໂດຍການສະໜອງບໍລິການ ດ້ານ
ການສີ ເເລະ ຄັດເເຍກເຂົ້າ ໃຫ້ກັບພໍ່ຄ້າ ຫຼື ຜູ້ເກັບຊື້ ທີ່ສົ່ງເຂົ້າໄປນະຄອນຫຼວງ.

ນາງ ວ້າ ວ່າງ ພົບກັບຄວາມທ້າທາຍເກືອບທຸກຂັ້ນຕອນຂອງການຕິດຕັ້ງໂຮງສີເຂົ້າ ເເລະ ເຄື່ອງຈັກຄັດເກຣດເຂົ້າ ເເຕ່ລາວກໍສາມາດ
ຜ່ານມາໄດ້. ລາວຍັງສືບຕໍ່ປັບປ່ຽນເມື່ອຈຳເປັນ ເເລະ ຊອກຫາເເນວທາງໃນການແກ້ໄຂ ໂດຍການປັບປຸງຮູບແບບທຸລະກິດຂອງລາວໃຫ້
ສາມາດໄດ້ຮັບຜົນປະໂຫຍດຈາກທ່າແຮງໃນປະຈຸບັນ.

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

23.640

$
ເເມ່ຄ້າເຂົ້າ ເເລະ ຜູ້ແປຮູບ 11 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $11.820$11.820

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $11.820$11.820

ແມ່ນຈຳນວນເຂົ້າເປືອກທີ່ໄດ້ຊື້
ຈາກຊາວນາ 

ແມ່ນຈຳນວນທີ່ຊື້ເຂົ້າເປືອກຈາກພໍ່ຄ້າ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ເຊື່ອມໂຍງ
ກັບ ຕະຫຼາດ

ຊື້ ເຄື່ອງເເຍກ ເເລະ ຄັດເມັດເຂົ້າ ຈຳນວນ 11 ເຄື່ອງ 
(ໝໍ້ເເປງໄຟຟ້າ 33 ເຟສ) 

ແມ່ນມູນຄ່າເຂົ້າເປືອກທີ່ໄດ້ຊື້ຈາກຊາວນາ 

~1.800 ໂຕນ

~750

~730 ໂຕນ

1+1

~$1,4 ລ້ານ
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ມັນຕົ້ນ

ມັນຕົ້ນ ເປັນໜຶ່ງໃນພືດທີ່ສຳຄັນໃນພາກໃຕ້ຂອງປະເທດລາວ ແລະ ໄດ້ຮັບຄວາມນິຍົມຫຼາຍຂຶ້ນຢູ່ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ໂດຍສະເພາະຊາວກະສິກອນຢູ່ 
ເມືອງຄູນ ແລະ ເມືອງໝອກ ກໍໄດ້ເລີ່ມປູກມັນຕົ້ນຢູ່ເຂດພູສູງ. ເນື່ອງຈາກວ່າ  ມັນຕົ້ນປູກງ່າຍ ແລະ ບໍ່ຈຳເປັນຕ້ອງເບິ່ງແຍງຫຼາຍ, ໄດ້ຮັບຜົນຜະລິດ
ຕໍ່າສຸດ 15 ໂຕນ ຕໍ່ເຮັກຕາ ແຕ່ຕ້ອງໄດ້ເຮັດວຽກໜັກໃນການເກັບກ່ຽວ. ຜູ້ເກັບຊື້ຕ້ອງການມັນຕົ້ນແຫ້ງ ເນື່ອງຈາກພວກເຂົາບໍ່ມີເຄື່ອງມືອຳນວຍ
ຄວາມສະດວກໃນການຊອຍ ແລະ ຕາກແຫ້ງດ້ວຍຕົນເອງ. ຜູ້ແປຮູບມັນຕົ້ນໃນປະເທດລາວ ນຳເອົາມັນຕົ້ນທີ່ຕາກແຫ້ງແລ້ວໄປບົດຈົນກາຍເປັນແປ້ງ 
ເພື່ອສົ່ງອອກໄປປະເທດໄທ ແລະ ປະເທດຫວຽດນາມ ເພື່ອນຳໃຊ້ເຂົ້າໃນອຸດສະຫະກຳການປຸງແຕ່ງ.

ທ້າວ ປາວື ໄດ້ນຳສະເໜີກ່ຽວກັບການປູກມັນຕົ້ນ ຢູ່ ເມືອງໝອກ ຄັ້ງທຳອິດໃນປີ 2018. 
ໃນເບື້ອງຕົ້ນ ທ້າວປາວື ຮັບຊື້ມັນຕົ້ນດິບຈາກຊາວກະສິກອນ ເເຕ່ເມື່ອຊາວກະສິກອນມີ
ຈຳນວນເພີ່ມຂຶ້ນເລື້ອຍໆ ແລະ ປະລິມານມັນຕົ້ນທີ່ຫຼາຍຂຶ້ນ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ການຕາກແຫ້ງມັນຕົ້ນ
ຈຳນວນຫຼາຍກາຍເປັນສິ່ງທ້າທາຍ. ທ້າວ ປາວື ແລະ ທາງໂຄງການ ຈຶ່ງໄດ້ປຶກສາຫາລື ເຖິງ
ແນວທາງຕ່າງໆໃນການແກ້ໄຂບັນຫາ. ທ້າຍທີ່ສຸດ ກໍໄດ້ຕັດສິນໃຈຊ່ວຍຊາວກະສິກອນໃນ
ການຕາກເເຫ້ງມັນຕົ້ນຢູ່ສວນ ເພື່ອໃຫ້ ທ້າວ ປາວື ຈ່າຍລາຄາມັນຕົ້ນທີ່ແຫ້ງ ແລະ ສະອາດ
ສູງຂຶ້ນ ແກ່ຊາວກະສິກອນ, ເຊິ່ງເປັນວິທີທີ່ດີກວ່າໃນການຈັດການມັນຕົ້ນດິບໃນປະລິມານ
ຫຼາຍດ້ວຍຕົນເອງ.

ການລົງທຶນດ້ານສາງ, ເຄື່ອງຊອຍ, ເເລະ ຜ້າບັດ: 
ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ຜູ້ລົງທຶນ
ທ. ປາວື ຢ່າງ 020 22533408

ການລົງທຶນ $15.887$15.887
ເຂົ້າເຖິງຊາວກະສິກອນ ປະມານ 229229 ຄົນ
ຊືມັນຕົ້ນເເຫ່ງປະມານ 2.1302.130 ໂຕນ

ໃຊ້ຜ້າບັດຕາກມັນຕົ້ນຢູ່ໄຮ່

ການລົງທຶນດັ່ງກ່າວ ລວມມີການສ້າງສາງເພື່ອເກັບມັນຕົ້ນແຫ້ງທີ່ຊື້ມາຈາກຊາວກະສິກອນ ກ່ອນທີ່ຈະນຳສົ່ງໄປປຸງເເຕ່ງໃນຂັ້ນຕໍ່ໄປ, ພ້ອມທັງຊື້ເຄື່ອງ
ຊອຍມັນຕົ້ນ ແລະ ຜ້າບັດຕາກມັນຕົ້ນຈຳນວນ 100 ຜືນ. ເຄື່ອງຊອຍມັນຕົ້ນ ໄດ້ຖືກຢາຍໃຫ້ຊາວກະສິກອນໃນຫຼາຍບ້ານເພື່ອໃຊ້ຮ່ວມກັນ. ນອກນັ້ນ 
ກໍຍັງໄດ້ແຈກຢາຍຜ້າບັດຕາກມັນຕົ້ນໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ເພື່ອປ້ອງກັນບໍ່ໃຫ້ມັນຕົ້ນທີ່ຊອຍແລ້ວ ເປື້ອນໃນລະຫວ່າງທີ່ຕາກແຫ້ງ.
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ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ຊາວກະສິກອນ ຮັບຮູ້ເຖິງຜົນປະໂຫຍດໃນການເປັນເຈົ້າຂອງເຄື່ອງຊອຍມັນຕົ້ນທີ່ລາຄາຕໍ່າທັນທີ ເພື່ອເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາສາມາດຈັດການ
ກັບການຕາກແຫ້ງຫຼັງການເກັບກ່ຽວໄດ້ງ່າຍຂຶ້ນ.

ຜ້າບັດ ຊ່ວຍປັບປຸງຄວາມຂາວຂອງມັນຕົ້ນແຫ້ງ ແລະ ທ້າວ ປາວື ສາມາດຂາຍໃຫ້ຕະຫຼາດທີ່ມີມູນຄ່າສູງກວ່າໃນຈຳນວນຫຼາຍຂຶ້ນ.

ການບໍລິການເພີ່ມເຕີມທີ່ ທ້າວ ປາວື ສະໜອງໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ແມ່ນກະຕຸ້ນໃຫ້ຊາວກະສິກອນຂາຍຜົນຜະລິດໃຫ້ລາວແທນທີ່ຈະຂາຍ
ໃຫ້ຄົນອື່ນ.

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ເຊື່ອມໂຍງກັບຕະຫຼາດ

ເເມ່ນມູນຄ່າການຊື້ມັນຕົ້ນເເຫ້ງຈາກ
ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ

ຂອງມັນຕົ້ນເເຫ່ງທີ່ໄດ້ຊື້ມາຈາກ
ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ຊື້ເຄື່ອງຊອຍ
ມັນຕົ້ນຈາກການຊ່ວຍຂອງຜູ້ປະກອບການ ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໄດ້ນຳໃຊ້ອຸປະກອນ

ທີ່ຜູ້ປະກອບການສະໜອງໃຫ້

ຂອງພື້ນທີ່ສາງທີ່ໄດ້ສ້າງ, ຊື້ເຄື່ອງຊອຍມັນຕົ້ນ 
1717 ເຄື່ອງ ເເລະ ຜ້າບັດຕາກມັນຕົ້ນ 100100 ຜືນ

ໂຄງການ ໄດ້ໃຊ້ເວລາໃນການໂອ້ລົມກ່ຽວກັບທາງເລືອກດ້ານຕ່າງໆທາງທຸລະກິດ  ແລະ ໄດ້ແນະນຳແນວທາງ ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ທ້າວ ປາວື ໄດ້
ຄິດທົບທວນຄືນໃໝ່ ເຖິງວິທີການດຳເນີນການຂອງລາວວ່າ ຈະດຳເນີນການຕາມເເຜນເບື້ອງຕົ້ນຫຼືບໍ່. ຊາວກະສິກອນ ຜູ້ທີ່ໄດ້ຮັບຜ້າບັດ
ຕາກມັນຕົ້ນ ແລະ ເຄື່ອງຈັກຊອຍມັນຕົ້ນ ແມ່ນ ໄດ້ຂາຍຜົນຜະລິດໃຫ້ກັບ ທ້າວ ປາວື ເທົ່ານັ້ນ, ບໍ່ໄດ້ຂາຍໃຫ້ກັບພໍ່ຄ້າຕ່າງຖິ່ນ ທີ່ເຂົ້າມາ
ຍາດຊື້ໃນໄລຍະເກັບກ່ຽວ.

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

~230

~$330.000

~1003

~98ຕາແມັດ

15.887

$
ຜູ້ປະກອບການ 11 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $8.686 $8.686 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $7.201$7.201 

~2.100 ໂຕນ
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ກາເຟ
ກາເຟ ເປັນພືດທີ່ມີທ່າແຮງຢູ່ໃນແຂວງຊຽງຂວາງໃນໄລຍະທີ່
ຜ່ານມາ ແລະ ໄດ້ຮັບການສະໜັບສະໜູນຢ່າງແຜ່ຫຼາຍຈາກ
ບັນດາໂຄງການ ເພື່ອຊ່ວຍຊາວກະສິກອນໃນການປັບປຸງ
ການຜະລິດ. ໃນ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ສາມາດຜະລິດເມັດ
ກາເຟ (ໝາກແດງ) ໄດ້ຫຼາຍກວ່າ 500 ໂຕນ, ໂດຍຊາວ
ກະສິກອນ ຫຼາຍກວ່າ 500 ຄົນ ທີ່ເກັບຜົນຜະລິດ ຈາກ
ສວນທີ່ປູກສະເພາະກາເຟ ແລະ ສວນທີ່ນຳເອົາຕົ້ນກາເຟໄປ
ປູກສັບຢູ່ກ້ອງຕົ້ນໄມ້ໃຫຍ່ໃນປ່າ. ການປູກກາເຟສ່ວນໃຫຍ່ 
ແມ່ນສາມາດພົບເຫັນຢູ່ເມືອງຄູນ. ນອກຈາກນີ້ຍັງມີຢູ່ ເມືອງ
ຜາໄຊ, ເມືອງຄຳ, ເມືອງໜອງແຮດ ແລະ ເມືອງໝອກ.

ກາເຟໝາກແດງເໜົ່າເສຍໄວຫຼາຍ, ດັ່ງນັ້ນຊາວກະສິກອນ 
ຫຼື ຜູ້ເເປຮູບຈຳເປັນຕ້ອງໄດ້ເກັບກ່ຽວ ແລະ ດຳເນີນການປຸງ
ເເຕ່ງທັນທີ ເຊັ່ນ: ການສີເປືອກ, ການຕາກແຫ້ງ ເເລະ ອື່ນໆ. 
ກາເຟ ທີ່ຜ່ານຂັ້ນຕອນການສີເປືອກ ແລະ ຕາກແຫ້ງມາແລ້ວ 
ຈະມີລາຄາທີ່ສູງກວ່າກາເຟໝາກແດງທີ່ຍັງບໍ່ຜ່ານສີເປືອກ ຈຶ່ງ
ຊ່ວຍໃຫ້ຊາວກະສິກອນມີລາຍຮັບເພີ່ມຂຶ້ນຈາກການຂາຍ
ກາເຟໝາກຂາວ ຫຼື ກາເຟທີ່ຜ່ານການສີເປືອກແລ້ວ.

ສະຫະກອນບ້ານປຽງ ເມືອງຄູນ ມີສະມາຊິກທັງໝົດ 52 ຄົນ ທີ່ຢູ່ພາຍໃນບ້ານ. ໃນ
ໄລຍະທີ່ຜ່ານມາ ມີບັນດາໂຄງການຊ່ວຍເຫຼືອຕ່າງໆໄດ້ສົ່ງເສີມທັກສະການປູກກາເຟ 
ແລະ ສ້າງບ່ອນສີເປືອກກາເຟ ແຕ່ຍັງຂາດບ່ອນຕາກເມັດກາເຟທີ່ສີເປືອກແລ້ວ ຈຶ່ງ
ເຮັດໃຫ້ສະຫະກອນຕ້ອງໄດ້ຂາຍກາເຟເມັດແດງໃຫ້ກັບ ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ເຊິ່ງ
ເປັນຜູ້ແປຮູບໃນທ້ອງຖິ່ນ ແທນທີ່ຈະຂາຍກາເຟເມັດຂາວແບບແຫ້ງທີ່ສຳເລັດຂັ້ນຕອນ
ການສີເປືອກແລ້ວ ເນື່ອງຈາກວ່າ ພວກເຂົາພົບບັນຫາດ້ານການແປຮູບໃນຂັ້ນຕົ້ນ. ສິ່ງ
ເຫຼົ່ານີ້ ໄດ້ສົ່ງຜົນໃຫ້ພວກເຂົາຕ້ອງໄດ້ຂາຍເມັດກາເຟໃນລາຄາທີ່ຕ່ຳກວ່າ ເນື່ອງຈາກ
ການຂົນສົ່ງເມັດກາເຟແດງໃຊ້ເວລາດົນເຮັດໃຫ້ຄຸນນະພາບຂອງເມັດກາເຟຫຼຸດລົງ. 

ການລົງທຶນດ້ານເຮືອນຕາກກາເຟ:
ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ດັ່ງນັ້ນ ການຕາກກາເຟຈຶ່ງເປັນບັນຫາທີ່ສຳຄັນ, ຖ້າເມັດກາເຟຜ່ານການຕາກແຫ້ງທີ່ເໝາະສົມ ເມັດກາເຟເຫຼົ່ານັ້ນ ແມ່ນຈະກາຍເປັນໜຶ່ງໃນກາເຟ
ທີ່ມີຄຸນນະພາບດີທີ່ສຸດຂອງແຂວງ. ກາເຟເມືອງຊຽງ ແລະ ສະຫະກອນ ຕົກລົງເຫັນດີຫັກເອົາລາຍຮັບສ່ວນໜຶ່ງຈາກການຂາຍເມັດກາເຟເຂົ້າກອງທຶນ
ພັດທະນາ. ກາເຟເມືອງຊຽງ ໄດ້ປຶກສາຫາລື ກັບ ສະຫະກອນ ກ່ຽວກັບໂອກາດໃນການລົງທຶນສ້າງເຮືອນຕາກກາເຟໃໝ່ ເພື່ອປັບປຸງຄຸນນະພາບຂອງເມັດ
ກາເຟຂາວ (ເມັດກາເຟແດງທີ່ຜ່ານການສີເປືອກ ແລະ ຕາກແຫ້ງແລ້ວ) ແລະ ຊ່ວຍສະໜັບສະໜູນສະຫະກອນໃນໄລຍະການດຳເນີນການ.

ຝັດກາເຟທ່ີຂ້ົວເເລ້ວໃຫ້ເຢັນລົງ

ຜູ້ລົງທຶນ
ສະຫະກອນບ້ານປຽງ

ການລົງທຶນ $3.737 $3.737 ໂດລາໂດລາ
ມີຊາວກະສິກອນ ສູງສຸດປະມານ 5252 ຄົນ
ແປຮູບກາເຟຂາວໄດ້ 5,65,6 ໂຕນ
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ຕົວເເທນຂອງສະຫະກອນກຳລັງກວດສອບກາເຟທ່ີຕາກຢູ່

ເຮືອນ ເເລະ ໂຕະສຳລັບຕາກກາເຟໄດ້ຖືກ
ສ້າງຂຶ້ນ ເເລະ ຕິດຕັ້ງ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
ໄດ້ຂາຍກາເຟຜ່ານສະຫະກອນ

ຂອງເມັດກາເຟເເດງໄດ້ຕາກເເຫ້ງມາເປັນ 4.1004.100 
ກິໂລກຣາມຂອງເມັດກາເຟຂາວເເມ່ນລາຍຮັບຈາກການຂາຍຂອງສະຫະກອນ

1

~$21.400

~52

~20.000 ກິໂລກຣາມ

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ເພື່ອເປັນການຮັບຮອງຄຸນນະພາບຜົນສຳເລັດຂອງການຮ່ວມມືນີ້: ກາເຟຂອງກຸ່ມສະຫະກອນບ້ານປຽງໄດ້ລາງວັນອັນດັບ 1 ໃນໝວດເມັດ
ກາເຟອາຣາບິກາທຳມະຊາດ ຈາກງານປະກວດແຂ່ງຂັນກາເຟລາວ ເປັນມິດຕໍ່ສິ່ງແວດລ້ອມປະຈຳປີ ຂອງປີ 2023.

ສະຫະກອນໄດ້ມີການບໍລິຫານຈັດການ ແລະ ວາງແຜນດຳເນີນງານທີ່ຊັດເຈນສຳລັບອານາຄົດ. ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ກໍເອົາໃຈໃສ່ເຮັດວຽກ
ຢ່າງໃກ້ຊິດ ແລະ ຈ່າຍລາຄາເມັດກາເຟທີ່ສູງໃຫ້ກັບສະຫະກອນ.

3.737

$
11 ສະຫະກອນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $1.869 $1.869 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $1.868$1.868
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ການລົງທຶນດ້ານການຄັດເເຍກ ເເລະ ຄັດເກຣດເມັດກາເຟ: 
ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ຢູ່ ເມືອງຄູນ ໄດ້ເລີ່ມດຳເນີນງານຢູ່ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ 
ແຕ່ປີ 2012 ເປັນຕົ້ນມາ ໂດຍຮັບຊື້ກາເຟຈາກຊາວກະສິກອນທ້ອງຖິ່ນທີ່ປູກ
ກາເຟມາກ່ອນແລ້ວ ພ້ອມທັງການສົ່ງເສີມການປູກກາເຟກັບຊາວກະສິກອນກຸ່ມ
ໃໝ່. ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ຮັບຊື້ເມັດກາເຟ (ສ່ວນໃຫຍ່ ເເມ່ນເມັດກາເຟແຫ້ງ 
ຫຼື ເມັດກາເຟຂາວ ເເລະ ບາງສ່ວນ ແມ່ນເມັດກາເຟແດງ) ຈາກຫຼາຍກວ່າ 300 
ຄົວເຮືອນ ໃນ 4 ເມືອງ ຄື: ເມືອງຄູນ, ເມືອງຜາໄຊ, ເມືອງແປກ ແລະ ເມືອງ
ໜອງແຮດ. ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ແມ່ນຂາຍກາເຟໝາກສ້ອມທີ່ສຳເລັດຂັ້ນຕອນ
ການສີຢ່າງສົມບູນແລ້ວໃຫ້ກັບບັນດາໂຮງຂົ້ວ ຫຼື ຮ້ານກາເຟທີ່ຂົ້ວກາເຟເອງ ຢູ່
ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນເປັນຫຼັກ ພ້ອມທັງຂົ້ວເມັດກາເຟເປັນສິນຄ້າພາຍໃຕ້ຍີ່ຫໍ້ຮ້ານ
ຂອງຕົນເອງດ້ວຍ.

ຜູ້ລົງທຶນ
ທ. ໂຕດ ສັນເດີ 020 56910116 

ການລົງທຶນ $22.350$22.350
ຊື້ກາເຟຈາກຊາວກະສິກອນ ປະມານ 300300 ຄົນ
ຊື້ກາເຟດີບ ເເລະ ເເຫ້ງ 77 ໂຕນຕໍ່ປີ

ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ໄດ້ລົງທຶນໃນການປັບປຸງຄຸນນະພາບການຜະລິດເມັດກາເຟຂາວຢູ່ທີ່ສູນຂອງຕົນເອງ. ກ່ອນທີ່ຈະໄດ້ຮັບທຶນ, ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ 
ໃຊ້ເເຮງງານຄົນໃນການຄັດແຍກເມັດກາເຟຂາວ ໂດຍເລິືອກເອົາເມັດບໍ່ດີອອກເພາະຈະເຮັດໃຫ້ຄຸນນະພາບຂອງກາເຟຫຼຸດລົງ. ການລົງທຶນໃສ່ເຄື່ອງຄັດ
ເເຍກເພື່ອປະເມີນເມັດກາເຟ ແລະ ຄັດເມັດກາເຟຕ່ຳກວ່າມາດຕະຖານອອກ ຊ່ວຍປັບປຸງຄຸນນະພາບກາເຟໃຫ້ດີຂຶ້ນ. ນອກຈາກນີ້ ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ 
ຍັງຈະຂະຫຍາຍການຜະລິດກາເຟຂົ້ວ ໂດຍຂຶ້ນຢູ່ກັບປະເພດເມັດກາເຟ ເເລະ ເວລາທີ່ໃຊ້ໃນການຂົ້ວເເຕ່ລະຮອບ. ພວກເຂົາໄດ້ລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງຂົ້ວກາເຟ
ທີ່ເໝາະສົມສຳລັບຕົວຢ່າງຂະໜາດນ້ອຍ ເຊິ່ງຊ່ວຍກຳນົດເວລາໃນການຂົ້ວຕໍ່ຮອບຢ່າງເໝາະສົມ. ສະນັ້ນ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາໄດ້ຮັບຫຼາຍລາງວັນຈາກ
ການແຂ່ງຂັນກາເຟເປັນສິ່ງຕອບແທນ.

ເຄ່ືອງເເປຮູບກາເຟ ເເລະ ເມັດກາເຟຂາວທ່ີພ້ອມຈະນຳມາຄັດເກຣດ
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ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງເຊື່ອວ່າ ຜູ້ຂົ້ວກາເຟ ແມ່ນມີສ່ວນໃນໄຊຊະນະຈາກການແຂ່ງຂັນກາເຟລາວ ເປັນມິດຕໍ່ສິ່ງແວດລ້ອມປະຈຳປີ ຂອງ
ປີ 2023.  ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ໄດ້ຮັບ ລາງວັນອັນດັບທີ 1 ໃນໝວດເມັດກາເຟອາຣາບິກາທຳມະຊາດ, ໄດ້ຮັບ ລາງວັນອັນດັບທີ 2 
ໃນໝວດການແປຮູບເມັດກາເຟອາຣາບິກາແບບນໍ້າເຜິ້ງ (Honey) ແລະ ໄດ້ຮັບ ລາງວັນອັນດັບທີ 3 ໃນໝວດເມັດກາເຟອາຣາບິກາທີ່
ສຳເລັດການສີ ແລະ ຕາກແຫ້ງ.

ຊາວກະສິກອນປູກກາເຟຍ້ອນວ່າ ໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມທີ່ດີຈາກຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ.  ສະຫະກອນບ້ານປຽງ ທີ່ມີລະບົບການຈັດການ
ບໍລິຫານພື້ນຖານທີ່ເຂັ້ມແຂງແມ່ນ ຜູ້ສະໜອງເມັດກາເຟຫຼັກຂອງຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ. ສະຫະກອນ ເຮັດໃຫ້ຮ້ານກາເຟເມືອງຊຽງ ສາມາດ
ລົງທຶນໃນການຍົກລະດັບສິ່ງອຳນວຍຄວາມສະດວກທີ່ສຳຄັນເພື່ອຈັດການກັບຜົນຜະລິດຫຼັງເກັບກ່ຽວ.

22.350

$
ຜູ້ແປຮູບກາເຟ ຈຳນວນ 11 ຫົວໜ່ວຍ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $11.565 $11.565 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $10.785$10.785

ຊື້ເຄື່ອງເເຍກ ເເລະ ຄັດເກຣດ ເມັດກາເຟ 11 
ເຄື່ອງ, ເຄື່ອງຂົ້ວ 11 ເຄື່ອງ ເເລະ ຕິດຕັ້ງໝໍ້ແປງໄຟ
ຟ້າ 33 ເຟສ

 o ສະຫະກອນບ້ານປຽງສະໜອງ 92%92% ຂອງ
ກາເຟຂາວ ເເລະ 15%15% ຂອງກາເຟເເດງ

~230

~$22.600 ~5.900 ກິໂລກຣາມ

1+1+1  
ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳທີ່ໄດ້ເຊື່ອມໂຍງ 
ກັບຕະຫຼາດ

ຂອງມູນຄ່າກາເຟເເດງ ເເລະ ກາເຟຂາວທີ່ຊື້ຈາກ
ຈຸນລະວະສາຫະກິດກະສິກຳ ເເລະ ສະຫະກອນ

ທີ່ຊື້ຈາກຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ໂດຍກາເຟຂາວ 4.4004.400 
ກິໂລກຣາມ ເເລະ ກາເຟເເດງ 7.3007.300 ກິໂລກຣາມ
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ກົບ

ໃນຊ່ວງປີທີ່ຜ່ານມາ, ສູນຝຶກອົບຮົມຂອງກະຊວງກະສິກຳ ແລະ ປ່າໄມ້ ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ໄດ້ອະນຸມັດ ແລະ ສະໜອງ ກົບສາຍພັນໃໝ່ ເຊິ່ງເປັນ
ພັນປະສົມ ລະຫວ່າງ ກົບພື້ນບ້ານ ແລະ ກົບສາຍພັນຈາກປະເທດໄທ ທີ່ມອບໃຫ້ໂດຍ ກະສັດປະເທດໄທ. ກົບສາຍພັນນີ້ ໃຫຍ່ໄວ ແລະ ມີນ້ຳໜັກເຖິງ 
250 ກຣາມ ພາຍໃນໄລຍະເວລາ 3-4 ເດືອນ ແລະ ມີລົດຊາດເເຊບ. ກ່ອນການລົງທຶນນີ້ຈະເກີດຂຶ້ນ, ກົບສາຍພັນນີ້ ເເມ່ນ ມີການເພາະພັນສະເພາະຢູ່ 
ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ເທົ່ານັ້ນ.

ທ້າວ ຫວ່າງ ເລີ່ມຄ້າຂາຍລູກປານ້ອຍ ແລະ ກົບນ້ອຍ ແຕ່ປີ 2009 ເປັນຕົ້ນມາ 
ໂດຍນຳມາຈາກນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ແລະ ຂາຍໂດຍກົງໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນ. 
ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ, ການຂົນສົ່ງ ເປັນສິ່ງທີ່ທ້າທ້າຍຫຼາຍສຳລັບສັດນ້ອຍ ເນື່ອງຈາກວ່າ 
ຕ້ອງຄວບຄຸມ ແລະ ຮັກສາໄວ້ໃນນ້ຳທີ່ມີອຸຫະພູມທີ່ເໝາະສົມ. ສິ່ງທ້າທາຍນີ້ ສົ່ງຜົນໃຫ້
ລູກປາ ແລະ ກົບນ້ອຍ ປະມານ 10% - 20% ຕາຍ ໃນລະຫວ່າງການຂົນສົ່ງ.
ເພື່ອເປັນການທົດລອງວ່າ ສະພາບອາກາດ ຢູ່ ຊຽງຂວາງ ທີ່ເຢັນກວ່າ ຢູ່ 
ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ແທດເໝາະກັບການເພາະພັນກົບ ຫຼື ບໍ່, ທ້າວ ຫວ່າງ ຈຶ່ງໄດ້
ທົດລອງລ້ຽງກົບໄວ້ຈຳນວນໜຶ່ງ ແລະ ເລີ່ມທົດລອງເພາະພັນ. ຈາກນັ້ນ ລາວຈຶ່ງໄດ້
ສະໝັກຂໍທຶນສົມທົບນຳໂຄງການໃນການສ້າງຟາມເພາະພັນກົບນ້ອຍ ເພື່ອຂາຍໃຫ້ຊາວ

ການລົງທຶນດ້ານການເພາະພັນກົບ:
ການປະສົມພັນ ເເລະ ການລ້ຽງ

ຜູ້ລົງທຶນ
ທ. ຫວ່າງ ວົງປະເສີດ 020 22945983

ການລົງທຶນ $9.877$9.877
ຂາຍກົບນ້ອຍ 73.60073.600 ໂຕ 
ເຂົ້າເຖິງຊາວກະສິກອນ 2626 ຄົນ
ຂາຍກົບໃຫຍ່ຈຳນວນ 14,414,4 ໂຕນໃຫ້ກັບຕະຫຼາດ

ກົບກຳລັງອາບເເດດຢູ່ໃນອ່າງລ້ຽງກົບ

ກະສິກອນທ້ອງຖິ່ນ.

ການລົງທຶນນີ້ປະກອບມີ 4 ໄລຍະ ຄື: ການຝຶກອົບຮົມວິທີການປະສົມພັນກົບໃຫ້ແກ່ ທ້າວ ຫວ່າງ, ການສ້າງອ່າງ ເເລະ ເຮືອນສຳລັບປະສົມພັນກົບ, 
ການຝຶກອົບຮົມການລ້ຽງກົບໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ແລະ ຊ່ວຍຊາວກະສິກອນສ້າງອ່າງລ້ຽງກົບ, ການຂາຍລູກກົບ (ກົບນ້ອຍ) ໃຫ້ຊາວກະສິກອນລ້ຽງ ແລະ 
ຈຳໜ່າຍກົບອອກສູ່ຕະຫຼາດ. 
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ເມຍຂອງທ້າວຫວ່າງກຳລັງຈັບກົບ 2 ໂຕ
ທ່ີໃຫຍ່ພໍຈະຂາຍໃຫ້ກັບຕະຫຼາດເເລ້ວ

ທ້າວຫວ່າງກຳລັງໃຫ້ອາຫານກົບຢູ່ອ່າງ ເເລະ ເຮືອນຫ່ົມທ່ີໄດ້ຮັບການສະໜັບສະໜູນ

ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ໃນປີທໍາອິດທີ່ເລີ່ມຕົ້ນເຫັນວ່າ ການປະສົມພັນກົບດຳເນີນໄປໄດ້ດ້ວຍດີໃນ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ (ສະພາບອາກາດທີ່ຮ້ອນຂຶ້ນຍິ່ງຊ່ວຍເອື້ອ
ອຳນວຍ). ດັ່ງນັ້ນ ທ້າວ ຫວ່າງ ຈຶ່ງກຳລັງຂະຫຍາຍທຸລະກິດ ແລະ ຫວັງວ່າ ຈະເຮັດວຽກກັບຊາວກະສິກອນຈຳນວນຫຼາຍຂຶ້ນໃນລະດູການ
ຂອງປີ 2024 ເນື່ອງຈາກຍັງມີຄວາມຕ້ອງການກົບຫຼາຍໃນຕະຫຼາດ.

ການຝຶກອົບຮົມ ເເລະ ການໃຫ້ຄຳເເນະນຳຢ່າງຕໍ່ເນື່ອງຂອງຊ່ຽວຊານ ໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ ທ້າວ ຫວ່າງ ມີທັກສະ ເເລະ ຄວາມຮູ້ທີ່ຈຳເປັນ ເຊິ່ງ
ເຮັດໃຫ້ລາວປະສົບຜົນສຳເລັດໃນການປະສົມພັນກົບ ແລະ ເມື່ອຊາວກະສິກອນໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມກໍໄດ້ຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາສາມາດ
ປະສົບຜົນສຳເລັດໃນການລ້ຽງກົບ ເຊັ່ນດຽວກັນ.

9.877

$
ຜູ້ປະກອບການ 11 ຄົນ ແລະ ຊາວກະສິກອນ 2626 ຄົນ
ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $6.090$6.090 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $3.787$3.787

ອ່າງປະສົມພັນກົບ ໄດ້ຖືກສ້າງຂື້ນ

ເປັນມູນຄ່າຈາກການຂາຍກົບນ້ອຍ

ເປັນມູນຄ່າຂອງກົບທີ່ຖືກຂາຍໂດຍ
ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ

ເປັນມູນຄ່າຂອງກົບທີ່ຖືກຂາຍໂດຍ
ທ້າວ ຫວ່າງ 

ໂຕຂອງລູກກົບນ້ອຍທີ່ຂາຍໃຫ້ຈຸນລະ
ວິສາຫະກິດກະສິກຳ 2626 ຫົວໜ່ວຍລ້ຽງ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
ໄດ້ລົງທຶນໃນການລ້ຽງກົບ

ຂອງກົບທີ່ຂາຍໂດຍຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
2626 ຫົວໜ່ວຍ

39

~$3.700

~$26.000

~$17.200

~14,3 ໂຕນ

7,9 ໂຕນ

~89.600

26

ຂອງກົບທີ່ຂາຍໂດຍ ທ້າວຫວ່າງ
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ໄກ່

ໄກ່ ເປັນອາຫານຫຼັກຂອງທົ່ວໂລກ ແລະ ຄົນລາວກໍນິຍົມກິນ. ເຖິງແມ່ນວ່າ ຄົນສ່ວນໃຫຍ່ຈະມັກກິນຊີ້ນໄກ່ສາຍພັນພື້ນບ້ານ, ເເຕ່ຮ້ານອາຫານ ຈະມັກ
ບໍລິການຊີ້ນໄກ່ຈາກພັນປະສົມ. ໂດຍສະເລ່ຍແລ້ວ, ໄກ່ພື້ນບ້ານອອກໄຂ່ພຽງແຕ່ 90 ໜ່ວຍຕໍ່ປີ ເຊິ່ງປະລິມານຕໍ່າກວ່າຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດ. 
ລູກໄກ່ພັນປະສົມ ແມ່ນ ຈະເລີນເຕີບໂຕໄວ ແຕ່ຕ້ອງການອາຫານຫຼາຍກວ່າ ລູກໄກ່ພັນທ້ອງຖິ່ນ ແລະ ເນື່ອງຈາກວ່າ ໄກ່ພັນປະສົມໃຫຍ່ໄວກວ່າ ຈຶ່ງຕ້ອງ
ໄດ້ຮັບການດູແລທີ່ດີກວ່າ.  

ນາງ ຊີ ວ່າງ ເປັນແມ່ຄ້າຂາຍໄກ່ ລາວເລີ່ມຊື້ໄກ່ໂຕໃຫຍ່ຈາກຊາວກະສິກອນໃນໝູ່ບ້ານໃກ້ຄຽງ 
ແລ້ວຂະຫຍາຍໄປສູ່ການຮັບຊື້ລູກໄກ່ນ້ອຍອາຍຸໜຶ່ງອາທິດຈາກແຂວງອື່ນໆ, ຂາຍລູກໄກ່ນ້ອຍໃຫ້
ຊາວກະສິກອນ, ຫຼັງຈາກນັ້ນ ຊື້ໄກ່ໃຫຍ່ຄືນ. ແຕ່ວ່າ ການຂົນສົ່ງສັດອາຍຸນ້ອຍ ອາດສ້າງຄວາມ
ກົດດັນໃຫ້ສັດ ແລະ ມັກສົ່ງຜົນເຮັດໃຫ້ສັດຕາຍງ່າຍ.

ນາງ ຊີ ວ່າງ ສະເໜີໃຫ້ທາງໂຄງການລົງທຶນໃນການຊື້ຕູ້ຟັກໄຂ່ຂະໜາດໃຫຍ່ ສຳລັບໄຂ່ 300 
ໜ່ວຍ ເພື່ອຟັກລູກໄກ່ຢູ່ທີ່ເມືອງໝອກ ແລະ ຂາຍອອກຫຼັງຈາກໄດ້ສັກວັກຊີນແລ້ວ ປະມານ 10 
ມື້. ເຖິງແມ່ນວ່າ ແນວຄິດທາງທຸລະກິດຈະສົມເຫດສົມຜົນທາງການເງິນ ແຕ່ ນາງ ຊີ ວ່າງ ຂາດ
ປະສົບການໃນການຜະລິດໄຂ່ ເນື່ອງຈາກການບໍ່ຮູ້ໜັງສື ແລະ ພື້ນຖານການເປັນແມ່ຍິງມົ້ງທີ່ໃຊ້

ການລົງທຶນດ້ານການຟັກໄຂ່: ການປະສົມພັນ ເເລະ ການລ້ຽງ

ຜູ້ລົງທຶນ
ນ. ຊີ ວ່າງ 030 98123

ການລົງທຶນ $2.281$2.281
ສາມາດຟັກໄກ່ນ້ອຍໄດ້ 1.8681.868 ໂຕ 
ຂາຍໃຫ້ຊາວກະສິກອນ 4343 ຄົນລ້ຽງ

ຊາວກະສິກອນຊ້ືໄກ່ນ້ອຍອາຍຸປະມານ 1 ອາທິດ ຊ້ືໄກ່ໃຫຍ່ຄືນຂາຍໃຫ້ກັບຕະຫຼາດ

ແຕ່ພາສາມົ້ງເປັນຫຼັກ, ນາງ ຊີ ວ່າງ ຈື່ງຕ້ອງການການສະໜັບສະໜູນທາງດ້ານເຕັກນິກ ເພື່ອຊ່ວຍໃຫ້ລາວເອົາຊະນະຄວາມທ້າທາຍໃນການເຂົ້າເຖິງຂໍ້ມູນ
ທີ່ຈຳເປັນຕໍ່ການລົງທຶນໃນທຸລະກິດຂອງລາວຢ່າງມີປະສິດທິພາບ. ທາງໂຄງການໄດ້ຈັດໃຫ້ຜູ້ສະໜອງຕູ້ຟັກໄຂ່ ມາຝຶກອົບຮົມການໃຊ້ງານໃຫ້ລາວ ລວມ
ທັງພາລົງຢ້ຽມຢາມ ຜູ້ລ້ຽງໄກ່ທີ່ມີຕູ້ຟັກໄຂ່ ຢູ່ ເມືອງຄໍາ ເພື່ອຮຽນຮູ້ພື້ນຖານການດູແລໄຂ່ ແລະ ອັດຕາສ່ວນຂອງໄກ່ໂດຍສະເພາະ.
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ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ເນື່ອງຈາກການອ່ອນຄ່າຂອງເງິນກີບ ເຮັດໃຫ້ກໍາລັງການຊື້ຂອງຜູ້ບໍລິໂພກໄກ່ສ່ວນໃຫຍ່ຫຼຸດລົງ. ໃນຂະນະດຽວກັນ ອາຫານສັດ ທີ່ນໍາເຂົ້າ
ກໍລາຄາສູງຂຶ້ນ ເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນທີ່ລ້ຽງໄກ່ ແລະ ໝູຂາຍ ສ່ວນໃຫຍ່ ແມ່ນຍາກທີ່ຈະໄດ້ທຶນຄືນ. ທຸລະກິດຂອງ ນາງ ຊີ ວ່າງ ຍັງຄົງ
ປິດຢູ່ ເພື່ອລໍຖ້າໃຫ້ລາຄາຊີ້ນໄກ່ສູງຂຶ້ນ ໃນລະດັບທີ່ຊາວກະສິກອນສາມາດສ້າງກຳໄລ ແລະ ລາວໝັ້ນໃຈວ່າ ລາວຈະສາມາດເລີ່ມທຸລະກິດ
ຄືນໃໝ່ໃນ ເດືອນ ພຶດສະພາ ປີ 2024.

ການສ້າງສາຍສຳພັນລະຫວ່າງຜູ້ຄ້າຂາຍໄກ່ ຢູ່ ເມືອງ ຄຳ ແລະ ນາງ ຊີ ວ່າງ ໄດ້ເຮັດໃຫ້ລາວໄດ້ຮຽນຮູ້ວິທີດຳເນີນທຸລະກິດ ແລະ 
ການຄຸ້ມຄອງພໍ່ພັນເເມ່ພັນໄກ່ໄຂ່ ເຊິ່ງເປັນປັດໄຈສໍາຄັນທີ່ເຮັດໃຫ້ດຳເນີນພາກປະຕິບັດຕົວຈິງໄດ້ດີຂຶ້ນ.

ເຖິງແມ່ນວ່າ ຈະຜະເຊີນກັບຄວາມຫຍຸ້ງຍາກໃນເບື້ອງຕົ້ນ ລວມທັງການສູນເສຍເເມ່ພັນໄກ່ໄຂ່ ແຕ່ຄວາມອົດທົນ ແລະ ຄວາມຕັ້ງໃຈຂອງ 
ນາງ ຊີ ວ່າງ ກໍໄດ້ພັກດັນໃຫ້ລາວຜ່ານຜ່າຄວາມທ້າທາຍນັ້ນໄດ້. 

2.281

$
ເເມ່ຄ້າ 11 ຄົນໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $1.029$1.029

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $1.252$1.252

ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023

ຕູ້ຟັກໄຂ່ ທີ່ສາມາດບັນຈຸໄຂ່ໄດ້ 300300 ໜ່ວຍ (ຊື້ເເມ່
ພັນໄກ່ໄຂ່ ຈຳນວນ 2525 ໂຕ, ພໍ່ພັນໄກ່ ຈຳນວນ 55 ໂຕ 
ແລະ ແຍກແບ່ງໃສ່ໃນ 55 ຄອກ)

ເເມ່ນມູນຄ່າທີ່ໄດ້ຂາຍໄກ່ນ້ອຍໃຫ້ 
4343 ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ

ເເມ່ນມູນຄ່າທີ່ຊື້ໄກ່ຄືນຈາກ 2020
ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກໍາໄດ່້ຊື້ໄກ້ນ້ອຍ ແລະ 2020 
ຄົນໄດ້ຂາຍຄືນໃຫ້ກັບເເມ່ຄ້າພາຍຫຼັງໃຫຍ່ເເລ້ວ

ໂຕຂອງໄກ່ໃຫຍ່ 4-5 4-5 ເດືອນທີ່ໄດ້ຊື້ຄືນ
ເເລະ ຂາຍໃຫ້ກັບຕະຫຼາດ

ໂຕຂອງໄກ່ນ້ອຍທີ່ຟັກອອກຈາກຕູ້ຟັກໄຂ

1

~$1.200

~$2.700

43

~1.900

~400
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ການໃຫ້ບໍລິການເຄື່ອງຈັກກະສິກຳອື່ນໆ

ຂັ້ນຕອນທຳອິດໃນການກະກຽມພື້ນທີ່ການຜະລິດສຳລັບລະດູການໃໝ່ ແມ່ນ ການຕັດຫຍ້າທີ່ບໍ່ໄດ້ກຳຈັດຕັ້ງແຕ່ຫຼັງລະດູການເກັບ ກ່ຽວທີ່ຜ່ານມາ. 
ການຕັດຫຍ້າ ໂດຍການໃຊ້ເຄື່ອງຈັກຕັດຫຍ້າໃຊ້ເວລາ ປະມານ 2 ມື້. ນອກຈາກນັ້ນ ຈັກຕັດຫຍ້າ ຍັງໄດ້ນໍາໃຊ້ເຂົ້າໃນການຕັດຫຍ້າລ້ຽງງ ົວ ໃນຊ່ວງໄລ
ຍະອື່ນໆຂອງປີ. ຜູ້ປະກອບການ ຈຳນວນ 2 ຄົນ ໄດ້ຊື້ເຄື່ອງຈັກຕັດຫຍ້າ ຈຳນວນ 32 ຈັກ ແລະ ໄດ້ມອບໃຫ້ຕົວເເທນໃນບ້ານຊ່ວຍໃຫ້ບໍລິການ ຊາວ
ກະສິກອນຜູ້ຜະລິດສາລີ ໃນການກະກຽມພື້ນທີ່ການຜະລິດແບບສິນເຊື່ອ. ສ່ວນເຄື່ອງຈັກອື່ນໆ ເເມ່ນຖືກຊື້ໂດຍທຸລະກິດສະໜອງການບໍລິການທີ່ສ້າງຕັ້ງ
ຂຶ້ນໃໝ່ພາຍໃນຊຸມຊົນ.

ເຄື່ອງອັດເມັດອາຫານ ໃຊ້ອັດອາຫານສັດທີ່ຜະລິດເອງ ໂດຍສະເພາະອາຫານໄກ່ເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິຜົນໃຫ້ກັບອາຫານ. ໂດຍສ່ວນໃຫຍ່ແລ້ວ ການເກືອໄກ່
ເປັນວຽກຂອງແມ່ຍິງ, ຜູ້ທີ່ລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງອັດເມັດອາຫານ ເເມ່ນເເມ່ຍິງ ເພື່ອສະໜອງການບໍລິການໃຫ້ກັບເເມ່ຍິງດ້ວຍກັນພາຍໃນຊຸມຊົນ.
ພາຍຫຼັງເກັບກ່ຽວມັນຕົ້ນເເລ້ວ ຕ້ອງໄດ້ຊອຍມັນຕົ້ນຕາກເເຫ້ງເພື່ອປ້ອງກັນການເນົ່າ  ເເລະ ການປ່ຽນສີ. ການໃຊ້ມີດຊອຍມັນຕົ້ນເທື່ອລະຫົວ ແມ່ນເປັນ
ວຽກໜັກ. ສະນັ້ນ ເຄື່ອງຊອຍມັນຕົ້ນຈຶ່ງໄດ້ຮັບຄວາມນິຍົມຈາກຜູ້ປະກອບການ ຢູ່ ເມືອງ ໝອກ ທີ່ສົນໃຈລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງຈັກ ເນື່ອງຈາກເປັນເຂດທີ່ການ
ຜະລິດມັນຕົ້ນເເຜ່ຂະຫຍາຍຢ່າງໄວວາໃນໄລຍະ 2 ປີຜ່ານມາ.

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ
ການສະໜອງຂໍ້ມູນດ້ານຂັ້ນຕອນການເຂົ້າເຖິງທຶນທີ່ງ່າຍຂຶ້ນໃຫ້ບັນດາຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ແລະ ເງື່ອນໄຂການໃຫ້ທຶນຕາມຜົນ
ຂອງການປະຕິບັດຕົວຈິງ ຊ່ວຍກະຕຸ້ນໃຫ້ນັກລົງທຶນເຫຼົ່ານີ້ ເລີ່ມຕົ້ນທຸລະກິດຂະໜາດນ້ອຍເພີ່ມເຕີມຕໍ່ກັບການເຮັດກະສິກຳຂອງພວກເຂົາ.

ຜົນ~~~~ໄດ້ຮັບ

ໂດຍມີພໍ່ຄ້າ 22 ຄົນ ໄດ້ຊື້ 3232 ເຄື່ອງ ເເລະ 77 ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ ໄດ້ຊື້ 
77 ເຄື່ອງ, ມູນຄ່າທັງໝົດ $9.773$9.773 ເເລະ ໄດ້ໃຫ້ບໍລິການຊາວກະສິກອນ ~300~300 
ຄົນ ໃນເນື້ອທີ່ ~566~566 ເຮັກຕາ ໃນປີ 20232023

ໂດຍມີ ຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 1010 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນເປັນມູນຄ່າ $3.178$3.178 ແລະ ໄດ້
ໃຫ້ບໍລິການຊາວກະສິກອນ ~100~100 ຄົນ ໃນປີ 20232023

ໂດຍມີຜູ້ປະກອບການທີ່ສ້າງຕັ້ງໃໝ່ 55 ຄົນໄດ້ລົງທຶນເປັນມູນຄ່າ $3.621$3.621 ແລະ ໄດ້ໃຫ້
ບໍລິການຊາວກະສິກອນ ~50~50 ຄົນໃນລະດູການຂອງປີ 2023/20242023/2024

39 ເຄື່ອງຈັກຕັດຫຍ້າ

10 ເຄື່ອງຈັກອັດເມັດອາຫານ

5 ເຄື່ອງຈັກຊອຍມັນຕົ້ນ
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ເປົາ ທີ່ຜະລິດຈາກວັດສະດຸທີ່ເປັນປລາສຕິກປະເພດພີພີ ເປັນ
ຫົວໃຈສຳຄັນໃນອຸດສາຫະກຳດ້ານກະສິກຳໃນທົ່ວໂລກ. ເປົາພີພີ ມີ
ຂະໜາດ, ນໍ້າໜັກ, ສີ  ແລະ ລາຄາ ທີ່ແຕກຕ່າງກັນທີ່ໃຊ້ໃນການ
ຂົນສົ່ງທັງປັດໄຈການຜະລິດ ແລະ ຜົນຜະລິດຂອງຊາວກະສິກອນ, 
ຜູ້ເເປຮູບ ແລະ ຂະເເໜງອຸດສາຫະກຳອື່ນໆ.  ເປົາເຫຼົ່ານີ້ ມາຈາກ
ການຕໍ່າເສັ້ນປລາສຕິກໃຫ້ເຊື່ອມຕໍ່ກັນ, ລາຄາຂ້ອນຂ້າງຖືກ ແລະ 
ເປັນໜຶ່ງໃນປລາສຕິກທີ່ນໍາມາແປຮູບຄືນໄດ້ງ່າຍທີ່ສຸດ.

ໃນປະເທດລາວ ໂດຍສະເພາະ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ ເເມ່ນ ນຳເຂົ້າ
ເປົາພີພີຈາກ ປະເທດຫວຽດນາມ ເປັນຕົ້ນຕໍ ເເລະ ເປັນເປົາເເບບ
ໃຊ້ພຽງຄັ້ງດຽວ ເຊິ່ງນຳໃຊ້ຢູ່ສວນ, ບ່ອນແປຮູບ ແລະ ນຳໃຊ້ໂດຍ
ບັນດາຜູ້ເກັບຊື້. ຫຼັງຈາກໃຊ້ເເລ້ວ ສ່ວນຫຼາຍ ເເມ່ນຈະຈູດຖີ້ມ
ເເທນທີ່ຈະເອົາມານຳໃຊ້ຄືນໃນຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງ.

ເປົາພີພີ ເເມ່ນ ໄດ້ມາຈາກການເເປຮູບນ້ຳມັນທີ່ຢູ່ໃຕ້ດິນເລິກ. 
ຂັ້ນຕອນການແປຮູບນໍ້າມັນ ແລະ ການກຳຈັດສິ່ງເສດເຫຼືອຈະ
ສົ່ງຜົນໃຫ້ອາຍກາກໂບນິກ (CO2) ຈຳນວນຫຼາຍຖືກປ່ອຍສູ່ຊັ້ນ
ບັນຍາກາດ ເຊິ່ງເປັນສ່ວນໜຶ່ງທີ່ກໍ່ໃຫ້ເກີດການປ່ຽນແປງດ້ານ
ສະພາບດິນຟ້າອາກາດ.

ຖ້າຈູດເປົາພີພີ 1 ກິໂລກຣາມ (ປະມານ 14 ເປົາ) ແມ່ນ ຈະປ່ອຍ
ອາຍກາກໂບນິກ (CO2) ປະມານ 2,9 ກິໂລກຣາມ ແຕ່ຖ້າເອົາ
ນຳມາແປຮູບເພື່ອໃຊ້ຄືນ ເເມ່ນ ຈະຫຼຸດການປ່ອຍອາຍກາກໂບນິກ
ລົງ 1,19 ກິໂລກຣາມ.

ເປົາທີ່ຜະລິດຈາກວັດສະດຸທີ່ເປັນປລາສຕິກປະເພດພີພີ

ການລົງທຶນດ້ານອື່ນໆທີ່ເຊື່ອມໂຍງກັບດ້ານກະສິກຳ

ເຄ່ືອງຈັກຕ່ໍາເປົາ ເຊ່ິງຈະຕ່ໍາເສ້ັນປລາສຕິກໃຫ້ເປັນຮູບຊົງກະບອກ
ແລະ ນຳໄປຕັດເພ່ືອຫຍິບເປັນເປົາ

ຕິດປ້າຍໂຄສະນາເກັບຊ້ືເປົາທ່ີນຳໃຊ້ເເລ້ວຢູ່ຂ້ັນບ້ານເພ່ືອລະດົມບ່ໍໃຫ້ຈູດຖ້ີມ ເປົາທ່ີນຳໃຊ້ເເລ້ວທ່ີຊ້ືມາຈາກຊາວກະສິກອນ
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ນາງ ອ່ອນສີ ເປັນໜຶ່ງໃນຜູ້ປະກອບລາຍໃຫຍ່ທີ່ຂາຍສົ່ງສິ້ນທີ່ຕໍ່າ ຢູ່ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ຈຳນວນຫຼາຍທີ່ສຸດຂອງແຂວງ. ນາງ ອ່ອນສີ ເກັບຊື້ສິ້ນກັບ
ຜູ້ປະກອບການຕໍ່າຫູກຍິງ ທີ່ໄດ້ຮັບທຶນຈາກໂຄງການຈຳນວນຫຼາຍຄົນ. ນອກຈາກນັ້ນ ລາວຍັງມີທຸລະກິດໂຮງງານຜະລິດເປົາພີພີ ທີ່ມີພຽງເເຫ່ງດຽວ
ໃນ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ. ໃນປີ 2020 ລາວໄດ້ນຳເຂົ້າເຄື່ອງຈັກຜະລິດເປົາ ແລະ ນຳຄູຝຶກຄົນຫວຽດນາມ ເຂົ້າມາໃນປະເທດລາວ ໃນໄລຍະກ່ອນການ
ລະບາດຂອງ ພະຍາດໂຄວິດ-19 ເພື່ອຊ່ວຍຕິດຕັ້ງ ພ້ອມທັງຝຶກພະນັກງານໃນການນຳໃຊ້ ແລະ ບໍລິຫານເຄື່ອງຈັກ. ໂຮງງານ ໄດ້ເປີດຢ່າງເປັນທາງການ
ໃນ ເດືອນ ທັນວາ ປີ 2021.

ການລົງທຶນ~~ດ້ານເປົາພີພີ: ການປັບປຸງດ້ານການຈັດການ

ຮູບທີ 8. ຈຳນວນການເກັບເປົາທີ່ນຳໃຊ້ເເລ້ວໃນເເຕ່ລະເມືອງ

ຜູ້ລົງທຶນ
ນ. ອ່ອນສີ ທຳມະວົງ 020 92376081

ການລົງທຶນ $222.949$222.949
ເປົາທີ່ນຳໃຊ້ແລ້ວປະມານ 12,912,9 ລ້ານເປົາ ຖືກນຳ
ເອົາມາຜະລິດນຳໃຊ້ຄືນ ໃນໄລຍະເວລາ 66 ເດືອນ

ກ່ອນໄດ້ຮັບທຶນ, ລາວສາມາດຜະລິດເປົາໄດ້ ຈຳນວນ 6.000.000 – 7.000.000 
ເປົາຕໍ່ປີ ແລະ ໃນນັ້ນ 40-60% ແມ່ນຜະລິດຈາກເປົາທີ່ເກັບນຳມາໃຊ້ຄືນ ຈາກເຂດ
ເທດສະບານເມືອງເປັນຫຼັກ. 

ນາງ ອ່ອນສີ ໄດ້ຍື່ນສະໝັກຂໍທຶນສົມທົບຂອງໂຄງການເພື່ອຊື້ອຸປະກອນເພີ່ມ ແຕ່ຜ່ານ
ການທົບທວນຄືນດ້ານຮູບແບບທຸລະກິດຂອງລາວເຫັນວ່າ ອຸປະສັກຫຼັກໃນການຂະຫຍາຍ
ຕົວທຸລະກິດຂອງລາວເເມ່ນ ລະບົບການເກັບເປົາທີ່ໃຊ້ເເລ້ວຍັງບໍ່ທັນເໝາະສົມ  ເເລະ 
ການຂາດຄວາມຮັບຮູ້ຈາກພາຍນອກດ້ານຄວາມຕ້ອງການຂອງໂຮງງານ ໃນການຮັບຊື້ເປົາທີ່ໃຊ້ແລ້ວ ເພື່ອນຳມາໃຊ້ຄືນໃນຂັ້ນຕອນການຜະລິດເປົາຂອງ
ໂຮງງານ. ໃນຂະນະທີ່ໂຮງງານເປີດຮັບຊື້ເປົາທີ່ນໍາໃຊ້ເເລ້ວ ຈາກຜູ້ທີ່ເອົາເປົາມາຂາຍໃຫ້ຢູ່ໂຮງງານ ເເຕ່ການສື່ສານໃຫ້ສາທະລະນະຮັບຮູ້ຂໍ້ມູນນີ້ຢ່າງກ້ວາງ
ຂວາງຂຶ້ນ ແມ່ນຍັງບໍ່ທັນມີປະສິດທິພາບ. ຕົວຢ່າງ ເຊັ່ນ ໂຄງການໄດ້ສອບຖາມຜູ້ປະກອບສາລີ ທີ່ໄດ້ຮັບທຶນຫຼາຍຄົນກ່ຽວກັບການຈັດການເປົາທີ່ນຳໃຊ້
ເເລ້ວ ເເລະ ຄຳຕອບທີ່ໄດ້ ເເມ່ນ ຈູດຖີ້ມ ເເລະ ບໍ່ຮູ້ວ່າສາມາດເອົາມານຳໃຊ້ຄືນໄດ້. ໂດຍສະເລ່ຍແລ້ວ ຜູ້ປະກອບການສາລີໜຶ່ງຄົນ ມີເປົາທີ່ນຳໃຊ້ແລ້ວ 
ຈຳນວນ 2.5 ໂຕນ ແລະ ໄດ້ຈູດເປົາເຫຼົ່ານັ້ນຖີ້ມໃນທ້າຍລະດູການ.

ຜູ້ໄດ້ຮັບທຶນ ຕ້ອງການຂະຫຍາຍການຜະລິດ ໂດຍການຊື້ເຄື່ອງຈັກຕໍ່າເປົາພີພີໃໝ່ເພີ່ມອີກ ຈຳນວນ 10 ຊຸດ, ເຄື່ອງຈັກສະເພາະຫຍິບ ຈຳນວນ 3 ເຄື່ອງ 
ເເລະ ເຄື່ອງຈັກບົດປລາສຕິກ ທີ່ຈະນຳມາເອົາມາໃຊ້ຄືນຈຳນວນ 1 ຈັກ. ກ່ອນທີ່ຈະລົງທຶນຊື້ເຄື່ອງຈັກໃໝ່ ເພີ່ມ, ໂຄງການ ເຫັນເຖິງຄວາມຈຳເປັນທີ່
ໂຮງງານຈະຕ້ອງຊອກຊື້ເປົາທີ່ນຳໃຊ້ເເລ້ວຈາກທ້ອງຖີ່ນຫຼາຍຂຶ້ນ. ດັ່ງນັ້ນ ເພື່ອດຳເນີນຕາມເງື່ອນໄຂການໃຫ້ທຶນ ຕາມຜົນຂອງການປະຕິບັດຕົວຈິງ ຈຶ່ງໄດ້
ມີການຕັ້ງເປົ້າໝາຍທີ່ຈູງໃຈຮ່ວມກັບຜູ້ປະກອບການທີ່ຈະຮັບທຶນນັ້ນໃຫ້ເກັັບຊື້ເປົາທີ່ນຳໃຊ້ເເລ້ວຢ່າງໜ້ອຍ 5,2 ລ້ານ ເປົາ.
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ຜົນໄດ້ຮັບຫຼັງລະດູການເກັບກ່ຽວ

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ການຂະຫຍາຍໂຮງງານ ຈະເຮັດໃຫ້ສາມາດຜະລິດເປົາໄດ້ຫຼາຍກວ່າ 10 ລ້ານ ເປົາຕ່ໍປີ ເພ່ືອສະໜອງໃຫ້ກັບຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ ຫຼາຍກ່
ວາ 34.000 ຫົວໜ່ວຍໃນ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ. ການນຳເອົາເປົາທ່ີຖືກນຳໃຊ້ເເລ້ວ ມາໝູນໃຊ້ຄືນຊ່ວຍປັບປຸງຄຸນນະພາບອາກາດຂອງປະເທດ
ລາວ, ຫຸຼດຜ່ອນການປ່ອຍອາຍກາກໂບນິກຜ່ານການຂົນສ່ົງ, ຫຸຼດຜ່ອນການເອ່ືອຍອີງໃສ່ການນຳເຂ້ົາວັດຖຸດິບ ເເລະ ສະໜອງປັດໄຈການຜະລິດ
ໃນລາຄາທ່ີຊາວກະສິກອນສາມາດຈ່າຍໄດ້ ເພ່ືອຂົນສ່ົງຜົນຜະລິດຂອງພວກເຂົາສູ່ທ້ອງຕະຫຼາດ.

ການເກັບຊ້ືເປົາທ່ີນຳໃຊ້ເເລ້ວ ແມ່ນ ລະບົບທ່ີຍືນຍົງ ເເລະ ຈະຍັງສືບຕ່ໍດຳເນີນຫັຼງຈາກສ້ິນສຸດໂຄງການ.

ລັດຖະບານລາວໄດ້ເນັ້ນໜັກໃສ່ການສະຫນັບສະໜູນການຫລຸດຜ່ອນການປ່ອຍອາຍພິດກາກໂບນິກ, ພະແນກສຶກສາທິການ ແລະ ກິລາ 
ຂັ້ນແຂວງ ສະເໜີເອົາໂປສເຕີໄປຕິດໄວ້ທຸກໂຮງຮຽນ ແລະ ໃຫ້ຄູບອກນັກຮຽນວ່າ ຄອບຄົວຂອງພວກເຂົາສາມາດປະກອບສ່ວນໃນ
ການຊ່ວຍກັນຮັກສາສິ່ງແວດລ້ອມໄດ້ແນວໃດ. 

ໂຄງການ ໄດ້ສົ່ງເສີມໃຫ້ໂຮງງານເປົາພີພີສ້າງລະບົບໃນການເກັບຊື້ເປົາທີ່ນຳໃຊ້ແລ້ວ. ການນຳເອົາເປົາທີ່ຖືກນຳໃຊ້ແລ້ວ ມາໝູນໃຊ້ຄືນ 
ຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນຄວາມສ່ຽງ ແລະ ບັນຫາອັດຕາແລກປ່ຽນເງິນຕາຕ່າງປະເທດທີ່ສູງ ເຊິ່ງຈຳເປັນນຳໃຊ້ເພື່ອການຈັດຊື້ວັດຖຸດິບຈາກ ປະເທດ
ຫວຽດນາມ.

ເງື່ອນໄຂຂອງການໃຫ້ທຶນ ຕາມຜົນຂອງການປະຕິບັດຕົວຈິງ ໄດ້ວາງເປົ້າໝາຍທີ່ຊັດເຈນໃຫ້ໂຮງງານຜະລິດເປົາພີພີ ໃນການສ້າງລະບົບ
ທີ່ມີປະສິດທິພາບໃນການເກັບຊື້ເປົາເສດທີ່ເສດເຫຼືອ ແລະ ສ້າງແຮງຈູງໃຈໃຫ້ກັບບັນດາຜູ້ທີ່ເກັບສິ່ງເສດເຫຼືອຂາຍ.

222.949 

$
ຜູ້ປະກອບການ 11 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $180.949$180.949 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $42.000 $42.000 

ໄດ້ຊ້ືເຄ່ືອງຈັກຕ່ໍາ 1010 ເຄ່ືອງ, ເຄ່ືອງຈັກຫຍິບ 33 
ເຄ່ືອງ, ເເລະ ເຄ່ືອງຈັກບົດປລາສຕິກ 11 ເຄ່ືອງ

ເປົາທີ່ໃຊ້ແລ້ວໄດ້ເກັບຈາກຊາວກະສິກອນ ໃນ
ເຂດຊົນນະບົດ ເມື່ອສົມທຽບໃສ່ເປົ້າໝາຍທີ່ຕັ້ງໄວ້ 
(1,4 ລ້ານ1,4 ລ້ານເປົາ)

ເປົາຂອງຈຳນວນການເກັບເປົາທີ່ນຳໃຊ້ເເລ້ວເມື່ອ
ສົມທຽບໃສ່ເປົ້າໝາຍທີ່ຕັ້ງໄວ້ 5,2 ລ້ານ5,2 ລ້ານເປົາ

ຂອງຈຳນວນການຫຼຸດຜ່ອນການປ່ອຍອາຍກາກ
ໂບນິກ COCO22

ເພີ່ມເປັນ 22 ເທົ່າ ໃຫ້ກັບຮ້ານຄ້າຍ່ອຍໃນ 
ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ

10+3+1 ~1.100 ໂຕນ

ຍອດຂາຍເປົາ ~12,9 ລ້ານ

~1,5 ລ້ານ
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ອີງຕາມການສຳຫຼວດປະຈຳປີຂອງການໂຄງການ ປະມານ 33-52% ຂອງຊາວກະສິກອນ ໄດ້ຂາຍງ ົວປະມານ 2-3 ໂຕຕໍ່ປີ, ລາຄາສະເລ່ຍ 575 ໂດລາ
ສະຫະລັດ ຕໍ່ໂຕ. ລາຄາງ ົວ ຈະເເຕກຕ່າງກັນຕາມອາຍຸ, ປະລິມານຊີ້ນ, ເເລະ ປະເພດງ ົວ ວ່າເປັນງ ົວຊົນ ຫຼື ບໍ່. ຈາກຂໍ້ມູນທີ່ເກັບກໍາຈາກ 240.000 
ຄົວເຮືອນໃນເເຂວງ,  80% ແມ່ນ ລ້ຽງງ ົວ  ແລະ ໄດ້ມີການຂາຍງ ົວຫຼາຍກວ່າ 200.000 ໂຕຕໍ່ປີ ເຊິ່ງມີມູນຄ່າລວມຫຼາຍກວ່າ 123 ລ້ານ ໂດລາ
ສະຫະລັດ ໂດຍປະມານ. ມູນຄ່າຂອງການຂາຍສັດໃຫຍ່ (ງ ົວ-ຄວາຍ) ແມ່ນ ກວມເອົາ 60% ຂອງຍອດຂາຍລວມປະຈຳປີຈາກການຂາຍສັດຂອງເເຂວງ.

ການຊື້-ຂາຍສັດໃຫຍ່ (ງ ົວ-ຄວາຍ) ລະຫວ່າງບ້ານ, ເມືອງ, ແຂວງ ເເລະ ປະເທດຫວຽດນາມ ແລະ ປະເທດຈີນ ແມ່ນ ມີຄວາມຟົດຟື້ນດີ ແລະ ປະກອບ
ມີຫຼາຍພາກສ່ວນທີ່ເຂົ້າມາມີສ່ວນຮ່ວມ. ສັດໃຫຍ່ ຖືກສົ່ງຂາຍເປັນປະຈຳໃຫ້ ປະເທດຫວຽດນາມ ໂດຍສ່ວນໃຫຍ່ ຜ່ານການຂາຍແບບບໍ່ເປັນທາງການ.  
ການຂາຍ ບາງສ່ວນເປັນການຂາຍລະຫວ່າງ ຊາວກະສິກອນດ້ວຍກັນ ໂດຍການຊື້ງ ົວນ້ອຍໄປລ້ຽງ.

ຕະຫຼາດສັດໃຫຍ່ (ງ ົວ-ຄວາຍ) ບໍ່ໄດ້ສ້າງຕັ້ງຂຶ້ນເພື່ອເປັນສະຖານທີ່ໃຫ້ຊາວກະສິກອນທຸກຄົນມານຳໃຊ້, ແຕ່ເພື່ອດຳເນີນຂັ້ນຕອນການແຈ້ງລາຄາປະຈຳ
ອາທິດ ໃນການຊື້-ຂາຍສັດ ແຕ່ລະປະເພດໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນ. ຖ້າພວກເຂົາຮູ້ສຶກວ່າ ພໍ່ຄ້າບໍ່ໄດ້ສະເຫນີລາຄາທີ່ຍຸດຕິທໍາ, ພວກເຂົາສາມາດເອົາສັດ
ຂອງພວກເຂົາໄປຕະຫຼາດ ຫຼື ລໍຖ້າການສະເຫນີລາຄາທີ່ດີກວ່າ.

ການລົງທຶນໃສ່ຕະຫຼາດສັດໃຫຍ່

ພ່ໍຄ້າກຳລັງເອົາຄວາຍລົງລົດເພ່ືອຂາຍ

ງວົຕາກເເດດຢູ່ທ້າຍລົດ ກຳລັງລໍຖ້າການຂາຍ ກ່ອນທ່ີຍັງບ່ໍທັນໄດ້ລົງທຶນສ້າງເຮືອນຮ່ົມໃຫ້ງວົ



| 70

ກຳລັງຊິງນ້ຳໜັກງວົ ຢູ່ຊິງຊັງທ່ີໄດ້ຕິດຕ້ັງໃໝ່

ທ້າວ ອົກໄຊ ເເລະ ເມຍຂອງລາວ ຊື້-ຂາຍ ງ ົວ-ຄວາຍ ມາຕັ້ງ
ເເຕ່ ປີ 2008. ຜ່ານການສະໜັບສະໜູນຂອງອຳນາດການປົກ
ຄອງເເຂວງ, ທ້າວ ອົກໄຊ ໄດ້ກະກຽມເເຜນທຸລະກິດທີ່ສັບຊ້ອນ
ໃນການສ້າງຕະຫຼາດງ ົວ-ຄວາຍ, ໂຮງຂ້າສັດ, ການບໍລິການດ້ານ
ການລ້ຽງສັດຂອງລັດຖະບານ ເເລະ ໂອກາດທາງດ້ານທຸລະກິດ
ອື່ນໆທີ່ສາມາດສ້າງມູນຄ່າເພີ່ມ ເເຕ່ລາວບໍ່ມີປະສົບການໃນດ້ານ
ນີ້ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ເກີດຄວາມຂັດຄ່ອງໃນຊອກທຶນ.

ການລົງທຶນໃສ່ຕະຫຼາດສັດໃຫຍ່: ການປັບປຸງການບໍລິການ

ຜູ້ລົງທຶນ
ທ. ອົກໄຊ ພິລາວົງ  020 97896649

ການລົງທຶນ $41.149$41.149
ປະມານ 15.00015.000 ໂຕຖືກຂາຍຜ່ານຕະຫຼາດ ພາຍໃນໄລຍະເວລາ 55 ເດືອນ

ໃນປີ 2019 ແມ່ນ ໄດ້ມີການສ້າງຕັ້ງຕະຫຼາດສັດໃຫຍ່ແບບບໍ່ເປັນທາງການຂື້ນຢູ່ໃຈກາງບ້ານທີ່ຕັ້ງຢູ່ນອກເຂດເທດສະບານ ໂພນສະຫວັນ ເເຕ່ໄດ້ຖືກ
ປິດລົງ ເນື່ອງຈາກບໍ່ໄດ້ຮັບການອະນຸມັດຈາກລັດຖະບານ ເເລະ ສະຖານທີ່ບໍ່ເໝາະສົມ. ທ້າວ ອົກໄຊ ຈຶ່ງໄດ້ຖືໂອກາດນີ້ດຳເນີນການຂໍອະນຸມັດສ້າງຕັ້ງ
ຕະຫຼາດຂຶ້ນຢູ່ດິນຂອງຜູ້ກ່ຽວເອງ ທີ່ຕັ້ງ ຢູ່ ນອກເທດສະບານ ໂພນສະຫວັນ. ຜູ້ຊື້-ຂາຍ ຈຶ່ງເລີ່ມເຂົ້າໄປນຳໃຊ້ ແຕ່ສະຖານທີ່ຍັງບໍ່ທັນສະດວກ. ງ ົວ-
ຄວາຍ ບໍ່ຄ່ອຍມີບ່ອນຮົ່ມຢູ່, ຊິງຊັ່ງນ້ຳໜັກເກົ່າ ເເລະ ໃຊ້ບໍ່ຄ່ອຍໄດ້ດີ, ບໍ່ມີອຸປະກອນໃຫ້ ງ ົວ-ຄວາຍ ຍ່າງລົງຈາກລົດເພື່ອຊັ່ງນ້ຳໜັກ ເເລະ ຂະບວນການ
ຊື້-ຂາຍງ ົວ ແມ່ນໃຊ້ເວລາໝົດມື້ ເນື່ອງຈາກ ຜູ້ຊື້ ເເລະ ຜູ້ຂາຍ ຕ້ອງໄປເບິ່ງສັດທີ່ຢູ່ເທິງລົດກັບໄປກັບມາຫຼາຍຄັ້ງ ກ່ອນທີ່ຈະສາມາດຕົກລົງລາຄາກັນ
ໄດ້. ຜ່ານການເຮັດວຽກຮ່ວມກັບໂຄງການ ທ້າວ ອົກໄຊ ໄດ້ພັດທະນາເເຜນການລົງທຶນ ເພື່ອສ້າງເຮືອນຮົ່ມຖາວອນທີ່ມີບ່ອນຈອດພຽງພໍສຳລັບລົດທີ່
ຂົນງ ົວ-ຄວາຍ ຈຳນວນ 30  ຄັນ. ນອກຈາກນັ້ນ ຍັງໄດ້ຕິດຕັ້ງຊິງຊັ່ງນ້ຳໜັກແບບທັນສະໄໝ ເເລະ ອຸປະກອນທີ່ໃຊ້ເພື່ອເອົາ ງ ົວ-ຄວາຍລົງຈາກລົດໄປ
ຊັ່ງນ້ຳໜັກ ພ້ອມທັງສ້າງພື້ນທີ່ ສຳລັບປະມູນລາຄາ ງ ົວ-ຄວາຍ ເຊິ່ງເປັນພື້ນທີ່ເໝາະສົມສຳລັບການວາງສະແດງສັດໃຫຍ່ ແລະ ດຳເນີນການປະມູນຢ່າງມີ
ປະສິດທິພາບ. ທ້າວ ອົກໄຊ ຍັງໄດ້ຕົກລົງໃນການສົ່ງ ລາຄາຂາຍປະຈຳອາທິດຂອງ ງ ົວ-ຄວາຍ ຈຳນວນ 6 ປະເພດຫຼັກ ໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນ ປະມານ 
50 ບ້ານ ທຸກອາທິດ. 
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ການປະມູນລາຄາສັດທີ່ຜູ້ຊື້ເເຂ່ງຂັນກັນປະມູນລາຄາຢ່າງເປີດເຜີຍ ເປັນຮູບເເບບການຊື້-ຂາຍແບບໃໝ່ທີ່ຍັງບໍ່ເຄີຍເກີດຂຶ້ນໃນ ປະເທດລາວ. ໂຄງການ 
ໄດ້ຝຶກໃຫ້ທີມງານຂອງ ທ້າວ ອົກໄຊ ດ້ານພື້ນຖານການປະມູນສັດໃຫຍ່ ຢູ່ ເອີຮົບ ແລະ ອາເມລິກາ ວ່າດຳເນີນແນວໃດ. ທີມງານຂອງ ທ້າວ ອົກໄຊ ກໍ
ໄດ້ຝຶກລູກຄ້າ ດ້ານວິທີການປະມູນ ແລະ ເງື່ອນໄຂຂອງການປະມູນ. ການປະມູນໃນລັກສະນະນີ້ ແມ່ນ ມີທ່າເເຮງສູງໃນການເປີດປະມູນອອນລາຍເເບບ
ຖ່າຍທອດສົດ ເພື່ອໃຫ້ລູກຄ້າທີ່ຢູ່ບ່ອນອື່ນ (ເຊັ່ນ ລູກຄ້າຫວຽດນາມ) ສາມາດເຂົ້າຮ່ວມການປະມູນໄດ້ ໂດຍການບວກຄ່າຂົນສົ່ງເພີ່ມຕ່າງຫາກ.

ການປະມູນງວົຊ້ີນ ອາຍຸ 3 – 4 ປີ ຢູ່ຈຸດປະມູນໃໝ່ ໂດຍມີຜູ້ຊ້ືທ່ີລົງທະບຽນແລ້ວກຳລັງຍົກປ້າຍເພ່ືອເພ່ີມລາຄາປະມູນ.

ງວົເຖິກນ້ອຍກຳລັງລໍຖ້າຢູ່ຈຸດເອົາງວົຂ້ຶນລົດທ່ີສ້າງໃໝ່
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ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ຊາວກະສິກອນໃນເຂດຊົນນະບົດ ເຂ້ົາເຖິງຂ້ໍມູນລາຄາປັດຈຸບັນຂອງການຂາຍສັດໃຫຍ່(ງວົ-ຄວາຍ) ໄດ້ງ່າຍຂ້ຶນ.

ເມື່ອຜູ້ຊົມໃຊ້ມີຄວາມຄຸ້ນເຄີຍກັບລະບົບການຂາຍແບບໃໝ່ ອາດເຊື່ອມໂຍງກັບຍອດຂາຍສັດໃຫຍ່ປະຈຳປີ ຂອງ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ 
ປະມານ 200.000 ໂຕ ຕໍ່ປີ ມີມູນຄ່າ ປະມານ 123 ລ້ານໂດລາສະຫະລັດ ເນັ້ນໃສ່ການຂາຍສູ່ຕະຫຼາດພາຍໃນ ພ້ອມທັງສົ່ງຂາຍ ຢູ່ 
ຫວຽດນາມ ແລະ ຈີນ.

ການສົ່ງເສີມການລ້ຽງງ ົວ ແມ່ນ ເປົ້າຫມາຍຫຼັກດ້ານກະສິກຳຂອງແຂວງ ແລະ ທ້າວ ອົກໄຊ ມີສາຍສຳພັນທີ່ດີກັບເຈົ້າຫນ້າທີ່ ພາກລັດ. 
ທ້າວ ອົກໄຊ ເເມ່ນ ພໍ່ຄ້າງ ົວທີ່ໄດ້ຮັບຄວາມນັບຖືຈາກລູກຄ້າທີ່ມາໃຊ້ບໍລິການຕະຫຼາດສັດໃຫຍ່ ແລະ ໄວ້ໃຈໃນການຕັດສິນຂອງລາວ. 

ຊີງຊັ່ງທີ່ໄດ້ມາດຕະຖານ ໂດຍຜ່ານການຢືນຢັນຈາກບັນດາຜູ້ຄ້າຂາຍງ ົວໄດ້ສ້າງຄວາມໝັ້ນໃຈໃຫ້ກັບພວກເຂົາຂຶ້ນກວ່າເກົ່າວ່າ ຊິງນັ້ນ 
ຖືກຕ້ອງ ເມື່ອສົມທຽບກັບໄລຍະຜ່ານມາ.

ການແຂ່ງຂັນງ ົວຊີ້ນຫຼາຍ ເຮັດໃຫ້ໂຄງການສາມາດເກັບກຳເບີໂທລະສັບຂອງນາຍບ້ານ ແລະ ສັດຕະວະແພດບ້ານ ເພື່ອເອົາເຂົ້າກຸ່ມວອດ
ເເອບເເຈ້ງຂໍ້ມູນລາຄາງ ົວປະຈຳອາທິດ.

41.149 

$
ຜູ້ປະກອບການຈຳນວນ 11 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $24.296 $24.296 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $16.853$16.853 

ຜົນໄດ້ຮັບພາຍໃນໄລຍະເວລາ 6 ເດືອນ

ສ້າງເຮືອນຮົ່ມ 4848 ຕາເເມັດ ສຳລັບສັດໃຫຍ່ 11 
ຫຼັງ, ສ້າງພື້ນທີ່ການປະມູນງ ົວ 11 ເເຫ່ງ, ເເລະ ຊື້
ຊິງຊັ່ງນໍ້າໜັກ 11 ອັນ

ໄດ້ຈັດຂຶ້ນ 44 ຄັ້ງ ພາຍໃນ 66 ອາທິດ ເເລະ 
ໄດ້ຂາຍສັດ ຈຳນວນ 1313 ໂຕ

ໂຕຂອງຈຳນວນທີ່ສັດໃຫຍ່ທີ່ໄດ້ນຳໃຊ້ຊີງຊັ່ງ 
ເຊິ່ງ 30%30% ແມ່ນ ສັດປະເພດຄວາຍ

ໂຕຂອງຈຳນວນສັດໃຫຍ່ທີ່ຖຶກຂາຍຜ່ານ
ຕະຫຼາດນີ້

ມີຄວາມເພິ່ງພໍໃຈທີ່ຂັ້ນຕອນການຕໍ່ລອງ 
ລາຄາມີຄວາມໄວຂຶ້ນ

1+48+1

ການປະມູນ ~3.000

~15.200

ລູກຄ້າ
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ການລົງທຶນສ້າງຕະຫຼາດຢູ່ຂັ້ນບ້ານ

ການສ້າງຕະຫຼາດທີ່ເປັນໂຄງຮ່າງພື້ນຖານຂຶ້ນ ເເມ່ນ ບາດກ້າວທໍາອິດໃນການປັບປຸງການເຂົ້າເຖິງຕະຫຼາດຂອງຊາວກະສິກອນ ແລະ ເຊື່ອມໂຍງໃຫ້
ພວກເຂົາພົບກັບລູກຄ້າຫຼາກຫຼາຍພ້ອມກັນ. ໃນມື້ທີ່ຕະຫຼາດເປີດປົກກະຕິ ແມ່ນ ມື້ທີ່ມີຜູ້ຊື້ ແລະ ຜູ້ຂາຍຫຼາຍ, ມີ ການແຂ່ງຂັນເພີ່ມຂຶ້ນ ແລະ ສິນຄ້າ
ຈະໄດ້ຮັບລາຄາທີ່ດີທີ່ສຸດ ໂດຍອີງໃສ່ການສະຫນອງ ແລະ ຄວາມຕ້ອງການ. ຜູ້ຊື້ ແລະ ຜູ້ຂາຍ ຍັງສາມາດຊໍາລະຄ່າສິນຄ້າໃນຮູບແບບທີ່ຫຼາກຫຼາຍ ແລະ 
ມີການອຳນວຍຄວາມສະດວກໃນດ້ານການຂົນສົ່ງສິນຄ້າໃຫ້ກັບລູກຄ້າ. ສິນຄ້າທີ່ມີຄຸນະພາບຄ້າຍຄືກັນ ຈະຖືກຂາຍໃນລາຄາເທົ່າກັນ ແຕ່ລາຄາສາມາດ
ປ່ຽນແປງຕາມປະລິມານທີ່ຊື້. ການເປີດຕະຫຼາດຢ່າງເປັນປົກກະຕິແມ່ນ ຈະຊ່ວຍໃຫ້ພໍ່ຄ້າລາຍໃຫຍ່ສາມາດໃຊ້ເປັນບ່ອນອີງໃນການຊອກສິນຄ້າເພື່ອນຳ
ໄປຂາຍຕໍ່ໄດ້. ການສະໜອງສິນຄ້າທີ່ມີການຂະຫຍາຍຕົວ ແລະ ເຊື່ອຖືໄດ້ສົ່ງຜົນໃຫ້ເກີດການລົງທຶນໃນບັນດາຕ່ອງໂສ້ການສະໜອງທີ່ມີໂອກາດໃນ
ການສ້າງມູນຄ່າເພີ່ມ ແລະ ຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດກໍເພີ່ມຂຶ້ນ ເຮັດໃຫ້ຊາວກະສິກອນເພີ່ມການຜະລິດຂຶ້ນ.

ອຳນາດການປົກຄອງບ້ານປຸ່ງໝັ້ນ ໄດ້ຈັດເເບ່ງດິນຕອນໜຶ່ງເພື່ອໃຫ້ຊາວກະສິກອນ
ພາຍໃນບ້ານ ເເລະ ບ້ານໃກ້ຄຽງ ຈຳນວນ 5 ບ້ານ ມີບ່ອນຂາຍສິນຄ້າຂອງພວກເຂົາ 
ໃນທຸກໆວັນເສົາຕອນເຊົ້າ. ທຸກອາທິດ ແມ່ນມີຊາວກະສິກອນ ປະມານ 160 ຄົນ 
ເຊົ່າໂຕະ ຫຼື ປູຜ້າຢູ່ພື້ນດິ ໃນພື້ນທີ່ໂລ່ງແຈ້ງ ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ຕະຫຼາດດັ່ງກ່າວຕ້ອງໄດ້ປິດ
ລົງໃນເວລາ 10 ໂມງເຊົ້າ ເມື່ອເລີ່ມເເດດຮ້ອນ ແລະ ໃນລະດູຝົນ ພື້ນທີ່ນັ້ນກໍຈະ
ເຕັມໄປດ້ວຍດິນຕົມ ເຮັດໃຫ້ຄົນຊື້-ຂາຍບໍ່ຢາກມາ. 

ອຳນາດການປົກຄອງບ້ານປຸ່ງໝັ້ນ ຍັງມີກອງທຶນພັດທະນາບ້ານ ເຊິ່ງຜ່ານມາໄດ້ນຳໃຊ້

ການລົງທຶນສ້າງຕະຫຼາດບ້ານປຸ່ງໝັ້ນ:
ການປັບປຸງດ້ານການບໍລິການ

ຕົວເເທນຜູ້ລົງທຶນ
ທ. ທອງສີ ບຸນທະວົງ  020 22945017

ການລົງທຶນ $20.385$20.385
ຕະຫຼາດໃຫ້ບໍລິການໃນ 66 ບ້ານ 
ຊາວກະສິກອນ ປະມານ 240240 ຄົນ

ພະນັກງານເມືອງ, ແຂວງ, ສູນກາງ ແລະ ອົງການຢູເຊດ ສະເຫີຼມສະຫຼອງການເປີດຕະຫຼາດຢ່າງເປັນທາງການ

ໃນການສະໜອງສິນເຊື່ອໃຫ້ຜູ້ທີ່ຈຳເປັນ ເເຕ່ຄວາມຕ້ອງການດ້ານນີ້ ແມ່ນເລີ່ມຫຼຸດລົງ. ໃນທຸກໆເດືອນ ກຳລັງການຊື້ຂອງກອງທຶນ ເເມ່ນຫຼຸດລົງ 40% 
ເນື່ອງຈາກອັດຕາເງິນເຟີ້ໃນປະເທດ. ອຳນາດການປົກຄອງບ້ານ ຈຶ່ງໄດ້ສະເໜີຂໍທຶນສົມທົບນຳໂຄງການໃນການຊ່ວຍປັບປຸງໂຄງຮ່າງພື້ນຖານຕະຫຼາດ.
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ຊາວກະສິກອນຂາຍເຄ່ືອງຢູ່ທ່ີງານເປີດຕະຫຼາດຢ່າງເປັນທາງການ

“ຂ້ອຍດີໃຈຫຼາຍທີ່ມີຕະຫຼາດຖາວອນໃນຮົ່ມ. ດຽວນີ້
ຂ້ອຍບໍ່ຢ້ານວ່າ ຈະໄດ້ຕາກແດດ ເເລະ ຕາກຝົນອີກເເລ້ວ. 
ປັດຈຸບັນ ມີຊາວກະສິກອນ ເເລະ ຄົນເຂົ້າມາຂາຍເຄື່ອງຢູ່
ຕະຫຼາດຫຼາຍຂຶ້ນ."

- ຜູ້ຂາຍໃນທ້ອງຖິ່ນ

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ຕະຫຼາດໃນຮ່ົມ ໄດ້ຊ່ວຍຊາວກະສິກອນທ້ອງຖ່ິນເພ່ີມຂ້ຶນ 25% ໃຫ້ສາມາດຂາຍສິນຄ້າໄດ້ຢ່າງຕ່ໍເນ່ືອງຂ້ຶນ ໂດຍບ່ໍຕ້ອງເປັນຫ່ວງກັບສະພາບ
ອາກາດ.

ອຳນາດການປົກຄອງຂັ້ນເມືອງ ໄດ້ຊ່ວຍສ້າງຄວາມເຂົ້າໃຈໃຫ້ກັບຂັ້ນບ້ານ ເຖິງຄວາມຮັບຜິດຊອບຂອງຕົນ ແລະ ສືບຕໍ່ດຳເນີນຕາມ
ແຜນການທີ່ວາງໄວ້.

ເນື່ອງຈາກສະຖານທີ ເເມ່ນ ເປັນຕະຫຼາດກາງເເຈ້ງຢູ່ແລ້ວ ແລະ ເປັນບ່ອນພົບປະກັນຂອງຜູ້ຊື້ ແລະ ຜູ້ຂາຍ. ການລົງທຶນ ຈຶ່ງເປັນການ
ພັດທະນາໂຄງສ້າງທີ່ສາມາດນຳໃຊ້ເພື່ອຊ່ວຍປັບປຸງການດໍາເນີນງານໃນໄລຍະຍາວ.

20.385 

$
ຊຸມຊົນຈຳນວນ 11 ຊຸມຊົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $7.135$7.135 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $13.250$13.250

ຜົນໄດ້ຮັບ

ແມ່ນພື້ນທີ່ຂອງຕະຫຼາດທີ່ໄດ້ສ້າງ ຂອງຈຳນວນຊາວກະສິກອນຈາກ 66 ບ້ານທີ່
ມານຳໃຊ້ຕະຫຼາດ

1.290 ຕາແມັດ ~240 ຄົນ
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ລົດຊິ້ງ

ພື້ນທີ່ສ່ວນຫຼາຍໃນຊົນນະບົດຂອງ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ເປັນເຂດພູດອຍ. ການປູກເຂົ້າສ່ວນໃຫຍ່ແມ່ນ ປູກຢູ່ເທິງເນີນພູ ຫ່າງຈາກບ້ານ ປະມານ 10 
ກິໂລແມັດ, ມີພຽງສ່ວນໜ້ອຍເທົ່ານັ້ນທີ່ປູກຢູ່ບ່ອນຮາບພຽງໃນຮ່ອມພູ. ລົດແທັກເຕີ 4 ລໍ້ ເປັນທີ່ຮູ້ຈັກກັນດີໃນທ້ອງຖິ່ນເອີ້ນວ່າ ລົດຊີ້ງ, ເໝາະສົມ
ສຳລັບການຂົນສົ່ງຕາມເສັ້ນທາງເປື້ອນຕົມ, ມີກ້ອນຫີນ ແລະ ເຫວເລິກ ໃນແຂວງພາກເໜືອຂອງປະເທດລາວ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍ່ຕາມ ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນ
ການລົງທຶນຊື້ລົດຊິ້ງ ແມ່ນຢູ່ ລະຫວ່າງ 5.500 – 7.500 ໂດລາ (ຂຶ້ນກັບຂະຫນາດເຄື່ອງຈັກ) ເຊິ່ງເປັນລາຄາທີ່ສູງເກີນໄປສໍາລັບຊາວກະສິກອນແຕ່ລະ
ຄົນທີ່ຈະເປັນເຈົ້າຂອງ.

ການລົງທຶນດ້ານການຂົນສົ່ງ: ການປັບປຸງດ້ານການບໍລິການ

ຊາວກະສິກອນສ່ວນໃຫຍ່ມີເນື້ອທີ່ດິນ ປະມານ 2 ເຮັກຕາ ເພື່ອປູກພືດປະເພດຕ່າງໆ. ພືດທີ່ປູກ ສ່ວນຫຼາຍແມ່ນ ສາລີ ແລະ ມັນຕົ້ນ ລວມທັງເຂົ້າໄຮ່, 
ຂີງ, ໝາກເດືອຍ, ມັນສະຄູ, ຫມາກນັດ ແລະ ຜັກ. ໂດຍສະເລ່ຍແລ້ວ ຜົນຜະລິດສາລີ ແມ່ນປະມານ 4 ໂຕນ ຕໍ່ເຮັກຕາ ຫຼື ປະມານ 90 ເປົາ, ເປົາລະ 
45 ກິໂລກຣາມ.  ສຳລັບຜົນຜະລິດຂອງມັນຕົ້ນ ແມ່ນປະມານ 15 ໂຕນຂຶ້ນໄປ ຕໍ່ເຮັກຕ້າ ຫຼື ຫຼາຍກວ່າ 330 ເປົາ. ຖ້າຫາກບໍ່ມີການຂົນສົ່ງທີ່ເຫມາະ
ສົມ, ສະມາຊິກໃນຄອບຄົວແຕ່ລະຄົນ ຈະຕ້ອງໄດ້ແບກຜົນເກັບກ່ຽວ ຫຼື ຂົນດ້ວຍລົດຈັກ ເຮັດໃຫ້ໃຊ້ເວລາໃນການຂົ່ນສົງຜົນຜະລິດກັບມາເຮືອນ. ຕາມ
ປົກກະຕິແລ້ວຈະຕ້ອງມີສະມາຊິກຄອບຄົວໜຶ່ງຄົນ ນອນຢູ່ຕູບທີ່ປຸກສ້າງໄວ້ຢູ່ສວນເພື່ອເຝົ້າຜົນເກັບກ່ຽວ. ສິ່ງເຫຼົ່ານີ້ ແມ່ນເປັນວຽກທີ່ໜັກຈຶ່ງເຮັດໃຫ້
ຊາວກະສິກອນບໍ່ມີແຮງຈູງໃຈໃນການລົງທຶນເພື່ອເພີ່ມຜົນຜະລິດ ເນື່ອງຈາກວ່າ ການເພີ່ມຂຶ້ນຂອງຜົນຜະລິດໝາຍເຖິງ ການເພີ່ມພາລະໃນການຂົນສົ່ງ
ດ້ວຍການແບກຫາມທີ່ໃຊ້ແຮງງານຄົນ.

ໂຄງການໄດ້ຮັບໃບສະໝັກຍື່ນຂໍທຶນຫຼາຍສະບັບໃນການລົງທຶນຊື້ລົດຊິ້ງ, ໃນຈໍານວນ 60 ບ້ານ ທີ່ຍັງບໍ່ທັນມີການບໍລິການດ້ານການຂົນສົ່ງ, ການລົງທຶນ
ຂອງຜູ້ປະກອບການຂັ້ນບ້ານຈຶ່ງເປັນໂອກາດທີ່ດີທີ່ສຸດທາງດ້ານທຸລະກິດ. ອັດຕາຄ່າບໍລິການຕໍ່ຖ້ຽວ ແມ່ນອີງໃສ່ໄລຍະທາງຕົວຈິງ, ສຳລັບທຸລະກິດໃໝ່ນີ້ 
ແມ່ນສາມາດສະໜອງການບໍລິການໃຫ້ຊາວກະສິກອນ ປະມານ 35 ຄົນ  ເຊິ່ງຂົນສົ່ງຈາກສວນຫາບ້ານ,  ປະມານ 3-5 ຖ້ຽວຕໍ່ວັນ ໃນໄລຍະລະດູການ
ເກັບກ່ຽວ.

ລົດຊ້ິງກຳລັງຂົນສ່ົງສາລີຢູ່ໄຮ່
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ກ່ອນທີ່ຈະລົງທຶນໃນການຊື້ລົດຊິ້ງ, ໂຄງການໄດ້ຝຶກອົບຮົມໃຫ້ຜູ້ປະກອບການຂັ້ນບ້ານກ່ຽວກັບທັກສະພື້ນຖານໃນການເຮັດທຸລະກິດ ເຊິ່ງໃນນັ້ນລວມ
ມີ ວິທີການຄິດໄລ່ຄ່າບໍລິການໃຫ້ກຸ້ມຄ່າກັບລາຍຈ່າຍໃນການດຳເນີນງານ, ການຄິດໄລ່ມູນຄ່າຂອງເຄື່ອງຈັກ, ການວາງແຜນງ ົບປະມານ, ການຄິດໄລ່ຜົນ
ກຳໄລ ແລະ ຂາດທຶນ, ຝຶກອົບຮົມດ້ານການຕະຫຼາດ ແລະ ການຊອກລູກຄ້າ. ນອກນັ້ນ ຍັງມີການຝຶກອົບຮົມແບບເປັນກຸ່ມ ເພື່ອໃຫ້ຜູ້ເຂົ້າຮ່ວມທີ່ດຳເນີນ
ທຸລະກິດໃນຂະແໜງດຽວກັນ ໄດ້ມີໂອກາດແລກປ່ຽນບົດຮຽນ ແລະ ສົມທຽບປະສົບການຕົວຈິງຮ່ວມກັນ.

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ທີ່ໄດ້ຊື້ມານຳໃຊ້ໃນ 6060 ບ້ານ

ເເມ່ນມູນຄ່າບໍລິການທີ່ຈຸນລະວິສາຫະກິດ
ໄດ້ຈ່າຍໃຫ້ຜູ້ສະໜອງ

ຂອງຜູ້ໃຫ້ບໍລິການລົດຊິ້ງໄດ້ນຳໃຊ້ທັກສະ
ທຸລະກິດໃໝ່ ເຊັ່ນການຈົດບັນທຶກ

ຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳໄດ້ຈ່າຍຄ່າບໍລິການ
ຂົນສົ່ງຜົນຜະລິດໃນປັດຈຸບັນ

ຂອງຈຳນວນຜົນຜະລິດທີ່ຖືກຂົນສົ່ງ
ໂດຍຜູ້ໃຫ້ບໍລິການ

ໂດຍສະເລ່ຍສາມາດມີລາຍຮັບ $2.025$2.025
ຕໍ່ຄົນໃນປະຈຸບັນ.

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ຊາວກະສິກອນ ປະມານ 2.000 ຄົນບໍ່ໄດ້ເເບກ ຫຼື ໃຊ້ລົດຈັກ ເພື່ອຂົນຜົນຜະລິດຈາກສວນມາເຮືອນຄືເມື່ອກ່ອນ.  ຢູ່ທີ່ເມືອງແຫ່ງໜຶ່ງ 
ໃນເຂດເນີນສູງ ກ່ອນທີ່ຈະມີການບໍລິການຂົນສົ່ງດ້ວຍລົດຊິ້ງ ຊາວກະສິກອນ ປູກສາລີພຽງເເຕ່ 2 ເຮັກຕາ ປັດຈຸບັນໄດ້ປ່ຽນມາປູກສາລີ
ເພີ່ມຂຶ້ນເປັນ 5 ເຮັກຕາ.

ປະມານເຄິ່ງຫນຶ່ງຂອງຜູ້ໃຫ້ບໍລິການລົດຊິ້ງ ໄດ້ຊ່ວຍຊາວກະສິກອນໃນການຂາຍຜົນຜະລິດຂອງພວກເຂົາ. ໃນນັ້ນ 23% ສະເໜີໃຫ້ຈ່າຍ
ຄ່າຕອບແທນໃນການສະໜອງຂໍ້ມູນ, ເເຕ່ມີ 27% ຊ່ວຍໃຫ້ຂໍ້ມູນຕິດຕໍ່ ແລະ ຂໍ້ມູນດ້ານລາຄາ ແບບບໍ່ຖາມເອົາຄ່າຕອບແທນ.

ການຂາດການບໍລິການຂົນສົ່ງທີ່ເຊື່ອຖືໄດ້ໃນບ້ານ ແມ່ນ ໂອກາດທາງທຸລະກິດທີ່ລໍຖ້າໃຫ້ມີນັກທຸລະກິດມາລົງທຶນ. ການຝຶກອົບຮົມ
ຜູ້ປະກອບການ ເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາເຂົ້າໃຈ ແລະ ມີຄວາມໝັ້ນໃຈວ່າ ຖ້າຫາກເຮັດວຽກໜັກຈະເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາສາມາດສ້າງລາຍຮັບທີ່
ພຽງພໍກັບລາຍຈ່າຍ ແລະ ມີຜົນກຳໄລ. ນອກນັ້ນ ຍັງເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາເຂົ້າໃຈລາຍຈ່າຍຂອງທຸລະກິດ ເພື່ອການຕັ້ງຄ່າບໍລິການໃນລາຄາ
ທີ່ສົມເຫດສົມຜົນ ພ້ອມທັງຊ່ວຍໃຫ້ພວກເຂົາສາມາດສື່ສານກັບລູກຄ້າໄດ້ຈະແຈ້ງຂຶ້ນເຖິງເຫດຜົນຂອງການປັບປ່ຽນຄ່າບໍລິການ ເຊັ່ນ: 
ການຂຶ້ນລາຄາຂອງນໍ້າມັນ.

ລົດຊິ້ງ 60 ຄັນ 

69%

343.896

$
ຜູ້ໃຫ້ບໍລິການຈຳນວນ 6060 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $199.038$199.038

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $144.858 $144.858 

~16.512 ໂຕນ~$190.000

77%

~2.070
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ການບໍລິການສ້ອມເເປງເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ

ຄ້າຍຄືກັນໃນທົ່ວໂລກ, ຊາວກະສິກອນໃນຊົນນະບົດຂອງປະເທດລາວ ກໍເພິ່ງພາເຕັກໂນໂລຢີ ເພື່ອຊ່ວຍຫຼຸດຜ່ອນເເຮງງານ ເເລະ ເວລາ ໃນການເຮັດ
ກະສິກຳ ເເລະ ເພີ່ມປະສິດທິຜົນ. ເຖິງຢ່າງໃດກໍຕາມ ເຄື່ອງຈັກເຫຼົ່ານີ້ ຕ້ອງການການບຳລຸງຮັກສາ ເເລະ ການບໍລິການ. ໃນຂະນະທີ່ ຊາວກະສິກອນ
ສ່ວນຫຼາຍມີເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ ເເຕ່ພວກເຂົາມີຄວາມສາມາດທີ່ຈຳກັດໃນການບຳລຸງຮັກສາ ເເລະ ສ້ອມເເປງ ເມື່ອເກີດການເປ່ເພ.

ຊ່າງສ້ອມແປງກົນຈັກທ້ອງຖິ່ນ ໄດ້ໃຫ້ບໍລິການຊາວກະສິກອນ ໂດຍການສ້ອມເເປງ ເເລະ ບຳລຸງຮັກສາເຄື່ອງຈັກຂອງຊາວກະສິກອນມາໄດ້ຫຼາຍປີ. ສ່ວນ
ໃຫຍ່ເເມ່ນ ຊາວກະສິກອນນຳເຄື່ອງມາສ້ອມເເປງຢູ່ຮ້ານ ເເຕ່ໄລຍະທີ່ຊາວກະສິກອນວຽກຫຼາຍໃນລະດູການເກັບກ່ຽວ ຊ່າງສ້ອມເເປງບາງຄົນຈະໃຫ້
ບໍລິການຮອດບ້ານ. ປະມານ 70% ຂອງຊາວກະສິກອນມີເຄື່ອງຈັກຢ່າງໜ້ອຍ 1 ເຄື່ອງ ເຊັ່ນ: ລົດໄຖ, ເຄື່ອງຈັກຕັດຫຍ້າ, ເຄື່ອງຈັກປັ່ນເຂົ້າ, ເເລະ 
ລົດຈັກ ທີ່ກວມເອົາ 30% ຂອງການສ້ອມເເປງ.

ຊ່າງສ້ອມແປງກົນຈັກ ບາງຄົນຂາດເຄື່ອງມືສ້ອມແປງທີ່ເໝາະສົມ ເຖິງຈະພະຍາມເຕັມທີ່ແລ້ວ ກໍຍັງພົບກັບບັນຫາດ້ານຄວາມທັນສະໄໝຂອງເຄື່ອງຈັກທີ່
ຕ້ອງການການບຳລຸງຮັກສາທີ່ສັບຊ້ອນ. ເຖິງເເມ່ນວ່າ ພວກເຂົາຈະສາມາດຈັດການສ້ອມເເປງສິ່ງທີ່ງ່າຍໄດ້ ເເຕ່ກໍຍັງພົບກັບບັນຫາການສ້ອມແປງທີ່ຍາກ
ຂຶ້ນ ເຮັດໃຫ້ໃຊ້ເວລາດົນໃນການສ້ອມເເປງ ຫຼື ສ້ອມເເປງບໍ່ສຳເລັດ. ຊາວກະສິກອນບາງຄົນ ຈຳເປັນຕ້ອງໄດ້ເດີນທາງໄປແປງຢູ່ຮ້ານທີ່ໃຫຍ່ກວ່າ ຢູ່ ເຂດ
ຕົວເມືອງຂອງເເຂວງ ເຊິ່ງຢູ່ຫ່າງໄກ ປະມານ 45 – 200 ກິໂລເເມັດ. ສະນັ້ນ ຖ້າຫາກເຄື່ອງຈັກຕ້ອງການການສ້ອມແປງທີ່ສັບຊ້ອນ ແມ່ນຈະເຮັດໃຫ້
ຊາວກະສິກອນມີເວລາໃນການເຮັດວຽກຢູ່ສວນໜ້ອຍລົງ.

ຊ່າງກຳລັງສ້ອມເເປງຈັກຕັດຫຍ້າຢູ່ຮ້ານຂອງລາວ



| 78

ໂຄງການ ໄດ້ໃຫ້ການສະໜັບສະໜູນທຸລະກິດສ້ອມເເປງກົນຈັກຈຳນວນ 4 ທຸລະກິດ 
ເຊິ່ງໃນນັ້ນ 3 ທຸລະກິດ ແມ່ນ ຢູ່ ເມືອງ ພູກູດ ແລະ 1 ທຸລະກິດ ຢູ່ ເມືອງ ໝອກ ເພື່ອ
ຊ່ວຍປັບປຸງການດຳເນີນທຸລະກິດຂອງພວກເຂົາ. ການລົງທຶນລວມມີ: ການຊື້ເຄື່ອງມືໃໝ່ 
ສຳລັບການສ້ອມແປງ, ການຂະຫຍາຍຮ້ານສ້ອມເເປງເພື່ອເກັບມ້ຽນເຄື່ອງຈັກກະສິກຳທີ່
ຊາວກະສິກອນທີ່ເອົາມາສ້ອມເເປງ ເເລະ ມີກໍລະນີໜຶ່ງ ແມ່ນ ໄດ້ຝຶກອົບຮົມພື້ນຖານການ
ບຳລຸງຮັກສາເຄື່ອງຈັກໃຫ້ກັບຊາວກະສິກອນ. 

ຮ້ານສ້ອມເເປງເຄື່ອງກົນຈັກກະສິກຳ: ປັບປຸງດ້ານການບໍລິການ

ຜູ້ລົງທຶນ
ເມືອງພູກູດເມືອງພູກູດ
ທ. ດາວ ວອນມະນີ    030 9745794
ທ. ຄຳປ້ອມ ເເສງສຸລິໂຍ       020 92632046
ທ. ຄຳພວງ ດວງມາລາ     020 29207799

ເມືອງໝອກເມືອງໝອກ
ທ. ຈື້ ວ່າງ        030 2884371

ການລົງທຶນທັງໝົດ $10.181$10.181
ຊາວກະສິກອນປະມານ 690690 ຄົນໄດ້ໃຊ້ບໍລິການ
ສ້າງລາຍຮັບ $3.870$3.870 ຕໍ່ລະດູການ

“ຫຼັງຈາກໄດ້ຮັບເຄື່ອງມື ແລະ ອຸປະກອນທີ່ດີກວ່າເກົ່າ, ຂ້ອຍສາມາດໃຫ້ການບໍລິການໄດ້
ໄວຂຶ້ນ, ປະຢັດເວລາ, ເເລະ ຂ້ອຍໄດ້ຫຼຸດຜ່ອນເເຮງງານໄປຫຼາຍ. ສິ່ງເຫຼົ່ານີ້ ຊ່ວຍໃຫ້ຊາວ
ກະສິກອນປະຢັດເວລາໃນການສ້ອມແປງເຄືື່ອງຈັກຫຼາຍຂຶ້ນ ແລະ ໄດ້ຮັບການບໍລິການ
ທີ່ມີປະສິດທິພາບ ເຊິ່ງໝາຍເຖິງ ຊາວກະສິກອນ ສາມາດຫຼຸດຄ່າໃຊ້ຈ່າຍໃນການເດີນທາງ
ໄປ ໂພນສະຫວັນ.”

- ເຈົ້າຂອງທຸລະກິດ

ຜົນໄດ້ຮັບໃນລະດູການຂອງປີ 2023/2024

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ

ຜົນກະທົບ
ປັດຈຸບັນບັນດານັກທຸລະກິດສ້ອມເເປງແມ່ນ ມີຄວາມພໍໃຈທີ່ສາມາດສ້າງສາຍສຳພັນໄລຍະຍາວກັບຊາວກະສິກອນທ້ອງຖິ່ນໄດ້ຢ່າງໃກ້ຊິດຂຶ້ນ.

ທຸລະກິດເຫຼົ່ານີ້ດຳເນີນໄປໄດ້ດີຢູ່ເເລ້ວ, ມີລູກຄ້າຫຼາຍ, ຍັງຂາດເເຕ່ອຸປະກອນການສ້ອມແປງທີ່ເໝາະສົມ ເພື່ອຕອບສະຫນອງຕາມ
ຄວາມຕ້ອງການຂອງລູກຄ້າ. ຫຼັງຈາກມີອຸປະກອນໃຫມ່, ພວກເຂົາສາມາດໃຫ້ບໍລິການຊາວກະສິກອນ ຈຳນວນຫຼາຍຂຶ້ນ ແລະ ສາມາດ
ສ້ອມເເປງໄດ້ຫຼາຍຢ່າງຂຶ້ນກວ່າເກົ່າ.

10.181

$
ຈຸນລະວິສາຫະກິດ 44 ຫົວໜ່ວຍ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $4.386$4.386

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $5.795$5.795 

ສູນສ້ອມແປງໄດ້ຊື້ອຸປະກອນໃໝ່

ຄັ້ງຂອງຈຳນວນການໃຫ້ບໍລິການສ້ອມເເປງ 
ເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ ຕໍ່ລະດູການ

ຄົນໄດ້ຮັບການຝຶກອົບຮົມກ່ຽວກັບການບຳລຸງ
ຮັກສາເຄື່ອງຈັກກະສິກຳ

ແມ່ນຈຳນວນລາຍຮັບຈາກການໃຫ້ບໍລິການສ້ອມ
ເເປງເຄື່ອງຈັກກະສິກຳຕໍ່ລະດູການ

ຄົນໃນ 5858 ບ້ານ ໄດ້ຮັບການສ້ອມເເປງເຄື່ອງຈັກ
ກະສິກຳຂອງພວກເຂົາ

4 ~690

104

~1.000
~$3.900
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ການລົງທຶນດ້ານຫັດຖະກຳ

ການຕ່ຳຫູກ

ຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກ ເເມ່ນລາຍຮັບອັນຕົ້ນຕໍຂອງເເມ່ຍິງຫຼາຍຄົນໃນປະເທດລາວ. ສິນຄ້າທີ່ຕໍ່າເປັນຫຼັກແມ່ນ ສິ້ນ ທີ່ເເມ່ຍິງນຸ່ງຖືໃນງານສຳຄັນຕ່າງໆ ເຊັ່ນ: 
ການເຂົ້າຮ່ວມປະຊຸມ, ງານດອງ ເເລະ ການນຸ່ງຖືປະຈຳວັນ ໂດຍສະເພາະໃນຄົນຮຸ່ນເກົ່າ. ການອອກແບບລວດລາຍແມ່ນ ມີຄວາມຫຼາກຫຼາຍ ເຊິ່ງເລີ່ມ
ຕັ້ງເເຕ່ລາຍງ່າຍສຳລັບຕີນສິ້ນນັກຮຽນໄປເຖິງລາຍຍາກ ເຊັ່ນ: ລາຍງູ, ລາຍນົກ ເເລະ ລາຍສັດປະເພດອື່ນໆ ລວມທັງລວດລາຍທີ່ມີຄວາມໝາຍແບບ
ດັ້ງເດີມ ໂດຍຜະລິດຈາກເສັ້ນຝ້າຍ ເເລະ ເສັ້ນໄໝ. ລວດລາຍເເມ່ນ ຈະປ່ຽນທຸກໆ 4-6 ອາທິດ ອີງຕາມຄວາມຕ້ອງການຂອງຕະຫຼາດ ຢູ່ ເຂດຕົວເມືອງ

ການຕ່ຳຫູກເເບບພ້ືນບ້ານຂອງລາວ ການຕ່ຳຫູກຢູ່ເຮືອນຫູກຮ່ວມກັນ 14 ຄົນ

ສັງລວມການລົງທຶນດ້ານຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກ

ທີ່ມີລູກຄ້າຫຼັກ.

ຢູ່ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ, ຄົນລາວລຸ່ມສ່ວນຫຼາຍ (ແລະ ຊົນເຜົ່າອື່ນໆ) ທີ່ອາໄສຢູ່ໃນຊົນນະບົດໃຊ້ເວລາ ປະມານ 2-5 ຊົ່ວໂມງ ໃນການຕ່ຳຫູກ. ສຳລັບ
ຄອບຄົວທີ່ເຮັດການປູກຝັງ, ການຕ່ຳຫູກ ແມ່ນລາຍຮັບທີ່ສຳຄັນ ເປັນອັນດັບສາມ ທີ່ປະກອບສ່ວນໃສ່ລາຍຮັບຂອງຄອບຄົວ ປະມານ 30% ໂດຍ
ສະເລ່ຍ. ແມ່ຍິງສ້າງລາຍຮັບ ປະມານ 150 ໂດລາສະຫະລັດ ຕໍ່ເດືອນ ຈາກການຕໍ່າສິ້ນໄດ້ ປະມານ 6 ຜືນ.

ລາຍຮັບເຫຼົ່ານີ້ ມີຄວາມສຳຄັນຫຼາຍໃນການຊ່ວຍຄ່າໃຊ້ຈ່າຍພາຍໃນຄອບຄົວ, ຄ່າຮຽນ ແລະ ຄ່າໃຊ້ຈ່າຍບາງສ່ວນທາງດ້ານກະສິກຳ ເຊິ່ງເປັນການສ້າງ
ຄວາມເຂັ້ມແຂງໃຫ້ແກ່ແມ່ຍິງ ຢູ່ ເຂດຊົນນະບົດ.

ໂຄງການ ໄດ້ຮ່ວມກັບທຸລະກິດຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກຫຼາຍຄົນໃນທົ່ວ 7 ເມືອງ ເຊິ່ງ ການລົງທຶນດ້ານຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກ ເເມ່ນ ເນັ້ນໃສ່ການຍົກລະດັບ
ອຸປະກອນ ເພື່ອເພີ່ມປະສິດທິພາບໃນການຜະລິດ ແລະ ຍົກລະດັບຄຸນນະພາບຂອງສິນຄ້າໃຫ້ກັບຜູ້ຕໍ່າຫູກ, ພ້ອມທັງເພີ່ມທັກສະການດ້ານການຕະຫຼາດ 
ແລະ ການຂາຍຜ່ານເຟສບຸກ ເພື່ອເພີ່ມຊ່ອງທາງການຂາຍໃຫ້ກັບແມ່ຍິງຕໍ່າຫູກ. 
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ການລົງທຶນດ້ານຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກ:
ການປັບປຸງ ເເລະ ຂະຫຍາຍອຸປະກອນ

ເມື່ອປະມານ 20 ປີກ່ອນ, ໂຄງສ້າງດ້ານຂະແໜງການຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກໄດ້ມີການປ່ຽນ
ເເປງ ຈາກ ການຕໍ່າຫູກແບບເປັນບຸກຄົນຂອງໃຜລາວ ໃນທົ່ວປະເທດ ໄດ້ກາຍມາເປັນ 
ການລົງທຶນຂອງນັກທຸລະກິດ ຫຼື ແມ່ຫູກ ທີ່ເຮັດສັນຍາກັບແມ່ຍິງ ຫຼື ລູກຫູກ ໃນການ
ຕໍ່າຫູກ. ນັກທຸລະກິດຍິງ ຫຼື ແມ່ຫູກ ຕົກລົງສະໜອງ ອຸປະກອນ (ກີ່, ຟືມ ເເລະ ຊຸດ
ອຸປະກອນຫູກ), ເຄືອຫູກ ແລະ ເສັ້ນຝ້າຍ ຫຼື ເສັ້ນໄໝສຳລັບການຕໍ່າ ພ້ອມທັງອອກເເບບ
ລາຍໃຫ້ກັບລູກຫູກທີ່ເປັນແມ່ຍິງໃນບັນດາບ້ານຕ່າງໆ. ແມ່ຫູກ ທີ່ເປັນນັກທຸລະກິດຍິງ
ເຫຼົ່ານີ້ແມ່ນ ເຮັດວຽກຮ່ວມກັບໂຄງການ ເຊິ່ງພວກເຂົາມີຈຳນວນລູກຫູກ ສະເລ່ຍ 300 

ຜູ້ລົງທຶນ
ນັກທຸລະກິດຍິງ 35 ຄົນ (ໜ້າ 83)

ການລົງທຶນທັງໝົດ $718.183$718.183 ໂດລາ
ເຂົ້າເຖິງເເມ່ຍິງຕ່ຳຫູກປະມານ 11.063 11.063 ຄົນ

ຄົນ ຢູ່ໃນເຄືອຂ່າຍ (ເລີ່ມຕັ້ງເເຕ່ 40 ຄົນ ຫາ ຫຼາຍກ່ວາ 800 ຄົນ). ພວກເຂົາເກັບຊື້ສິ້ນ 1-2 ຄັ້ງຕໍ່ເດືອນ ເເລະ ຂາຍໃຫ້ກັບແມ່ຄ້າຂາຍຍົກຢູ່ ໂພນ
ສະຫວັນ ເຊິ່ງເປັນຕົວເມືອງຫຼັກຂອງ ເເຂວງ ຊຽງຂວາງ, ນອກນັ້ນ ຍັງສົ່ງໄປຂາຍຢູ່ ນະຄອນຫຼວງວຽງຈັນ ເເລະ ບັນດາເມືອງທີ່ຢູ່ແຂວງທາງພາກໃຕ້
ຂອງປະເທດລາວ.  ພ້ອມນັ້ນ ຍັງມີແມ່ຫູກ ຫຼື ນັກທຸລະກິດຍິງ ຈຳນວນ 2 ຄົນ ໄດ້ສົ່ງອອກສິນຄ້າໄປຂາຍຢູ່ປະເທດໄທ, ປະເທດຍີປຸ່ນ ເເລະ ປະເທດ
ມຽນມາ. 

ໃນຊຸມປີຜ່ານມານີ້, ຄວາມຕ້ອງການດ້ານຄວາມຍາວຂອງຜືນສິ້ນ ແມ່ນໄດ້ມີການປ່ຽນແປງຈາກ ສິ້ນຜືນສັ້ນ ກາຍມາເປັນ ຜືນສິ້ນທີ່ມີຄວາມຍາວກວ່າ
ເກົ່າຫຼາຍ. ຄວາມກວ້າງ ( ແລະ ຄວາມຍາວ) ຂອງຜືນສິ້ນເເມ່ນ ຂຶ້ນກັບຄວາມກ້ວາງຂອງອຸປະກອນໃນການຕໍ່າທີ່ເອີ້ນວ່າ “ຟືມ” ເຊິ່ງເປັນເຄື່ອງມືໃນ
ການຈັດເເບ່ງເສັ້ນຝ້າຍ ຫຼື ເສັ້ນໄໝ ໃຫ້ໄປຢູ່ໃນລວງດຽວກັນ. ມູນຄ່າຂອງຟືມ ແມ່ນກວມເອົາປະມານ 50% ຂອງການລົງທຶນດ້ານອຸປະກອນທັງໝົດ. 
ນອກນັ້ນ ໃນປັດຈຸບັນ ຟືມຍັງໄດ້ປ່ຽນຈາກ ຟືມທີ່ຜະລິດຈາກໄມ້ໄຜ່ມາເປັນ ຟືມເຫຼັກ ເເລະ ຟືມໄມ້. 

ຄຸນະພາບຂອງຜືນສິ້ນ ເເມ່ນຂຶ້ນກັບໂຄງສ້າງຂອງກີ່. ໂຄງສ້າງກີ່ເເບບເກົ່າສ່ວນໃຫຍ່ແມ່ນ ສ້າງຕິດກັບໂຄງສ້າງຂອງເຮືອນ ເຮັດໃຫ້ບໍ່ສາມາດຕໍ່າຫູກໄດ້
ໃນຕອນກາງຄືນ ເນື່ອງຈາກເກີດສຽງດັງເວລາຕໍ່າຫູກ. ນອກຈາກນັ້ນ ໂຄງສ້າງກີ່ ທີ່ບໍ່ໄດ້ມາດຕະຖານເຮັດໃຫ້ຂັ້ນຕອນການຕໍ່າຕໍ່ເສັ້ນຝ້າຍ ຫຼື ເສັ້ນໄໝ
ໃຫ້ເປັນຜືນບໍ່ໄດ້ມຸມ 90 ອົງສາ ເຊິ່ງເຮັດໃຫ້ຜືນສິ້ນຕໍ່າບໍ່ແໜ້ນດີ ເເລະ ມີມູນຄ່າຕ່ຳໃນຕະຫຼາດ.

ວາງສະເເດງ ເເລະ ຂາຍສ້ິນຢູ່ງານຕະຫຼາດນັດ
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ທຸລະກິດຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກ ທີ່ນຳພາໂດຍແມ່ຍິງ ຈຳນວນ 35 ຄົນ (ລວມທັງ ກຸ່ມແມ່ຍິງຂະໜາດນ້ອຍກຸ່ມໜຶ່ງທີ່ຕໍ່າຖົງເເດງ ແລະ ໄດ້ຖືກຮັບຮອງເປັນ
ສິນຄ້າ “ໜຶ່ງເມືອງໜຶ່ງຜະລິດຕະພັນ” ທີ່ໃຊ້ເປັນກະເປົານັກຮຽນຢູ່ທົ່ວແຂວງ) ໄດ້ລົງທຶນຍົກລະດັບອຸປະກອນເກົ່າ, ຊື້ອຸປະກອນໃໝ່ ເເລະ ຂະຫຍາຍ
ຈຳນວນລູກຫູກ ໃນເຄືອຂ່າຍຂອງຕົນເອງ. ໂຄງການ ໄດ້ຝຶກອົບຮົມທັກສະທຸລະກິດແບບພື້ນຖານ ແລະ ວິທີການນຳໃຊ້ເຟສບຸກເປັນເຄື່ອງມືການຕະຫຼາດ 
ພ້ອມທັງຈັດກອງປະຊຸມເຄືອຂ່າຍ ເພື່ອເປີດໂອກາດໃຫ້ພວກເຂົາໄດ້ແລກປ່ຽນປະສົບການ, ສ້າງເຄືອຂ່າຍໃໝ່ ແລະ ມີການຄ້າຂາຍເກີດຂຶ້ນລະຫວ່າງຜູ້
ເຂົ້າຮ່ວມ.

ນອກຈາກນັ້ນ ນັກທຸລະກິດຍິງຄົນໜຶ່ງ ໄດ້ສ້າງເຮືອນຫັດຖະກຳຕ່ຳຫູກຫຼັງທີສອງ ໂດຍຕິດຕັ້ງກີ່ຈຳນວນ 14 ກີ່ ເພື່ອໃຫ້ແມ່ຍິງພາຍໃນບ້ານມາຕ່ຳຫູກຢູ່
ຈຸດດຽວກັນ. ແມ່ຍິງມັກນະວັດຕະກຳໃໝ່ນີ້ຫຼາຍ ເນື່ອງຈາກເຮັດໃຫ້ພວກເຂົາມີໂອກາດໄດ້ສົນທະນາກັນ ໃນລະຫວ່າງການເຮັດວຽກ ເເລະ ຫຼີກລ່ຽງການ
ລົບກວນຈາກຄອບຄົວ.

ນອກຈາກນັ້ນ ນັກທຸລະກິດຍິງ ຈຳນວນ 2 ຄົນ ໄດ້ຝຶກສອນດ້ານການຕໍ່າຫູກໃຫ້ເເມ່ຍິງ ຊົນເຜົ່າມົ້ງ ເເລະ ຊົນເຜົ່າກຶມມຸ. 

ເເມ່ຫູກກຳລັງມອບຟືມໃໝ່ທ່ີໄດ້ມາດຖານ ເເລະ ຍາວຂ້ືນໃຫ້ກັບລູກຫູກ

ຟືມ

ວາງສະເເດງ ເເລະ ຂາຍຖົງເເດງຢູ່ງານຕະຫຼາດນັດ ການມອບຈັກປ່ັນດ້າຍໃຫ້ເເມ່ຍິງໂດຍໝູນໃຊ້ພາຍໃນ 14 ຄົນ
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ຜົນໄດ້ຮັບໃນປີ 2023

ປັດໄຈສູ່ຜົນສຳເລັດ
ນັກທຸລະກິດຍິງ ຫຼື ແມ່ຫູກທຸກຄົນ ແມ່ນດຳເນີນທຸລະກິດໄດ້ດີຢູ່ແລ້ວ ເຊິ່ງມີປະສົບການ 6-20 ປີ ໃນການເຮັດທຸລະກິດ. ທຸກຄົນ ມີ
ຄວາມເຂົ້າໃຈດີກ່ຽວກັບອຸປະກອນທີ່ຈໍາເປັນ ແລະ ບ່ອນຂາຍອຸປະກອນ. ເນື່ອງຈາກວ່າ ແຂວງ ຊຽງຂວາງ ຜະລິດສິ້ນຂາຍໃນລາຄາທີ່
ສົມເຫດສົມຜົນທີ່ສຸດໃນປະເທດລາວ ຈຶ່ງເຮັດໃຫ້ມີຕະຫຼາດຮອງຮັບການຜະລິດທີ່ເພີ່ມຂຶ້ນ.

ສຳລັບເເມ່ຍິງທີ່ໄດ້ຮັບການຍົກລະດັບອຸປະກອນໃໝ່ເຫັນວ່າ ສາມາດເພີ່ມກຳລັງການຜະລິດຂຶ້ນໄດ້ 17% ເເລະ 100% ໄດ້ປັບປຸງ
ຄຸນະພາບສິນຄ້າໃຫ້ດີຂຶ້ນ

ໃນລະດັບທຸລະກິດ ຄາດຄະເນລາຍຮັບປະຈຳປີຂອງ ແມ່ຫູກ ຫຼື ທຸລະກິດຍິງ ແມ່ນເພີ່ມຂຶ້ນຫຼາຍກ່ວາ 2 ລ້ານ ໂດລາສະຫະລັດ

ການປັບປຸງດ້ານການສື່ສານລະຫວ່າງ ເເມ່ຫູກ ແລະ ລູກຫູກຂອງພວກເຂົາ ເຮັດໃຫ້ການຜະລິດມີຄວາມສະໝໍ່າສະເໝີຂຶ້ນ

ຫຼາຍກວ່າເຄິ່ງໜຶ່ງຂອງແມ່ຫູກແມ່ນ ມີຈຳນວນລູກຄ້າເພີ່ມຂຶ້ນ

718.183

$
ນັກທຸລະກິດຍິງ ຫຼື ແມ່ຫູກ 3535 ຄົນ ໄດ້ລົງທຶນ ຈຳນວນ $518.673 $518.673 

ການລົງທຶນໂດຍຜ່ານການອຳນວຍຄວາມສະດວກຂອງໂຄງການ

ອົງການຢູເຊດ ໄດ້ປະກອບສ່ວນສົມທົບທຶນ ຈຳນວນ $199.510$199.510 

ຜົນກະທົບ

ເເມ່ນມູນຄ່າການຊື້ສິ້ນທີ່ເເມ່ຍິງຕ່ຳໄດ້

ຂອງທຸລະກິດນຳໃຊ້ເຟສບຸກ ເເລະ ການຂາຍແບບ
ຖ່າຍທອດສົດຜ່ານເຟສບຸກໃນການຂາຍສິນຄ້າ

ກວ່າອັນທີ່ໄດ້ຊື້ເຊັ່ນ: ກີ່, ຟືມ, ຊຸດ
ອຸປະກອນ, ເເລະ ຈັກປັ່ນດ້າຍ

ຄົນຂອງລູກຫູກໃໝ່ທີ່ໄດ້ຂະຫຍາຍເພີ່ມ 
(ເພີ່ມຂຶ້ນ 37%37%) ເຮັດໃຫ້ມີລູກຫູກໃນເຄືອ
ຂ່າຍທັງໝົດຫຼາຍກວ່າ 11.00011.000 ຄົນ (ມີ
ຜູ້ຊາຍ 33 ຄົນ)

ຜືນທີ່ເເມ່ຍິງ 11.00011.000 ຄົນສາມາດຕ່ຳໄດ້

ໄດ້ຂະຫຍາຍໄປສູ່ການພັດທະນາເປັນສິນຄ້າ
ປະເພດໃໝ່ (ກະເປົາ, ເຄື່ອງນຸ່ງ, ກາລະວັດ,
ຊົບໝອນ)

~$5,7ລ້ານ

40%
~25%

ອຸປະກອນ 10.300 2.976

~800.000
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ນັກທຸລະກິດຕ່ຳຫູກ
ເມືອງຄຳ
ນ. ໝອນຄຳ ທອງປັນຍາ  020 56489566
ນ. ຫຼ້າຂວັນໃຈ ພົມທະວົງ  020 55187651
ນ. ຄຳບາງ ມະລິຍາ   020 55188526
ນ. ບຸນມີ ເອີນທະວັນ   020 55595539
ນ. ປີງທອງ ດາລາວັນ   020 97730095
ນ. ມັອກ ໄຊຈັນຫອມ   020 98061875
ນ. ມິດຕິ່ງ ພີມວົງສາ   020 99383901
ນ. ຈູມ ມານາວົງ   020 56798905
ນ. ຄຳຟອງ ພັນທະມີ   020 28566456
ນ. ສຸກ ບານບົວທອງ   030 9124232
ນ. ຍັງ ເລຶອງຄໍາມູນ   020 59195555

ເມືອງເເປກ
ນ. ປຸ້ມ ສີສຸກພັນ  030 5346282

ເມືອງໜອງເເຮດ
ນ. ປຸ້ຍ ເຫຼືອມະນີ  020 99914718                        

ເມືອງໝອກ
ນ. ລຳພັນ ຈັນສະໄໝ   020 28951559 

ເມືອງພູກູດ
ນ. ບົວສອນ ສໍສາຍຄຳ  020 58630985
ນ. ສິງ ມະນີວົງ  020 97412999 
ນ. ໃໝ່ ຈານສຸນົນ  020 98291563
ນ. ຄຳພອນ ໄຊໂສພາ  020 58630985
ນ. ລິຕ່າ ມັດທະວົງ  020 93451740
ນ. ແສງວອນ ພີມພາວອນ 020 29695155                   
ນ. ເພັງ ປະສິດອາໄພ(ກຸ່ມຖົງເເດງ) 030 9546329          

ເມືອງຄູນ
ນ. ດວງຈັນ ສີທະນາຈັນ  020 91013589
ນ. ລຳໄພ ສິມມະວົງ   02091411916
ນ. ຄຳເປ ສິມມະວົງ   02096125352
ນ. ບຸນມາ ດວງຕາວັນ   02023455474
ນ. ດາ ແສງສຸລິຈັນ   02098257117

ດຳເນີນໃນຫຼາຍເມືອງ
ນ. ສົມແພງ ສໍສົມພັນ   020 55661730
ນ. ແກ້ວ ວົງພະຈັນ   020 54448060
ນ. ບົວຄໍາ ແກວມີໄຊ   020 55976599 
ນ. ບຸນມາ ດວງດາລາ   020 99965099
ນ. ເດືອນເພັງ ນັນທະບົວສອນ  020 55187779
ນ. ສອນ ມາທິຈັນ   020 59155655 

ເມືອງຜາໄຊ
ນ. ວົງເພັດ ແສງມີໄຊ  02055544934
ນ. ພຸດທະສອນ ອຸດທະລາວົງ  02076371335
ນ. ຄຳຫຼ້າ ນ້ອຍມະນີວົງ  02055556908





ວິດີໂອຜົນສຳເລັດຂອງໂຄງການສົ່ງເສີມຈຸນລະວິສາຫະກິດກະສິກຳ
ສະໜັບສະໜູນໂດຍອົງການຢູເຊດ


